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В мае в московском парке «Сокольники» 
проходила Международная выставка 
«Современное механизированное и ав¬ 
томатизированное оборудование, упако¬ 
вочное оборудование и средства транс¬ 
портировки для пищевой промышленно¬ 
сти»— «Инпродмдш-67». Около тысячи 
внешнеторговых организаций и фирм из 
22 стран продемонстрировали здесь 
образцы новейшей техники для пищевой 
промышленности. 


Выставку «Иипродмаш-67» посетили ру¬ 
ководители Коммунистической партии и 
Советского правительства. 


Фото л. Пахомова и В. Токаіи*ва. 


Момент открытия 
маш-67». 


выставки «Инпрод- 
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ПРЕВОСХОДНЫЙ 

СТРОИТЕЛЬНЫЙ 

МАТЕРИАЛ- 

ЖЕЛЕЗОБЕТОННЫЕ ПЛИТЫ 


В/О «Лицензинторг» предлагает лицензию на стан модели БПС-6 
автоматического действия для изготовления железобетонных изде¬ 
лий методом вибропроката. 


Прокатный стан представляет собой непрерывно движущийся конвейер 
в виде бесконечной формующей ленты. Компонентами бетонной смеси 
служат цемент, песок и щебень. Приготовленная бетонная смесь непре¬ 
рывным потоком поступает на формующую ленту, на которую заранее, 
по мере ее продвижения, укладывают арматурные каркасы будущих 
изделий. 


Скорость формующей ленты, м/час.30—50 

Максимальные размеры изготовляемых плит, мм: 

ширина . 3400 

длина. 12 000 

толщина. 350 

Максимальная производительность, мѴмас ... 100 

Вес, т. 260 


Благодаря применению особого метода термической обработки бетона процесс его 
затвердевания до 50—60% от проектной прочности занимает всего 2 часа и 
осуществляется непосредственно на движущейся ленте стана, что не требует сооруже¬ 
ния дорогостоящих пропарочных камер. 



Запросы по вопросу приобретения лицен¬ 
зий можно направлять в еЛИЦЕНЗИН- 
ТОРГ»: СССР, Москва, Каховка, 31. 
Телефон: 38-09-53. 

Телеграммы: Москва Лнцензннторг. 
Телекс: 968. 













/с ЗО^ле/йшо Великого 


Экономическое сотрудничество 

СССР 

с социалистическими странами 

А. Петру шее 


Э кономические связи с зарубежными стра¬ 
нами являются важным элементом миро¬ 
любивой внешней политики Советского 
Союза. Определяя внешнеэкономическую полити¬ 
ку молодого Советского государства. В. И. Ленин 
писал: «Мы отвергаем все пункты о грабежах и 
насилиях, но все пункты, где заключены условия 
добрососедские и соглашения экономические, мы 
радушно примем, мы их не можем отвергать» 
(Поли. собр. соч., т. 35, стр. 22). 

До второй мировой войны в условиях капита¬ 
листического окружения по существу единствен¬ 
ной формой экономических связей с зарубежны¬ 
ми странами являлась внешняя торговля. Но уже 
тогда Советский Союз оказывал некоторым стра¬ 
нам техническое содействие в строительстве про¬ 
мышленных предприятий. В 30-х годах в Монго¬ 
лии при финансовой и технической помощи СССР 
был построен промышленный комбинат в Улан- 
Баторе, реконструирована угольная шахта в На- 
лайхе, было создано несколько новых предприя¬ 
тий по обработке шерсти и другого животновод¬ 
ческого сырья. 

К тому же времени относится сооружение в 
Турции двух текстильных комбинатов, спроекти¬ 


рованных и построенных за счет советского кре¬ 
дита с помощью советских специалистов и осна¬ 
щенных советским оборудованием. Хлопкоочи¬ 
стительные заводы были построены в Афганиста¬ 
не. Ряд предприятий был сооружен в Иране и 
западных провинциях Китая. 

Несмотря на сравнительно небольшой объем 
технического содействия, это были, пожалуй, пер¬ 
вые в мировой практике случаи равноправных 
отношений между странами с различными уров¬ 
нями развития. 

После второй мировой войны зародилась, 
окрепла и успешно развивается мировая социа¬ 
листическая система. На этом этапе возникли 
условия для выравнивания уровней экономиче¬ 
ского и культурного развития отдельных стран, 
создавались предпосылки для ликвидации порож¬ 
денных капитализмом огромных разрывов в сте¬ 
пени развития производительных сил и жизнен¬ 
ном уровне народных масс. 

В тяжелых условиях послевоенной разрухи 
Советский Союз помогал странам, вставшим на 
путь строительства социализма, восстанавливать 
и развивать народное хозяйство. Первое соглаше¬ 
ние об экономическом и техническом сотрудниче- 
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(на начало 1967 года в % к 1959 году) 


стве было заключено Советским Союзом в 1947 
году с Болгарией, далее в 1948 году — с Поль¬ 
шей и Румынией, затем в 1949 году — с Китаем 
и Монголией и в 1950 году — с ГДР и Чехосло¬ 
вакией. 

Взаимное сотрудничество в подъеме произво¬ 
дительных сил начинает играть все более важ¬ 
ную роль в развитии экономики социалистических 
стран. 

За последние годы появилось .много новых 
форм сотрудничества, существенно возросла его 
эффективность. Углубилось международное соци¬ 
алистическое разделение труда, расширилась 
практика совместного использования природных 
ресурсов, получило дальнейшее развитие научно- 
техническое сотрудничество, накапливается опыт 
совместного решения крупнейших народнохозяй¬ 
ственных проблем. При строгом соблюдении на¬ 
циональных интересов ведется работа по форми¬ 
рованию рациональных международных хозяйст¬ 
венных пропорций, благодаря которым достигает¬ 
ся более эффективное развитие различных отрас¬ 
лей народного хозяйства каждой социалистиче¬ 
ской страны. 

Новый этап развития мировой системы социа¬ 
лизма характеризуется дальнейшим ростом про¬ 
изводительных сил, совершенствованием социа¬ 
листических производственных отношений, повы¬ 
шением жизненного уровня населения, постепен¬ 
ным хозяйственным сближением братских стран, 
особенно стран—членов Совета Экономической 
Взаимопомощи. 

Огромной выгодой, которую получают социа¬ 
листические страны благодаря существованию 
мировой социалистической системы, является вы¬ 
игрыш во времени. Советскому Союзу на строи¬ 
тельство материально-технической базы социа¬ 
лизма потребовалось четверть века, тогда как 
теперь другие социалистические государства мо¬ 
гут решить эту задачу гораздо скорее и с мень¬ 
шими материальными и трудовыми затратами. 
Быстрому подъему народного хозяйства в стра¬ 
нах социализма, несомненно, способствует посто¬ 
янная братская поддержка Советского Союза. 
Экономические связи СССР, расширяясь и укреп¬ 
ляясь в соответствии с ростом его экономическо¬ 
го потенциала, способствуют усилению могущест¬ 
ва всей мировой социалистической системы. 

Рост обязательств Советского Союза по ока¬ 
занию технического содействия социалистиче¬ 
ским странам характеризуется следующими пока- 
зателя.ми: 



Советский Союз оказывает социалистическим 
странам широкое техническое содействие, постав¬ 
ляя оборудование комплектных предприятий, 
проводя проектные и изыскательские работы, 
ко.мандируя в страны специалистов для монтажа 
оборудования, проведения консультаций и дру¬ 
гих целей. 

При этом имеют место постепенные как коли¬ 
чественные, так и качественные изменения тех¬ 
нического содействия, оказываемого Советским 
Союзом социалистическим странам. 

Динамика поставок комплектного оборудова¬ 
ния СССР в социалистические страны характери¬ 
зуется следующими данными: 


(в % к 1961 году) 






































































































Только за последние пять лет объем соігет- 
ских поставок комплектного оборудования и ма¬ 
териалов для объектов, сооружаемых при техни¬ 
ческом содействии СССР в социалистических 
странах, возрос почти в два раза. При этом важ¬ 
но отметить, что если на первых этапах сотруд¬ 
ничества Советский Союз обычно поставлял все 
.необходимое для объектов комплектное оборудо¬ 
вание, то в настоящее время социалистические 
страны многие виды оборудования изготавливают 
сами. Это же касается и проектирования объек¬ 
тов, для многих из которых советские организа¬ 
ции проектируют лишь технологическую часть, а 
другие работы выполняют проектные организа¬ 
ции соответствующих социалистических стран. 

Сейчас трудно назвать отрасль экономики, в 
развитии которой Советский Союз не оказывал 
бы технического содействия социалистическим 
странам. Однако при такой широкой структуре 
технического содействия основное внимание уде¬ 
ляется строительству предприятий в ведущих от¬ 
раслях промышленности. На развитие отраслей 
промышленности, производящих средства произ¬ 
водства, приходится около 80% общего объема 
обязательств Советского Союза по этой группе 
стран. 

В соответствии с заключенными соглашения¬ 
ми Советский Союз принял на себя обязательства 
по оказанию социалистическим странам техниче¬ 
ского содействия в строительстве и реконструк¬ 
ции свыше 1400 предприятий, отдельных цехов, 
установок и других объектов. При техническом 
содействии СССР в социалистических странах 
предусмотрено строительство около 150 электро¬ 
станций, 53 объектов черной и 78 — цветной ме¬ 
таллургии, свыше 50 предприятий угольной про¬ 
мышленности, примерно 150 — машиностроения 
и металлообработки, свыше 100 — транспорта и 
связи, 115 объектов сельского хозяйства, более 
30 учебных, научно-исследовательских учрежде¬ 
ний, дворцов культуры, стадионов и других объек¬ 
тов. Свыше 820 предприятий и объектов уже по¬ 
строены и успешно эксплуатируются. Они обес¬ 
печивают переработку более 8 млн. т сырой неф¬ 
ти в год, дают возможность ежегодно выплавлять 
13,6 млн. т стали, добывать 22 млн. т угля, про¬ 
изводить более 660 тыс. т серной кислоты, свы¬ 
ше 100 тыс. т синтетического каучука и многие 
другие виды продукции. Это является значитель¬ 
ным вкладом в развитие национальной экономики 
отдельных социалистических стран и в усиление 
экономической мощи социалистической системы 
в целом. 


Сотрудничество Советского Союза с социали¬ 
стическими странами осуществляется по линии 
решения наиболее кардинальных проблем для 
всей социалистической системы. К их числу отно¬ 
сится прежде всего проблема обеспечения народ¬ 
ного хозяйства топливом и электроэнергией и на 
этой основе полной электрификации всех отрас¬ 
лей народного хозяйства. Электрификация народ¬ 
ного хозяйства в конечном итоге является клю¬ 
чом к решению задач социалистического строи¬ 
тельства, к обеспечению высоких темпов разви¬ 
тия важнейших отраслей промышленности и сель¬ 
ского хозяйства. 

Социалистическая система в целом распола¬ 
гает достаточными энергоресурсами, но распреде¬ 
ление их по странам весьма неравномерно. В этих 
условиях специализация и кооперирование в соз¬ 
дании и использовании топливно-энергетических 
ресурсов приобретает первостепенное значение. 
Капиталоемкость производства и высокая стои¬ 
мость перевозок топлива могли бы явиться зна¬ 
чительным препятствием для развития всех от¬ 
раслей народного хозяйства некоторых социали¬ 
стических стран. 

Советский Союз играет большую роль в ре¬ 
шении этой проблемы энергоснабжения в рамках 
всего социалистического содружества. Обладая 
богатейшими запасами угля, нефти и других ви¬ 
дов топливных ресурсов. Советский Союз в ши¬ 
роких масштабах поставляет топливо в социали¬ 
стические страны. 

Но это не единственный путь сотрудничества 
Советского Союза с социалистическими странами 
в решении топливно-энергетической проблемы. 
В социалистических странах при содействии Со¬ 
ветского Союза построено 45 предприятий по 
добыче 22 млн. т и по обогащению 12,5 млн. т 
угля в год. Кроме того, с помощью советских гео¬ 
логов в социалистических странах ведутся интен¬ 
сивные поиски новых месторождений полезных 
ископаемых, в том числе угля, нефти и природ¬ 
ного газа. 

Выполняя свой интернациональный долг по 
отношению к социалистическим странам. Совет¬ 
ский Союз оказывает содействие в строительстве 
большого числа энергетических объектов, из ко¬ 
торых в настоящее время уже введено в эксплуа¬ 
тацию более 100 электростанций установленной 
мощностью 11,2 млн. квт. Только в 1966 году 
было введено в эксплуатацию 1,2 млн. квт энер¬ 
гетических мощностей, в том числе (в тыс. квт): 
в Болгарии — 375, Венгрии — 150, Монголии — 
48, ГДР — 70. КНДР — 150, на Кубе — 100. 
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в числе энергетических объектов, сооружае¬ 
мых при техническом содействии Советского Сою¬ 
за, такие крупные комплексы, как «Марица-Во- 
сток» в Болгарии общей мощностью 1,7 млн. квт; 
тепловые электростанции «Дунаменти» и «Печуй- 
хей» в Венгрии общей мощностью 550 тыс. квт; 
тепловая электростанция «Туров» в Польше 
мощностью 1,4 млн. квт. Электростанции, пост¬ 
роенные при техническом содействии СССР в Ру¬ 
мынии, вырабатывают 50% всей электроэнергии 
в стране, В ГДР при техническом содействии Со¬ 
ветского Союза строятся электростанции общей 
мощностью 4,7 млн. квт, в том числе такие 
крупные, как «Тирбах» и «Боксберг». 

Производство электроэнергии в социалисти¬ 
ческих странах растет сравнительно быстрыми 
темпами. Так, если в 1950 году доля социалисти¬ 
ческих стран в мировом производстве электро¬ 
энергии составляла 14,9%, то в 1966 году она 
возросла уже до 22,6%. 

С созданием в социалистических странах круп¬ 
ных энергетических комплексов резко повысилась 
средняя мощность поставляемых из СССР в со¬ 
циалистические страны паровых турбин и гене¬ 
раторов для ТЭС, которые сооружаются при тех¬ 
ническом содействии СССР (тыс. квт): 

1961 г. 1962 г. 1963 г. 1965 г. 

свыше 

37 67 77 100 


В ряде социалистических стран сооружаются 
или намечены к сооружению атомные электро¬ 
станции. Советский Союз, будучи страной, имею¬ 
щей большой опыт строительства атомных объек¬ 
тов, оказывает социалистическим странам в этом 
деле экономическое и техническое содействие. 

Перспективные планы развития экономики 
большинства социалистических стран предусмат¬ 
ривают опережающие темпы роста электроэнер¬ 
гетики по сравнению с ростом всего промышлен¬ 
ного производства, поскольку ряд европейских 
социалистических стран все еще испытывает не¬ 
достаток в электроэнергии. В связи с этим боль¬ 
шое значение приобретает совместное строитель¬ 
ство энергетических объектов. Так, в 1959— 
1962 гг. были совместно построены линии элек¬ 
тропередачи и объединены национальные энерго¬ 
системы Венгрии, ГДР, Польши, Чехословакии и 
западных областей СССР, а в 1963 году к ним 
была подключена энергосистема Румынии и в 
последнее время Болгарии. Эта энергетическая 
система, получившая название «Мир», позволяет 


.максимально использовать энергетические мощно¬ 
сти стран-участниц, из года в год увеличивать 
взаимный обмен электроэнергией и значительно 
сократить количество резервных мощностей. 

Следующей по важности и сложности зада¬ 
чей, стоящей перед странами социалистической 
системы, является создание мощной черной и 
цветной металлургии. Важность решения этой 
проблемы обусловлена тем, что практически ни 
одна отрасль народного хозяйства не может пре¬ 
тендовать на сколько-нибудь значительное разви¬ 
тие без достаточной металлургической базы, а 
сложность ее решения определяется высокими 
капитальными затратами при создании металлур¬ 
гических объектов. По этим причинам социали¬ 
стические страны объединяют свои усилия в 
строительстве предприятий металлургической 
промышленности. 

При содействии Советского Союза в социа¬ 
листических странах сооружено 25 предприятий 
черной металлургии (комбинаты, заводы, отдель¬ 
ные цехи, рудники) общей мощностью по выплав¬ 
ке 15,8 млн. т чугуна, 13,6 млн. т стали, произ¬ 
водству 14 млн. т проката и 47 предприятий 
цветной металлургии, которые позволили значи¬ 
тельно увеличить производство меди, алюминия, 
цинка, олова, свинца, вольфрама и молибдена. 

В развитии металлургической промышленно¬ 
сти социалистических стран помощь Советского 
Союза играет особенно важную роль в организа¬ 
ции прокатного производства, причем поставки из 
СССР прокатного оборудования для предприятий, 
сооружаемых при техническом содействии СССР, 
из года в год возрастают (в тыс. т): 

1961 г. 1962 г, 1963 г. 1965 г. 1966 г . 

около 

10,1 13,3 20,5 22,7 25,0 


В Болгарии, например, строится Кремиков- 
ский металлургический комбинат, который после 
окончательного пуска в эксплуатацию будет да¬ 
вать стране 1 млн. т чугуна, 1,3 млн. т стали и 
1 млн. т проката в год. В 1953—1954 гг. были 
введены в строй первые цехи металлургического 
завода им. Ленина в Пернике, а в 1965 году за¬ 
вод дал уже 233 тыс. т чугуна, 532 тыс. т стали, 
258 тыс. т проката и 172 тыс. т листа. Характер¬ 
но при этом, что в 1939 году в Болгарии было 
произведено лишь 6 тыс. т стали и 4 тыс. т про¬ 
ката, а выплавка чугуна отсутствовала. Крупней¬ 
шим объектом цветной металлургии Болгарии 
является горно-обогатительный комбинат «Ме- 
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дет», который после завершения строительства 
будет ежегодно перерабатывать 8 млн. т руды. 

В Венгрии по советским проектам построен 
металлургический комбинат «Дунай-Вашмю», где 
в 1965 году был введен в эксплуатацию прокат¬ 
ных цех мощностью 250 тыс. т листа в год, кото¬ 
рый позволит покрыть потребности страны в хо¬ 
лоднокатаном листе и часть листа экспортировать 
за границу. В 1965 году на комбинате было про¬ 
изведено около 43% выплавляемого в стране 
чугуна, примерно 25% стали, 100% доменного 
кокса и 28% горячекатаного листа. Большое вни¬ 
мание уделяется наращиванию мощностей на алю¬ 
миниевом заводе в Секешфехерваре, где при тех¬ 
ническом содействии Советского Союза должен 
быть спроектирован и построен цех легированно¬ 
го алюминиевого листа производительностью 60 
тыс. т листа в год. 

Крупнейшей новостройкой Польши является 
металлургический комбинат им. В. И. Ленина 
в Новой Гуте, дающий 30% всей стали, выплав¬ 
ляемой в стране. Среди главных народнохозяй¬ 
ственных задач Польши значительное место зани¬ 
мает проблема производства цветных металлов и, 
в первую очередь, меди. Советский Союз, сотруд¬ 
ничая с Польшей и в этой области, поставил ком¬ 
плектное оборудование для медеплавильного за¬ 
вода в Легнице, алюминиевого завода в Скавине 
и завода электролитического цинка в Шопони. 
В настоящее время комплектное оборудование 
поставляется для медных рудников в Глогуве. 

Важнейшей стройкой ЧССР является Восточ¬ 
но-Словацкий металлургический комбинат в Ко¬ 
шице. Комбинат будет производить ежегодно 900 
тыс. т кокса, 3,9 млн. т чугуна, 4 млн. т стали и 
3,7 млн. т проката листа и ленты. Советский Союз 
передал для этого комбината необходимую техни¬ 
ческую документацию и поставил оборудование 
трех крупных прокатных станов. 

По действующим соглашениям с Югославией, 
Советский Союз в настоящее время осуществляет 
техническое содействие в строительстве метал¬ 
лургического комбината «Железара-Зеница», ме- 
таллургическсхго завода «Железара-Илияш», а 
также метизного завода и литейного цеха. 

Среди предприятий черной металлургии ГДР 
ведущим является металлургический комбинат 
«Ост», на котором в 1965 году было произведено 
более половины всего выплавленного в стране 
чугуна. При содействии СССР комбинат в бли¬ 
жайшие годы превратится в крупнейшее совре¬ 
менное предприятие с законченным металлурги¬ 
ческим циклом, что позволит стране отказаться 


от импорта многих видов металлургических изде¬ 
лий. 

К числу объектов черной и цветной метал¬ 
лургии, строящихся и построенных в других со¬ 
циалистических странах при содействии Совет¬ 
ского Союза, относятся и такие, как Сонгдиин- 
ский сталелитейный завод по производству 50 
тыс. т стали, 120 тыс. т проката и 2 тыс. т фер¬ 
росплавов в год, завод цветных металлов в Намп- 
хо и металлургический завод в Хванхэ в КНДР, 
три передельных металлургических завода на Ку¬ 
бе, ввод в эксплуатацию которых позволит более 
чем втрое увеличить выплавку стали в стране, 

О темпах роста металлургии в социалистиче¬ 
ских странах можно судить по следующим дан¬ 
ным: во всем мире выплавка стали в 1966 году 
увеличилась по сравнению с 1950 годом на 251%, 
в социалистических странах этот прирост соста¬ 
вил 391%. 

Быстрыми темпами развиваются в социали¬ 
стических странах такие современные ведущие 
отрасли народного хозяйства, как химия и нефте¬ 
химия. Эти успехи во многом достигнуты благо¬ 
даря экономическому сотрудничеству с Совет¬ 
ским Союзом. При содействии СССР в социали¬ 
стических странах сооружено 52 предприятия 
химической и нефтехимической промышленности, 
выпускающих азотные удобрения, суперфосфат, 
натриевую селитру, мочевину, серную кислоту, 
соду кальцинированную и каустическую, синтети¬ 
ческий каучук, капролактам, метанол, формалин, 
фенол, ацетон, формальдегид, автомобильные по¬ 
крышки и т. д. Кроме того, построен ряд нефте¬ 
перерабатывающих предприятий общей мощ¬ 
ностью по переработке более 8 млн. т сырой неф¬ 
ти в год. 

Только в Болгарии с участием Советского 
Союза сооружаются 28 предприятий и цехов хи¬ 
мической и нефтяной промышленности, из кото¬ 
рых 6 уже работают и выпускают продукцию. 
Первым крупным объектом большой химии явил¬ 
ся комбинат в Димитровограде, вступивший в 
строй в 1953 году, а в 1963 году было закончено 
строительство первой очереди азотнотукового за¬ 
вода в Стара-Загора, являющегося одним из круп¬ 
нейших в мире предприятий такого типа. В строй 
действующих предприятий вступил также нефте¬ 
перерабатывающий завод в Бургасе, мощность 
которого будет доведена до 5 млн. т нефти в год. 
Завод обеспечит Болгарию не только нефтепро¬ 
дуктами, но и будет основной базой органическо¬ 
го синтеза. Кроме того, строятся или будут по¬ 
строены завод синтетического каучука, крупный 



завод полиэтилена, завод серной кислоты и дру¬ 
гие химические объекты. 

В Венгрии при содействии Советского Союза 
будет построено 13 химических предприятий и 
отдельных цехов, часть из которых уже введена 
в эксплуатацию. Закончено строительство, напри¬ 
мер, завода серной кислоты в Сольноке, цеха 
каустической соды на комбинате «Нитрохимия», 
реконструирован и расширен Боршодский азот¬ 
нотуковый завод. іВ ноябре 1965 года был пущен 
в эксплуатацию Тиссавидекский азотнотуковый 
завод мощностью 100 тыс. т азотных удобрений 
в год. Для его строительства Советский Союз 
поставил 14 мощных компрессоров и ряд других 
машин и агрегатов. Строится крупный нефтепе¬ 
рерабатывающий завод в Сазхаломбатте по пере¬ 
работке в год 2 млн. т нефти, которая поступает 
по нефтепроводу «Дружба». 

В одном из древних городов Польши — Плоц- 
ке — в сотрудничестве с Советским Союзом со¬ 
оружается мощный нефтеперерабатывающий и 
нефтехимический комбинат, нефть для которого 
также передается из СССР по нефтепроводу 
«Дружба». Кроме того, при техническом содей¬ 
ствии СССР в Польше построен химический ком¬ 
бинат в Освенциме, азотнотуковый завод в Кенд- 
зежине, комбинат по добыче и переработке сер¬ 
ной руды в районе Тарнабжега, завод серной кис¬ 
лоты в Кельцы, завод активной сажи в Гливице 
и другие объекты. 

Экономическое и техническое содействие Со¬ 
ветского Союза имеет большое значение для раз¬ 
вития химической промышленности и других 
стран социализма. 

В социалистических странах при содействии 
СССР значительное развитие получило машино¬ 
строение. В содружестве с нашей страной к нача¬ 
лу 1966 года в социалистических государствах 
построено и введено в эксплуатацию 77 машино¬ 
строительных и металлообрабатывающих заводов. 
На этих заводах выпускаются гидравлические и 
паровые турбины, паровые котлы, генераторы, 
дизели, нефтеперерабатывающее и химическое 
оборудование, металлургическое, горношахтное, 
подъемно-транспортное, кузнечно-прессовое обо¬ 
рудование, металлорежущие станки, автомобили, 
тракторы, суда, сельскохозяйственные машины, 
подшипники, аккумуляторы, оборудование средств 
связи и другие виды машиностроительной про¬ 
дукции. 

В Польше, например, построены завод лег¬ 
ковых автомобилей в Варшаве, завод грузовых 
автомобилей в Любляне, шарикоподшипниковый 


завод в Красниках и завод по производству убо¬ 
рочных сельскохозяйственных машин в Познани. 
На Кубе введены в эксплуатацию завод по про¬ 
изводству напильников, авторемонтный завод в 
Гаване и механический завод в Санта-Клара. Два 
авторемонтных завода, завод сельскохозяйствен¬ 
ных машин и завод по производству автотрактор¬ 
ных запасных частей введены в эксплуатацию в 
Болгарии. Советские специалисты оказали Болга¬ 
рии также помощь в организации производства 
судов на судостроительных заводах в Варне и 
Русе. В ДРВ построен первенец национальной 
машиностроительной промышленности — Ханой¬ 
ский механический завод. 

Большую роль в подъеме экономики социали¬ 
стических стран играет экономическое и техниче¬ 
ское сотрудничество Советского Союза в развитии 
транспорта и связи, легкой и пищевой промыш¬ 
ленности, сельского хозяйства. 

Особое место в сфере экономического и техни¬ 
ческого сотрудничества занимает командирование 
советских специалистов в социалистические 
страны. 

Соглашения с социалистическими странами об 
экономическом и техническо.м сотрудничестве 
предусматривают командирование советских спе¬ 
циалистов в эти страны для проведения изыска¬ 
тельских работ и сбора исходных данных для 
проектирования, оказания технического содейст¬ 
вия в строительстве объектов, в монтаже и налад¬ 
ке оборудования, в пуске объектов в эксплуата¬ 
цию. В социалистические страны командировано 
более 45 тыс. советских специалистов. Рост чис¬ 
ла советских специалистов, командированных в 
социалистические страны для оказания техниче¬ 
ского содействия, характеризуется данными, 
приведенными в схеме на стр. 9 (в % к 1955 году). 

Советский Союз оказывает социалистическим 
странам широкое содействие также в подготовке 
национальных кадров как на совместно соору¬ 
жаемых объектах в этих странах, так и на пред¬ 
приятиях, в учреждениях и в учебных заведениях 
Советского Союза. Всего в СССР было принято 
на производственно-техническое обучение свыше 
24 тыс. граждан социалистических стран. 

В основе экономического и технического со¬ 
трудничества СССР с социалистическими стра¬ 
нами лежит взаимовыгодность. Братские страны, 
в свою очередь, также оказывают содействие Со¬ 
ветскому Союзу в строительстве ряда промыш¬ 
ленных предприятий. Венгрия, например, постав¬ 
ляет в СССР оборудование для кислородных за¬ 
водов, заводов органических красителей, консерв- 
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ных заводов, механизированные линии и другое 
оборудование для пищевой промышленности: 
ГДР — оборудование для заводов искусственного 
и синтетического волокна, комплектное оборудо¬ 
вание цементных, сахарных и химических заво¬ 
дов: Польша — оборудование для сернокислот¬ 
ных заводов, комплектное оборудование сахар¬ 
ных заводов и заводов по производству легкого 
бетона. За 20 лет Польша поставила в СССР 400 
морских судов, 40 тыс. грузовых и 5 тыс. пасса¬ 
жирских вагонов, 15 тыс. т химической аппарату¬ 
ры, 50 комплектных промышленных предприя¬ 
тий и многое другое. 

Значительное количество оборудования для 
химических заводов СССР поступает из Чехосло¬ 
вакии. Более одной трети всего импортируемого 
Советским Союзом химического оборудования 
приходится на Венгрию, ГДР и Чехословакию. 

В период новой пятилетки (1966—1970 гг.) 
объем экономического и технического содействия 
Советского Союза социалистическим странам по 
сравнению с фактическим объемом за 1961 — 
1965 гг. значительно возрастет. В то же время 
направление содействия в основном будет скон¬ 
центрировано в тех же отраслях народного хозяй¬ 
ства, что и в предыдущей пятилетке, т. е. глав¬ 
ным образом в строительстве или расширении 
предприятий энергетической промышленности, 
черной и цветной металлургии, химической и 
нефтеперерабатывающей промышленности, а так¬ 


же машиностроения и металлообработки. В соот¬ 
ветствии с действующими соглашения.ми в социа¬ 
листических странах при техническом содействии 
СССР будут строиться или расширяться круп¬ 
нейшие электростанции и энергетические систе¬ 
мы, предприятия черной и цветной металлургии, 
химические предприятия, нефтеперерабатываю¬ 
щие и нефтехимические заводы и комбинаты, ма¬ 
шиностроительные заводы. 

Большое внимание будет уделено строитель¬ 
ству в Монголии, ДРВ и на Кубе объектов лег¬ 
кой и пищевой промышленности, сельского хозяй¬ 
ства и других. 

По мере роста народного хозяйства стран со¬ 
циализма связи между ними будут совершенст¬ 
воваться и крепнуть. 

В директивах XXIII съезда КПСС попятилет- 
не.му плану развития народного хозяйства СССР 
на 1966—1970 гг. указано, что одной из важных 
задач новой пятилетки является дальнейшее раз¬ 
витие экономических связей Советского Союза с 
социалистическими странами, использование пре¬ 
имуществ международного социалистического раз¬ 
деления труда на основе ленинских принципов 
пролетарского интернационализма и братской 
взаимопомощи в интересах укрепления мировой 
социалистической системы. Директивы предус¬ 
матривают комплекс мер, направленных на даль¬ 
нейшее совершенствование форм и повышение 
экономической эффективности хозяйственных свя¬ 
зей Советского Союза с социалистическими стра¬ 
нами. 



2 «Внешняя торговля^, М 6. 
































Торгово-экономические отношения 
с социалистическими странами 

Азии 

Н. Павлов 


О тношения братского сотрудничества и вза¬ 
имной помощи на принципах пролетарско¬ 
го интернационализма сложились между 
СССР и социалистическими странами Азии — 
Монгольской Народной Республикой, Корейской 
Народно-Демократической Республикой и Демо¬ 
кратической Республикой Вьетнам со времени 
установления в этих странах народной власти. 
Эти отношения являются той базой, на которой 
развиваются экономические связи Советского 
Союза с этими социалистическими странами Азии. 

Основной формой экономического сотрудниче¬ 
ства с этой группой стран является внешняя тор¬ 
говля, которая ведется на основе полного равен¬ 
ства и взаимной выгоды, строгого соблюдения на¬ 
циональных интересов и суверенных прав каждой 
стороны. 

Внешняя торговля с большинством социалисти¬ 
ческих стран Азии — МНР, КНДР и ДРВ осуще¬ 
ствляется в последние годы на основе долгосроч¬ 
ных торговых соглашений. Такие соглашения, как 
правило, подписываются на пятилетний срок. 
В развитие долголетних соглашений подписывают¬ 
ся ежегодные протоколы, в которых уточняются 
годовые количества товаров для взаимных поста¬ 
вок, Практика показала, что сумма ежегодных 
протоколов обычно существенно превышает объ¬ 
ем взаимных поставок, предусмотренный долго¬ 
срочными соглашениями, что соответствует инте¬ 
ресам сторон. 

Руководствуясь принципами пролетарского 
интернационализма. Советский Союз оказывает 
социалистическим странам Азии помощь в деле 
ускорения их экономического развития путем по¬ 
ставок машин, оборудования, материалов, предо¬ 
ставления различного рода услуг с расчетом в 
кредит. До 1965 года этим странам было предо¬ 
ставлено кредитов на сумму около 3550 млн. руб. 
Условия кредитов льготны: срок погашения 12 — 


15 лет путем поставок традиционных товаров экс¬ 
порта данной страны, из расчета 1,5—2% го¬ 
довых. 

Социалистические страны Азии имеют возмож¬ 
ность получать в счет кредитов из Советского 
Союза новейшие машины и оборудование для 
строительства сотен промышленных и сельскохо¬ 
зяйственных предприятий. Благодаря этому за 
годы после второй мировой войны в этих странах 
созданы новые отрасли народного хозяйства, и 
особенно в тяжелой промышленности, что обес¬ 
печило материальную базу строительства социа¬ 
лизма. Кроме того. Советский Союз оказал этим 
странам безвозмездную помощь на сумму около 
500 млн. рублей. 

Ниже приводится краткая характеристика раз¬ 
вития торгово-экономических отношений с отдель¬ 
ными социалистическими странами Азии. 

В послевоенный период товарооборот с Мон¬ 
гольской Народной Республикой увеличился почти 
в три раза — с 63 млн. руб. в 1946 году до 
170 млн. руб. в 1965 году. На долю Советского 
Союза в настоящее время приходится около 80% 
монгольской внешней торговли. 

В годы третьей пятилетки (1961 —1965 гг.) в 
МНР развернулось строительство в больших мас¬ 
штабах промышленных предприятий, жилых зда¬ 
ний и культурно-бытовых учреждений. Это потре¬ 
бовало значительного импорта в страну машин и 
оборудования. Советский Союз поставляет в МНР 
в больших количествах изделия своей машино¬ 
строительной промышленности. Такие поставки 
производятся по заказам монгольских организа¬ 
ций с оплатой главным образом по кредитам, ей 
предоставленным СССР. Поставки машин и обору¬ 
дования являются главной статьей советского экс¬ 
порта в Монголию. 

Товарная структура экспорта СССР в МНР 
характеризуется следующими данными: 
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(■ %) 



Машины и оборудова¬ 
ние . 

7 

10 

22 

36 

52 

46 

Топливо, минеральное 

сырье, металлы . . . 

11 

10 

12 

12 

12 

10 

Продовольственные то¬ 
вары . 

25 

34 

20 

18 

9 

12 

Промышленные товары 
народного потребления 

40 

32 

33 

21 

17 

21 

Другие товары .... 

17 

14 

13 

13 

10 

11 


Начиная с 1966 года по взаимной договорен¬ 
ности между нашими странами прекращен экспорт 
в МНР угля в связи с тем, что в 1965 году сдан 
в эксплуатацию Шарынгольский угольный карьер 
Дарханского промышленного комплекса, мощность 
которого должна составить 1 млн. т угля в год. 

Интенсивное развитие производства зерна в 
стране за годы третьей пятилетки отразилось на 
росте импорта сельскохозяйственной техники. По¬ 
ставки товаров этой группы из СССР увеличились 


Сырье растительного и живот¬ 
ного происхождения . . 

Сырье для производства про¬ 
довольственных товаров . 
Продовольственные товары . . 


в 1961 —1965 гг. по сравнению с 1953—1958 гг. 
более чем в три раза. В результате успешного 
развития зерноводства Монголия получила воз¬ 
можность почти полностью удовлетворять свои 
потребности в хлебе за счет внутреннего произ¬ 
водства. 

Происходит непрерывное сокращение удель¬ 
ного веса группы продовольственных товаров в со¬ 
ветском экспорте, главным образом за счет муки, 
производство которой теперь уже налажено в 
ряде городов МНР. В то же время по стоимости 
эта группа товаров несколько увеличилась за счет 
более дорогих молочных консервов, сахара, таба¬ 
ка и некоторых других товаров. Так, стоимость 
этой группы товаров, экспортированных в МНР 
в 1946 году, составляла 9,4 млн. руб., а в 1965 го¬ 
ду — 14,3 млн. рублей. 

Приводимая ниже структура советского им¬ 
порта характеризуется высоким удельным весом 
продуктов животноводства — крупнейшей отрасли 
экономики МНР. 

Монголия поставляет в СССР также вольфра¬ 
мовый концентрат, плавиковый шпат, шерстяные 
ткани и некоторые другие товары. 

Договор о дружбе и взаимопомощи и Соглаше¬ 
ние об экономическом и культурном сотрудниче- 


(» %) 


1946 г. 

1948 г. 

1953 г. 

1958 г. 

іі 

О' 

1965 г. 

77 

54 

39 

48 

50 

49 

22 

31 

42 

39 

37 

38 

1 

14 

11 

8 

8 

7 


2 * 


II 





сгве между СССР и МНР, заключенные в 1946 го¬ 
ду сроком на 20 лет, сыграли историческую роль 
в развитии отношений дружбы и братского со¬ 
трудничества между нашими странами. Торговый 
договор между СССР и МНР, заключенный 30 ап¬ 
реля 1958 года, определяет принципы торгово- 
экономических отношений, В развитие этого до¬ 
говора регулярно подписываются долгосрочные 
торговые соглашения. Успешно выполнив торговое 
соглашение о взаимных поставках товаров в 
1961 — 1965 гг„ СССР и МНР заключили 4 авгу¬ 
ста 1965 года новое соглашение на период 1966— 
1970 гг. 

Новый договор между нашими странами о 
дружбе, сотрудничестве и взаимной помощи сро¬ 
ком на 20 лет заключен 15 января 1966 года. 
Советский Союз и МНР заявили о своей решимо¬ 
сти и впредь развивать и углублять сотрудниче¬ 
ство между странами в соответствии с принципами 
дружеской взаимопомощи и взаимной выгоды как 


на двусторонней, так и на многосторонней основе 
сотрудничества социалистических стран, в том 
числе в рамках Совета Экономической Взаимопо¬ 
мощи. 

Для Корейской Народно-Демократической Рес¬ 
публики, сразу же после ее образования в сентя¬ 
бре 1948 года, развитие экономических связей с 
Советским Союзом стало первостепенной необхо¬ 
димостью, ибо требовалось в кратчайший срок 
ликвидировать последствия длительного японского 
господства. СССР широко пошел навстречу поже¬ 
ланиям КНДР. 

Товарооборот между СССР и КНДР увели¬ 
чился с 48 млн. руб. в 1948 году до 160 млн. руб. 
в 1965 году. 

Основное место в советском экспорте в КНДР 
занимают две группы товаров — машины и обо¬ 
рудование и топливо, минеральное сырье и метал¬ 
лы, о чем свидетельствуют следующие данные: 


Машины и оборудование ..... 
Топливо, минеральное сырье, ме¬ 
таллы . 

Химические продукты, удоб¬ 
рения, каучук . 

Сырье растительного и животного 
происхождения (кроме продоволь- 

стеенного). 

Промышленные товары народного по¬ 
требления . 


(в %) 


1948 г. 

1950 г 

1957 г. 

1961 г. 

1965 г. 

8 

16 

35 

12 

32 

28 

14 

32 

29 

29 

7 

3 

8 

8 

8 

25 

3 

12 

13 

11 

29 

31 

7 

4 

3 


Значительная часть советского экспорта в 
КНДР осуществлялась в счет кредитов, которые 
предоставлялись для обеспечения ускоренных 
темпов восстановления и развития народного хо¬ 
зяйства КНДР. По 1965 год было поставлено обо¬ 
рудования и машин, включая комплектные пред¬ 
приятия, сырья и материалов, а также оказано 
технической помощи в счет кредитов на сумму 
около 855 млн. руб., из которых было погашено 
45 млн. рублей. 

Советский Союз является главным покупате¬ 
лем многих корейских товаров: цинка, свинца. 


чугуна, качественных сталей, магнезитового клин¬ 
кера, барита, талька, яблок и других товаров. 
Удельный вес СССР во внешнеторговом обороте 
КНДР составляет за последние годы около 41%. 

В структуре советского импорта из КНДР 
основное место занимают следующие группы то¬ 
варов (см. таблицу ниже). 

Советский Союз оказал КНДР в 1953— 
1966 гг. большую материальную помощь в восста¬ 
новлении и развитии народного хозяйства, разру¬ 
шенного войной против американского империа¬ 
лизма, предоставив ей безвозмездную помощь в 

(в %) 


00 

Оѵ 



>о 


Топливо, минеральное сырье, ме- 


таллы. 

75 

68 

83 

65 

56 

Строительные материалы. 

1 

1 

3 

13 

12 

Химические продукты, удобрения 

16 

10 

7 

6 

2 

Сырье растительного и животного 

происхождения. 

3 

2 

0,2 

3 

7 

Промышленные товары народного 

потребления . 

1 

2 

0,1 

2 

5 
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сумме 293 млн. руб. В счет этой суммы постав¬ 
лено оборудование комплектных предприятий, 
нефтепродукты (210 тыс. т), черные металлы 
(41 тыс. т), цветные металлы (2.9 тыс. т), кабель 
и провод (на 6,1 млн. руб.), удобрения (122 тыс. т), 
шины автомобильные (60 тыс. шт.) и другие то¬ 
вары. За счет безвозмездной помощи в^ КНДР 
были восстановлены 'илі! вновь построены 21 про¬ 
мышленное предприятие, многие объекты культур¬ 
но-бытового назначения. 

Большое значение в деле развития торгово- 
экономических связей между СССР и КНДР 
имеют договоры и соглашения, заключенные ме¬ 
жду обеими странами. Как важное событие в жиз¬ 
ни обоих государств отмечается ежегодно годов¬ 
щина Договора о дружбе, сотрудничестве и взаим¬ 
ной помощи между СССР и КНДР, заключенного 
б июля 1961 года сроком на 10 лет. Соглашение 
об экономическом и культурном сотрудничестве 
между СССР и КНДР, заключенное 17 марта 
1949 года, устанавливает основные принципы осу¬ 
ществления между странами экономического и 
культурного сотрудничества. Это первое в истории 
КНДР равноправное соглашение с иностранным 
государством. Договор о торговле и мореплава¬ 
нии между СССР и КНДР, заключенный 22 июня 
1960 года, провозглашает основные принципы осу¬ 
ществления торгово-экономических отношений. 

Взаимное стремление к расширению сотруд¬ 
ничества с новой силой проявилось на переговорах 
между правительственными экономическими деле¬ 
гациями СССР и КНДР, состоявшихся в июне 
1966 года. Эти переговоры завершились подписа¬ 


нием трех важных документов: Соглашения об 
экономическом и техническом сотрудничестве, Со¬ 
глашения о взаимных поставках товаров СССР и 
КНДР на 1967 — 1970 гг. и Протокола о сотруд¬ 
ничестве в области рыболовства. Взаимные по¬ 
ставки товаров в 1970 году, по предварительным 
расчетам, должны возрасти примерно на 80% по 
сравнению с уровнем 1965 года. 

Заключенные договоры и соглашения между 
СССР и КНДР являются хорошей основой для 
непрерывного развития торгово-экономических от¬ 
ношений в соответствии с потребностями и воз¬ 
можностями народного хозяйства обоих госу¬ 
дарств. 

Советский Союз и Китайская Народная Рес¬ 
публика в Договоре о дружбе, союзе и взаимной 
помощи между СССР и КНР от 14 февраля 
1950 года заявили о своем желании развивать и 
укреплять взаимные экономические и культурные 
связи, оказывать друг другу экономическую по¬ 
мощь и осуществлять необходимое экономическое 
сотрудничество. Торговое соглашение между стра¬ 
нами было подписано 19 апреля 1950 года. В со¬ 
глашении определяются практические условия 
осуществления торговых операций, база цен. по¬ 
рядок расчетов за товары, регулирование взаим¬ 
ных поставок товаров и т. д. На основе этого со¬ 
глашения стороны подписывают ежегодно прото¬ 
колы о взаимных поставках товаров. 

Договор о торговле и мореплавании между 
СССР и КНР, подписанный 23 апреля 1958 года, 
определяет принципы торгово-экономических от¬ 
ношений и торгового судоходства. 


Металлургический 
завод имени Ким 
Чака — одна из 
крупнейших про¬ 
мышленных баз 
КНДР, в расшире¬ 
нии и реконструк¬ 
ции которой при¬ 
нимает участие 
Советский Союз. 
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После восстановления в 1950—1952 гг. раз¬ 
рушенного войной народного хозяйства китайский 
народ приступил в 1953 году к выполнению пер¬ 
вого пятилетнего плана. В эти годы экономическое 
и техническое сотрудничество между СССР и 
КНР приняло огромные масштабы и охватывало 
взаимные поставки товаров, техническое содей¬ 
ствие СССР в строительстве и реконструкции в 
Китае около 200 промышленных и других объек¬ 
тов, обмен техническими проектами для капиталь¬ 
ного строительства, безвозмездную передачу со¬ 
ветской технологической документации на самые 
различные производственные процессы, команди¬ 
рование специалистов, организацию совместной 
научно-исследовательской работы по важнейшим 
техническим проблемам и т. д. 

Проводившаяся в то время экономическая 
блокада КНР крупными капиталистическими го¬ 
сударствами во главе с США не могла сколько- 
нибудь сдержать темпы развития народного хо¬ 
зяйства нового Китая, поскольку он в развитии 
своей экономики опирался на тесное сотрудниче¬ 
ство с Советским Союзом и другими социалисти¬ 
ческими страналга. Товарооборот между СССР и 
КНР быстро возрастал и достиг максимального 
объема в 1959 году. Удельный вес Китая во внеш¬ 
неторговом обороте СССР составлял около 20%, 
а удельный вес Советского Союза во внешнеторго¬ 
вом обороте КНР — около 50%. В советском экс¬ 
порте непрерывно увеличивались поставки машин, 
оборудования, нефтепродуктов и других товаров, 
более полно обеспечивавших потребности народно¬ 
го хозяйства КНР. 

Товарная структура экспорта из СССР в Ки¬ 
тайскую Народную Республику характеризова¬ 
лась до 1960 года следующими данными: 

_(в %) 



Машины и оборудование, 
включая комплектные 

предприятия. 11 50 63 62 

Топливо, минеральное сы¬ 
рье, металлы. 12 25 19 23 

Химические продукты ... 2 1 7 2 

Промышленные товары на¬ 
родного потребления . . 7 1 1 5 

За счет поставок советских машин и оборудо¬ 
вания в Китае были построены такие предприя¬ 
тия, как завод по производству грузовых автомо¬ 
билей в гор. Чаньчуне мощностью 30 тыс. штук в 
год, ферросплавов в гор. Гирине производитель¬ 
ностью 43,5 тыс. т. в год, алюминиевый в гор. Фу- 
шуне мощностью 39 тыс. т в год, по изготовлению 
перфораторов (15 тыс. шт. в год), по производ¬ 
ству горнорудного оборудования мощностью 
20 тыс. т в год и десятки других. 

С помощью и при содействии Советского Союза 
в 1950—1960 гг. в Китае были созданы новые 
отрасли промышленности: авиационная, оборон¬ 
ная, автомобильная, тракторная, машинострои¬ 


тельная, электротехническая, радиотехническая 
и другие. 

Весьма важной в советском экспорте в Китай 
являлась вторая группа товаров. Транспортировка 
большого количества топлива и горючего по же¬ 
лезной дороге обходится чрезвычайно дорого. 
Несмотря на это. Советский Союз всегда пол¬ 
ностью удовлетворял запросы КНР на поставку 
нефти, нефтепродуктов и других товаров. 

Значительная часть поставок из СССР осуще¬ 
ствлялась в счет кредитов, предоставленных Со¬ 
ветским Союзом КНР в период 1950—1961 гг, 
на общую сумму, с учетом процентов, около 
1816 млн. руб. В соответствии с соглашениями 
КНР закончила в 1965 году погашение этих кре¬ 
дитов поставками своих товаров. 

Советский Союз в свою очередь импортировал 
из Китая важные для народного хозяйства това¬ 
ры. Ниже приводится структура советского им¬ 
порта из КНР: 

_ (в %) 

и кі ^ и 

о т <^ о 

Ю іП Ш іл 'О 

О'* 


Минеральное сырье, металлы 19 24 22 13 17 

Сырье растительного и живот¬ 
ного происхождения (кроме 
продовольственного) . . . 24 22 17 15 12 

Продовольствие и сырье для 
его производства . ... 47 45 29 27 21 

Промышленные товары народ¬ 
ного потребления .... 1 4 22 39 46 

Но политика, основанная на концепциях Мао 
Цзе-дуна, привела к серьезным провалам в эко¬ 
номике КНР. Практическим результатом антисо¬ 
ветской линии руководства КПК является полное 

прекращение экономического и научно-техниче¬ 
ского сотрудничества КНР с Советским Союзом, 
за исключением торговли, которая также резко 
сокращается. Движение товарооборота за 1962— 
1966 гг. было следующим: 

(млн, руб.) _ 

и 1_‘ 1^ 

^ ЬП N0 

^ ѴО N0 

О' 0“ 


Оборот. 675 405 375 283 

Экспорт. 210 122 172 157 

Импорт. 465 283 203 126 


гч 

>0 

о^ 


в 1960 году КНР не полностью выполнила 
свои обязательства о поставке в Советский Союз 
ряда важных товаров, и на конец года за Китаем 
образовалась задолженность в сумме около 
288 млн. руб. Советское правительство с понима¬ 
нием отнеслось к трудностям КНР и дало согла¬ 
сие на рассрочку платежа указанной суммы в те¬ 
чение 5 лет без начисления процентов. В 1961 го¬ 
ду Китай практически получил от Советского 
Союза кредит на сумму около 330 млн. руб. на 
льготных условиях. 

В последующие годы КНР по собственной ини¬ 
циативе почти полностью прекратила закупки в 







Советском Союзе нефтепродуктов, резко сократи¬ 
ла поставки в СССР многих традиционных това¬ 
ров китайского экспорта, таких, как рис, соевые 
бобы, арахис, растительные масла, чай, некоторые 
товары горнорудного производства. 

Начало торговых отношений с Демократиче¬ 
ской Республикой Вьетнам относится к 1955 году, 
когда было подписано первое советско-вьетнам¬ 
ское торговое соглашение. Наряду с основными 
принципами торгово-экономических отношений в 
этом соглашении были определены база цен, по¬ 
рядок расчетов за товары и другие условия. До¬ 
говор о торговле и мореплавании между СССР и 
ДРВ, подписанный в марте 1958 года, опреде¬ 
ляет принципы экономических отношений и торго¬ 
вого судоходства. Заключенное в декабре 1960 го¬ 
да торговое соглашение о взаимных поставках то¬ 
варов на 1961 — 1965 гг. успешно выполнялось 
сторонами как в первые годы его действия, так и 
после нападения на Вьетнам американских агрес¬ 
соров. 

В связи с военной обстановкой в ДРВ наши 
страны, начиная с 1966 года, заключают ежегод¬ 
ные торговые соглашения о взаимных поставках 
товаров. 

По мере восстановления и развития экономики 
ДРВ увеличивался и товарооборот между СССР 
и ДРВ: 


Импорт 



(в 

млн. 

руб.) 


ѵп 

о 

1957 г. 

1960 г. 

1964 г. 

1965 г. 

3,3 

12 

43 

74 

95 

3,3 

9 

22 

43 

68 


3 

21 

31 

27 


За 10 лет товарооборот возрос почти в 30 раз, 
а доля Советского Союза в общем внешнеторго¬ 
вом обороте ДРВ в 1965 году составила около 
37%, Некоторое снижение импорта товаров в 
СССР, начавшееся в 1965 году, связано с трудно¬ 
стями, возникшими в экономике ДРВ в результате 
американской агрессии. 

Значительная часть советского экспорта при¬ 
ходится на товары, поставляемые в кредит: комп¬ 
лектное оборудование для ряда промышленных 
предприятий, машины и оборудование для разви¬ 
тия угольной промышленности, энергетики, лесо¬ 
разработок и т. д. За счет кредитов оплачиваются 
также расходы на подготовку вьетнамских специа¬ 
листов в СССР, геологоразведочные работы и дру¬ 
гие виды услуг. 

Движение товарной структуры экспорта СССР 
в ДРВ характеризуется следующими данными: 


<В %) 



Машины и оборудование 46 19 49 53 64 

Топливо, минеральное сырье, 

металлы. 27 30 29 24 19 

Промышленные товары на¬ 
родного потребления ... 16 26 8 10 8 


Высокий удельный вес группы машин и обо¬ 
рудования в советском экспорте в ДРВ отвечает 
требованиям быстро развивающегося промышлен¬ 
ного строительства и механизации трудоемких 
процессов в других отраслях народного хозяй¬ 
ства. Некоторое сокращение удельного веса этой 
группы товаров в экспорте 1957 года связано с 
тем, что значительная часть машин и оборудова¬ 
ния в этот период была поставлена из СССР в 
ДРВ в порядке безвозмездной помощи. 

Советский Союз полностью удовлетворяет за¬ 
просы вьетнамской стороны на все виды нефте¬ 
продуктов, доставляя их на своих судах во Вьет¬ 
нам. 

В структуре советского импорта из ДРВ также 
занимают основное место три группы товаров: 


(в %) 

1957 г. 

1960 г. 

1964 г. 

1965 г. 


Строительные материалы и 
детали. 

3 

11 

15 

15 

Продовольственные товары . 

4 

14 

16 

21 

Промышленные товары на¬ 
родного потребления . . 

38 

61 

62 

52 

Сырье для производства 
продовольственных това¬ 
ров . 

45 

10 

2 

5 


Наряду со строительством крупных современ¬ 
ных предприятий тяжелой и легкой промышлен¬ 
ности во Вьетнаме большое внимание уделяется 
кустарной промышленности. Эта отрасль и в преж¬ 
ние годы играла важную роль в деле производ¬ 
ства товаров народного потребления и занятости 
населения. В настоящее время товары кустарной 
промышленности занимают в импорте СССР из 
ДРВ первое место. 

До нападения США на Вьетнам Советский 
Союз предоставил ДРВ безвозмездную экономи¬ 
ческую помощь на сумму около 100 млн. руб. 
В течение десяти лет мирного развития ДРВ 
(1955 — 1964 гг.) за счет большей части указанной 
суммы было построено 86 промышленных пред¬ 
приятий, госхозов и других объектов, в том числе 
электростанции, линии электропередач, угольные 
шахты, оловянные и апатитовые рудники, заводы 
по производству суперфосфата. Были оснащены 
современным оборудованием и учебными пособия¬ 
ми ханойские институты и университет, десятки 
медицинских учреждений. Значительные средства 
были выделены на восстановление и модерниза¬ 
цию транспорта и связи. Все это явилось прочной 
основой для существенного улучшения жизни 
вьетнамского народа, дальнейшего роста народ¬ 
ного хозяйства и обороноспособности страны. 

Масштабы помощи Советского Союза, оказы¬ 
ваемой вьетнамскому народу, ведущему героиче¬ 
скую борьбу, неизмеримо возросли после амери¬ 
канского нападения на Вьетнам. 
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Развитие экономических отношений 


с молодыми государствами 
Азии, Африки и Латинской Америки 

В. Горюнов 


Э кономическое сотрудничество между СССР 
и развивающимися странами Азии, Афри¬ 
ки и Латинской Америки — одна из важ¬ 
ных особенностей послевоенной системы между¬ 
народных экономических отношений. СССР на¬ 
чал первым утверждать в международном масшта¬ 
бе нового типа отношения с отставшими в соци- 
ально^кономическом развитии странами. Они ба¬ 
зируются на уважении суверенитета и невмеша¬ 
тельстве во внутренние дела, равноправии и вза¬ 
имовыгодном сотрудничестве, помощи и сотруд¬ 
ничестве в хозяйственном строительстве. 

Советское правительство, следуя ленинским 
принципам внешней политики, сразу после побе¬ 
ды Октябрьской революции отказалось от исклю¬ 
чительных прав и привилегий царской России в 
колониальных и зависимых странах, аннулирова¬ 
ло все неравноправные договоры с азиатскими 
странами, первым признало независимость Афга¬ 
нистана, Турции и Монголии. Наряду с налажи¬ 
ванием торговых и дипломатических отношений 
Советский Союз оказывал отдельным странам 
Востока прямую экономическую помощь. 

После второй мировой войны на месте быв¬ 
ших колониальных империй возникло свыше 70 
независимых государств. В борьбе за политиче¬ 
скую и экономическую независимость развиваю¬ 
щиеся страны встречают полное понимание со 
стороны Советского Союза и других социалисти¬ 
ческих стран, оказывающих им помощь и содей¬ 
ствие в экономической, научно-технической и дру¬ 
гих областях. 

В 1966 году Советский Союз поддерживал 
торговые отношения примерно с 70 развивающи¬ 


мися странами, причем более чем с 40 странами 
торговля осуществлялась на основе межправи¬ 
тельственных торговых соглашений. С рядом раз¬ 
вивающихся стран — Алжиром. О АР, Гвинеей, 
Индией, Ираном, Марокко, Сирией, Тунисом, 
Цейлоном и другими СССР имеет долгосрочные 
соглашения о взаимных поставках товаров. Со¬ 
ветский Союз, так же как и другие социалистиче¬ 
ские страны, выступает за подлинное равенство 
сторон, за то, чтобы торгово-экономические отно¬ 
шения основывались на принципе наибольшего 
благоприятствования с учетом особых интересов 
развивающихся стран, чтобы развитые страны 
предоставляли последним льготы и преимущест¬ 
ва, способствующие расширению их экспорта, 
изменению его номинальной структуры. 

В торговых соглашениях СССР с развиваю¬ 
щимися странами, как правило, устанавливаются 
списки и контингенты для взаимной поставки то¬ 
варов на год или даже на весь период действия 
долгосрочного соглашения. Это вносит определен¬ 
ную устойчивость и элементы плановости в тор¬ 
говые отношения Советского Союза с развиваю¬ 
щимися странами, в чем заинтересованы обе сто¬ 
роны. 

Торговля Советского Союза с развивающими¬ 
ся странами обычно ведется на сбалансированной 
основе. Это позволяет последним оплачивать не¬ 
обходимые товары поставками своей экспортной 
продукции, а не иностранной валютой, хрониче¬ 
ский недостаток которой большинство из них 
испытывает. С одними странами Советский Союз 
ведет торговлю с расчетом в свободной валюте, с 
другими — по клирингу со свободной конверсией 
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сальдо сверх лимита технического кредитования 
и с третьими — по клирингу. 

Советский Союз всегда придавал важное зна¬ 
чение развитию торговли со странами Азии» Аф¬ 
рики и Латинской Америки. Это соответствует 
неизменной политике СССР, направленной на под¬ 
держку борьбы народов этих стран за подлинную 
политическую и экономическую независимость. 
СССР, несмотря на его огромные и разнообразные 
природные богатства, нуждается в импорте из 
развивающихся стран ряда сырьевых и продоволь¬ 
ственных товаров, которые или совсем не произ¬ 
водятся в стране, или расширение их производст¬ 
ва экономически не оправдано. Характер и глу¬ 
бина торгово-экономических отношений с отдель¬ 
ными странами Азии, Африки и Латинской Аме¬ 
рики зависят не только от Советского Союза, но 
и от возможностей и заинтересованности той или 
другой страны в установлении экономических 
связей с СССР. На это также оказывают влияние 
как внутренние, так и внешние факторы. Совет¬ 
ский Союз не имел возможности установить непо¬ 
средственные отношения с большинством стран 


Азии и Африки, когда они находились в колони¬ 
альной зависимости. Распад колониальной систе¬ 
мы империализма расчистил путь для установле¬ 
ния прямых торгово-экономических отношений с 
развивающимися странами. 

Из развивающихся стран наибольший удель¬ 
ный вес во внешней торговле СССР занимают 
страны Азии, на долю которых приходится более 
половины всего товарооборота СССР со странами 
«третьего мира». На долю стран Африки, со мно¬ 
гими из которых торговые отношения начали раз¬ 
виваться лишь в конце пятидесятых — начале 
шестидесятых годов, приходится около одной тре¬ 
ти товарооборота СССР с развивающимися стра¬ 
нами. Примерно одну десятую составляет доля 
стран Латинской Америки. 

В 1966 году наиболее крупный объем торгов¬ 
ли с Советским Союзом имели (в млн. руб.): Ин¬ 
дия—346, ОАР—314, Афганистан—83, Арген¬ 
тина— 103, Пакистан—61,5, Бразилия—52, 
Иран—45, Турция—42, Сирия—39, Ирак—35, 
Цейлон — 35, Алжир — 22. 


Динамика товарооборота СССР с развивающимися странами 
за послевоенный период (в млн. руб.) 



1939 г. 

1946 г. 

1950 г. 

1955 г. 

1960 г- 

1965 г. 

1966 г. 

Оборот . . , 

. . 55 

92 

112 

272 

783 

1743 

1874 

Экспорт . . . 

. . 19 

39 

29 

128 

302 

1009 

1091 

Импорт . . . 

. . 36 

53 

83 

144 

481 

734 

783 


Среднегодовые темпы прироста товарооборота 
развивающихся стран с СССР в 1956—1965 гг. 
составили более 20% по сравнению с 3,2% при¬ 
роста их товарооборота в целом и 4,8% прироста 
товарооборота с промышленно развитыми капи¬ 
талистическими странами. Быстрый рост торгов¬ 
ли с Советским Союзом привел к заметному по¬ 
вышению доли развивающихся стран во внешне¬ 
торговом обороте СССР с 4,7% в 1955 до 12% в 
1965 году. 

Экспорт Советского Союза в развиваю¬ 
щиеся страны направляется в те отрасли нацио¬ 
нального хозяйства, которые избирают сами стра¬ 
ны Азии, Африки и Латинской Америки. Б об¬ 
щем экспорте СССР в эти страны более 90% при¬ 
ходится на долю машин, оборудования и промыш¬ 
ленного сырья, в том 4исле около 50% на долю 
машин и оборудования. 

Б экспорте машин и оборудования из СССР 
в развивающиеся страны важнейшее место зани¬ 
мает оборудование комплектных предприятий 


(60% в 1965 году). Кроме того. Советский Союз 
поставляет энергетическое, нефтебуровое, элек¬ 
тротехническое и дорожно-строительное оборудо¬ 
вание, экскаваторы, станки металлорежущие, 
тракторы и сельскохозяйственные машины, суда 
и судовое оборудование, автомобили. Бажными 
статьями экспорта являются также черные и цвет¬ 
ные металлы, нефть и нефтепродукты, лесомате¬ 
риалы и целлюлозно-бумажные изделия, хлопча¬ 
тобумажные ткани и некоторые другие товары. 

Из приведенных данных видно, что товары, 
поступающие из СССР, предназначены главным 
образом на цели расширенного воспроизводства и 
содействуют развивающимся странам в пере¬ 
стройке колониальной структуры их экономики. 

Советский Союз импортирует из развиваю¬ 
щихся стран ряд важных сырьевых, продовольст¬ 
венных товаров, а также некоторые готовые изде¬ 
лия. Б 1965 году на долю развивающихся стран 
приходилось 100% советского импорта натураль¬ 
ного каучука, 97% крупного и 87% мелкого ко¬ 
жевенного сырья, 31% табака, 96% кофе нату- 


3 «Внешняя торговля», 6. 


17 



рального, 100% какао-бобов, 93% чая, 73% риса, 
67,5% апельсинов и т. д. 

Быстрые темпы роста импорта товаров Совет¬ 
ским Союзом играют большую роль для развива¬ 
ющихся стран в связи с тем, что спрос мирового 
капиталистического рынка на сырье и продоволь¬ 
ствие относительно сужается. Темпы роста по¬ 
требления сырьевых продуктов, импортируемых 
странами капитализма из развивающихся стран, 
значительно снизились по сравнению с ростом 
потребления продукции перерабатывающей про¬ 
мышленности. В основе этого процесса лежат как 
объективные факторы — научно-технический про¬ 
гресс, так и политика монополий империалисти¬ 
ческих государств, расширяющих производство 
сырья и продовольствия и устанавливающих мно¬ 
гочисленные ограничения импорта из развиваю¬ 
щихся стран. 

Расширяющиеся возможности Советского Сою¬ 
за и других социалистических государств в по¬ 
треблении продукции стран Азии, Африки и Ла¬ 
тинской Америки являются важным фактором, 
смягчающим неблагоприятные для развивающих¬ 
ся стран тенденции мирового капиталистического 
рынка, т. е. неустойчивость в спросе и ценах на 
их экспортную продукцию. В 1965 году удельный 
вес Советского Союза в общем экспорте каучука 
из развивающихся стран составил примерно 12%, 
хлопка около 8%, табака более 8%, цитрусовых 
9%, какао-бобов почти 8%, масел растительных 
продовольственных более 6,5%, шерсти око¬ 
ло 4%. 

В торговле Советского Союза в последнее вре¬ 
мя все большее значение начинает приобретать 
закупка готовых изделий и полуфабрикатов из раз¬ 
вивающихся стран: хлопчатобумажных и шерстя¬ 
ных тканей, трикотажа, ковров, швейных изде¬ 
лий, обуви, кустарно-художественных изделий, 
медикаментов, фармацевтических товаров, некото¬ 
рых видов машиностроительной продукции. Рас¬ 
ширение вывоза готовых изделий в определенной 
мере помогает развивающимся странам улучшить 
структуру своего экспорта, номенклатура которо¬ 
го ограничена узким кругом сырьевых товаров. 

Подрыв монополии империалистических госу¬ 
дарств в мировом хозяйстве и на мировом рынке 
создает условия, при которых развивающиеся 
страны, опираясь на помощь Советского Союза и 
других социалистических стран, успешно противо¬ 
стоят экономическому давлению империалистиче¬ 
ских держав на страны Азии, Африки и Латин¬ 
ской Америки. 

Советский Союз начал активно оказывать эко¬ 


номическую и техническую помощь развивающилі- 
ся странам в 50-х годах. Если в 1954—1955 гг. 
СССР имел соглашения об оказании экономиче¬ 
ского и технического содействия только с двумя 
странами — Афганистаном и Индией, то в настоя¬ 
щее время СССР имеет такие соглашения уже 
более чем с 30 независимыми государствами. За¬ 
метно вырос объем предоставленных развиваю¬ 
щимся странам кредитов, составляющий примерно 
3,5 млрд, рублей. 

Общее число промышленных предприятий и 
других объектов, построенных за послевоенный 
период, строящихся и подлежащих строительству 
по .межгосударственным соглашениям при техни¬ 
ческом содействии СССР в развивающихся стра¬ 
нах на начало 1966 года, составляло 577, из ко¬ 
торых 190 уже были введены в эксплуатацию. 

Советский Союз оказывает содействие ряду 
развивающихся стран в создании основ машино¬ 
строения, металлургии, энергетики, в развитии их 
добывающей промышленности, разведке природ¬ 
ных богатств и расширении собственной сырьевой 
базы, развитии сельского хозяйства. Среди пу¬ 
щенных в действие и сооружаемых объектов име¬ 
ются такие крупнейшие современные предприя¬ 
тия, как Бхилайский металлургический комбинат 
и металлургический завод в Бокаро (Индия), вы¬ 
сотная Асуанская плотина, крупные машиностро¬ 
ительные, нефтеперерабатывающие заводы, а так¬ 
же сравнительно небольшие предприятия по пере¬ 
работке минерального и сельскохозяйственного 
сырья. 

В соглашениях об использовании предостав¬ 
ляемых Советским Союзом средств прежде всего 
учитываются пожелания правительств развиваю¬ 
щихся стран, конкретные условия страны, кото¬ 
рой предоставляются кредиты, наличие людских, 
природных, финансовых ресурсов, состояние 
транспорта, связи и т. д. В таких странах, как Ин¬ 
дия, ОАР, Алжир, СССР оказывает содействие в 
развитии широкого круга отраслей хозяйства, и 
прежде всего тяжелой промышленности; в неболь¬ 
ших странах усилия сосредоточиваются преиму¬ 
щественно на строительстве предприятий по пере¬ 
работке местного сырья. Из общего объема обя¬ 
зательств СССР по оказанию экономического и 
технического содействия примерно 70% средств 
предусматривается направить в промышленность. 

Структура «помощи» капиталистических стран 
государствам Азии, Африки и Латинской Амери¬ 
ки коренным образом отличается от советской 
экономической помощи. Империалистические го¬ 
сударства предоставляют средства развивающим- 
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ся странам в первую очередь на развитие инфра¬ 
структуры (строительство дорог, портов, аэродро¬ 
мов и т. п.)» на закупку продовольственных това¬ 
ров, а не на развитие промышленности. 

Известно, что на создание промышленных 
предприятий направляется не более 10% амери¬ 
канской «помощи» и всего 14% кредитов Между¬ 
народного банка реконструкции и развития. Та¬ 
кое направление «помощи» не меняет колониаль¬ 
ной структуры экономики развивающихся стран, 
сохраняет аграрно-сырьевой характер их хозяй¬ 
ства. 

Эта «похмощь» по-прежнему исходит из старых 
концепций, предусматривающих увековечение ны¬ 
нешнего положения развивающихся стран в ка¬ 
честве аграрно-сырьевых придатков экономики 
США и других империалистических держав, иг¬ 
норирует проблемы их индустриализации, которая 
похможет этим странам вырваться из тисков нуж¬ 
ды, голода, болезней и неграмотности. В то же 
время буржуазная пропаганда пытается извратить 
суть экономической помощи СССР и других со¬ 
циалистических стран. В частности, она утверж¬ 
дает, что помощь СССР якобы носит однобокий 
характер и направлена только на создание объек¬ 
тов тяжелой промышленности, имеющих не столь¬ 
ко экономическое, сколько престижное значение. 

Газета «Цейлон обсервер» 30 марта 1967 го¬ 
да в статье о характере экономической помощи 
социалистических и капиталистических стран от¬ 
мечала: «У западных экономистов модно высмеи¬ 
вать стремление Азии к созданию металлургиче¬ 
ских заводов или основ тяжелой промышленности 
как донкихотский поиск символов престижа. Но 
этим высмеиванием они отвлекают внимание от 
имеющегося у определенных западных стран со¬ 
знательного стремления держать Азию постоянно 
на положении поставщика сырья и потребителя 
их готовой продукции». Касаясь построенных с 
помощью социалистических стран в Цейлоне трех 
предприятий (шинного, металлургического и за¬ 
вода металлических изделий), газета указывает: 
«Эти три предприятия ломают колониальный ха¬ 
рактер экономики. Помощь советского блока (со¬ 
циалистических стран.— В, Г.) по своему харак¬ 
теру наиболее отвечает планам Цейлона, направ¬ 
ленным на развитие страны». 

Характерная особенность сотрудничества Со¬ 
ветского Союза с развивающимися странами со¬ 
стоит в том, что по просьбе стран помощь СССР 
используется прежде всего для создания промыш¬ 
ленных предприятий в государственном секторе 
экономики. Это обусловлено конкретными усло¬ 


виями развития этих стран. Во многих из них не 
сформировалась национальная буржуазия, распо¬ 
лагающая достаточными источниками накопле¬ 
ния, а мелкая и средняя буржуазия не в силах 
финансировать создание современной промыш¬ 
ленности. Только государство способно мобилизо¬ 
вать необходимые накопления и направить их на 
ключевые объекты, в особенности в тех случаях, 
когда речь идет о крупных промышленных пред¬ 
приятиях. 

США и другие империалистические государ¬ 
ства основную часть капиталовложений направ¬ 
ляют в частный сектор. Препятствия в развитии 
государственного сектора и помощь в развитии 
частного сектора развивающихся стран связыва¬ 
ются Западом с далеко идущими планами. Спо¬ 
собствуя развитию частного капитала, тесно свя¬ 
занного с иностранными монополиями, империа¬ 
листические страны стремятся удержать разви¬ 
вающиеся страны от перехода на некапиталисти¬ 
ческий путь развития. 

Кредиты предоставляются Советским Союзом 
развивающимся странам из расчета 2,5—3% го¬ 
довых. Они, как правило, подлежат погашению в 
течение 12 лет, то есть в течение срока, который 
достаточен для полной окупаемости средств, вло¬ 
женных в строительство предприятий. Советский 
Союз дает согласие на погашение кредитов тра¬ 
диционными экспортными товарами этих стран. 
Доходы от предприятий, построенных с помощью 
СССР, целиком поступают в распоряжение раз¬ 
вивающихся стран, а сами предприятия перехо¬ 
дят в их полную собственность. Ими управляют 
национальные кадры. 

Экономическая помощь Советского Союза 
развивающимся странам не обусловливается ни¬ 
какими экономическими, политическими или ины¬ 
ми условиями, ущемляющими их интересы. Торго¬ 
во-экономические отношения строятся на равно¬ 
правной основе, безоговорочном уважении на¬ 
ционального суверенитета и невмешательстве во 
внутренние дела. Они свободны от эксплуатации, 
попыток внедриться в экономику развивающихся 
стран, завладеть собственностью или поставить 
экономику этих стран под свой экономический 
или политический контроль. Помимо указанных 
форм экономических отношений. Советский Союз 
оказывает развивающимся странам безвозмездное 
содействие в строительстве госпиталей, институ¬ 
тов, различных училищ, школ и т. п., предостав¬ 
ляет в их распоряжение оборудование и специа¬ 
листов, дает необходимые консультации. Боль¬ 
шую помощь оказывает Советский Союз в 



подготовке на льготных условиях квалифициро¬ 
ванных национальных кадров развивающихся 
стран, на предприятиях, в институтах, технику¬ 
мах» учебных центрах, профессиональных шко¬ 
лах, созданных в этих странах при содействии 
Советского Союза, а также на предприятиях, в 
учреждениях, высших учебных заведениях и на¬ 
учно-исследовательских организациях СССР. 

В последние годы в экономической «помощи» 
США развивающимся странам наметились неко¬ 
торые изменения. Суть их состоит в том, что рас¬ 
ходы на инфраструктуру значительно сокращают¬ 
ся, а ассигнования на сельское хозяйство, просве¬ 
щение и здравоохранение развивающихся стран 
увеличиваются. В послании президента США 
Джонсона конгрессу от 9 февраля 1967 года о 
помощи иностранным государствам на 1968 фи¬ 
нансовый год сельское хозяйство, здравоохране¬ 
ние и просвещение развивающихся стран объяв¬ 
ляются главными предметами «забот» США. 

Официально эти изменения мотивируются не¬ 
обходимостью ликвидации голода, болезней, не¬ 
грамотности. Безусловно, бескорыстное содейст¬ 
вие в решении этих проблем в развивающихся 
странах имело бы положительное значение. Одна¬ 
ко многочисленные факты свидетельствуют о том, 
что США преследуют прежде всего свои собст¬ 
венные цели, а не интересы развивающихся стран. 
Экономическая «помощь» империалистических 
государств, и в первую очередь США, несмотря 
на известное изменение форм и условий ее пре¬ 
доставления, приспособления к изменениям, ко¬ 
торые происходят в мире, всегда сопровождается 
экономическими или политическими условиями. 
Она призвана прежде всего обеспечить интере¬ 
сы США, а не развивающихся стран и прямо или 
косвенно нарушает их суверенитет, представляя 
собой вмешательство во внутренние дела стран 
Азии, Африки и Латинской Америки. Так, полу¬ 
чателей американской «помощи» вынуждают от¬ 
менять или ослаблять тарифные и валютные огра¬ 
ничения, перевозить товары на американских су¬ 
дах, не использовать «помощь» для создания на¬ 
циональных предприятий, продукция которых мо¬ 
жет конкурировать с товарами США на внутрен¬ 
нем, а также и на внешнем рынке и т. д. Предо¬ 
ставление «помощи» развивающимся странам 
Соединенные Штаты связывают с оценкой эконо¬ 
мической и технической обоснованности соответ¬ 
ствующих проектов и программ, их экономиче¬ 
ской эффективности. Причем решение этих во¬ 
просов, которые входят в компетенцию самих 
развивающихся стран. Управление Международ¬ 


ного развития США берет на себя и решает, со¬ 
ответствует или не соответствует тот или другой 
проект ее представлениям о путях развития эко¬ 
номики той или иной другой страны. 

Мало чем по существу отличаются от этого и 
принципы так называемой «самопомощи», кото¬ 
рые выдвигаются в последнем послании президен¬ 
та США конгрессу. Через Консультативный ко¬ 
митет по самопомощи США будут анализировать 
программы «помощи» в максимальном числе 
стран, чтобы проверить, действительно ли стра¬ 
ны, получающие помощь, прилагают все силы для 
эффективного ее использования. Президент за¬ 
явил, что США не будут оказывать «помощь» в 
реализации проектов, которые, на их взгляд, не 
пользуются полной поддержкой в стране. В по¬ 
нятие «самопомощи» включается создание бла¬ 
гоприятных условий для развития частного пред¬ 
принимательства и привлечения иностранного 
частного капитала, упор в национальных програм- 
.мах развития на сельское хозяйство, здравоохра¬ 
нение, просвещение и т. д. 

«Помощь» развивающимся странам Соеди¬ 
ненные Штаты зачастую используют как орудие 
политического давления, прекращая ее или сокра¬ 
щая объем в этих целях. Среди политических 
условий, которые включены в закон о «помощи», 
в частности, содержится требование о прекраще¬ 
нии торговли и запрещение предоставлять суда 
для торговли с Кубой и ДРВ. 

Экономическое сотрудничество социалистиче¬ 
ского лагеря со странами Азии, Африки и Латин¬ 
ской Америки положило конец монопольному 
господству империализма в международных эко¬ 
номических отношениях, в частности в области 
предоставления кредитов и технической помощи. 
Законы мирового капитализма перестали быть 
единственным фактором, определяющим характер 
и направление развития экономических отноше¬ 
ний. Империалистические государства вынужде¬ 
ны приспосабливаться к новым условиям и в ряде 
случаев не могут не учитывать реальных нужд 
развивающихся стран. Это, конечно, не меняет 
эксплуататорскую природу империалистической 
«помощи», а призвано в новых условиях и новы¬ 
ми методами удержать страны Азии, Африки и 
Латинской Америки в системе мирового капита¬ 
лизма, взять под свой контроль процессы их со¬ 
циально-экономического развития. 

Для стран, ставших на путь упрочения нацио¬ 
нальной независимости и развивающих торгово- 
экономические отношения с СССР и другими со¬ 
циалистическими странами, независимо от наме- 
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рений империалистических кругов, имеются объ¬ 
ективные условия для того, чтобы занимать само¬ 
стоятельные позиции в сфере экономических 
отношений с империализмом и в определенных 
рамках использовать кредиты, субсидии, техниче¬ 
скую похмощь капиталистических стран для 
удовлетворения своих экономических потребно¬ 
стей. 

Анализ торгово-экономических отношений 
СССР с развивающимися странами показывает, 
что в последнее десятилетие товарооборот с этой 
группой стран развивался быстрыми темпами. 
Значительно расширился объем экономической и 
технической помощи СССР. Имеются все основа¬ 
ния полагать, что тенденции дальнейшего разви¬ 
тия торговли, расширения и углубления других 
форм сотрудничества СССР с развивающимися 
странами сохранятся в перспективе. 

XXIII съезд КПСС в Директивах по пятилет¬ 
нему плану развития народного хозяйства СССР 
на 1966—1970 гг. наметил новые большие зада¬ 
чи в области развития промышленности, сельско¬ 
го хозяйства, подъема уровня жизни народа и 
более полного удовлетворения материальных и 
культурных потребностей всех советских людей. 
Решение задач, поставленных съездом, имеет 
огромное не только внутреннее, но и междуна¬ 
родное значение. Рост ѳкономики Советского 
Союза послужит хорошей основой для дальней¬ 
шего расширения экономического сотрудничества 
со странами Азии, Африки и Латинской Америки. 

В области экономических отношений СССР с 
развивающимися странами предусматривается: 

укрепление внешнеторговых связей и эконо¬ 
мического сотрудничества с развивающимися 
странами Азии, Африки и Латинской Америки: 

расширение торговли с ними прежде всего за 
счет увеличения экспорта машин и других видов 
промышленной продукции, в которой они испы¬ 
тывают потребность, для создания своей нацио¬ 
нальной экономики, а также за счет соответствую¬ 
щего роста импорта из этих стран сельскохозяй¬ 
ственных, промышленных товаров и сырья; 

оказание технического содействия развиваю¬ 
щимся странам в создании национальной про¬ 
мышленности, сельского хозяйства, научных и 
проектных организаций и строительной базы, со¬ 
временных средств транспорта и связи, в прове¬ 
дении геологоразведочных работ и подготовке 
специалистов и квалифицированных рабочих. 

В предстоящей пятилетке экономические от¬ 
ношения Советского Союза с развивающимися 
странами получат дальнейшее развитие. Только 


по имеющимся уже соглашениям Советский Союз 
в 1966—1970 гг. окажет развивающимся стра¬ 
нам содействие в строительстве около 400 объ¬ 
ектов. 

Для оценки перспектив развития экономиче¬ 
ских отношений СССР с развивающимися стра¬ 
нами важное значение имеют программы эконо¬ 
мического развития отдельных стран Азии, Аф¬ 
рики и Латинской Америки. Они предусматри¬ 
вают рост промышленного и сельскохозяйствен¬ 
ного производства, расширение производства 
сырья, полуфабрикатов и готовых изделий на 
экспорт. Это будет содействовать расширению 
торговых отношений развивающихся стран как 
.между собой, так и с социалистическим лагерем. 
Вместе с тем в программах предусматриваются 
высокие темпы роста импорта средств производ¬ 
ства и потребительских товаров. Выполнение пла¬ 
нов развития народноіго хозяйства и программы 
импорта предусматривает, как и в предыдущие 
годы, наряду с использованием внутренних источ¬ 
ников привлечение иностранной экономической 
помощи. 

При оценке перспектив экономического со¬ 
трудничества Советского Союза с развивающими¬ 
ся странами следует учитывать возможность рас¬ 
ширения круга стран, с которыми Советский Со¬ 
юз будет вести торговлю. Усиление борьбы за по¬ 
литическую и экономическую самостоятельность 
развивающихся стран неизбежно будет усиливать 
стремление молодых государств к установлению 
взаимовыгодных торгово-экономических отноше¬ 
ний с СССР и другими социалистическими стра¬ 
нами. 

Большое значение в развитии торгово-эконо¬ 
мических отношений играют личные контакты 
между руководящими деятелями Советского го¬ 
сударства и развивающихся стран. В последние 
годы СССР посетили руководящие деятели Ин¬ 
дии, Пакистана, Бирмы, Афганистана, Ирана, 
Турции, ОАР, Алжирской Народно-Демократиче¬ 
ской Республики, Сирии, Ирака, Гвинеи, Мали, 
Конго (Браззавиль) и других стран. В ходе бесед 
с руководителями Советского государства боль¬ 
шое место отводилось обсуждению вопросов о со¬ 
стоянии и перспективах развития торгово-эконо¬ 
мических отношений. В осуществление имевшей 
место договоренности между соответствующими 
органами СССР и развивающихся стран подписа¬ 
ны долгосрочные торговые соглашения и согла¬ 
шения об экономическом сотрудничестве, пред¬ 
усматривающие значительное расширение това¬ 
рооборота на ближайшие годы. 
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Необходимо считаться и с тем, что и в бли¬ 
жайшие годы в экономических отношениях между 
СССР и рядом развивающихся стран сохранится 
еще много факторов, сдерживающих темпы роста 
торговли и развития других форм экономического 
сотрудничества. Прежде всего следует указать 
на то, что в экономике многих развивающихся 
стран все еще сохраняются прочные позиции ино¬ 
странного монополистического капитала, тесно 
связанного с компрадорскими элементами мест¬ 
ной буржуазии. Поэтому расширение торговли и 
других форм экономического сотрудничества 
между СССР и развивающимися странами будет 
осуществляться в условиях возрастающего про¬ 
тиводействия иностранных монополий и местной 
реакции. Нельзя сбрасывать со счетов и ожесто¬ 
ченную конкуренцию ведущих империалистиче¬ 
ских держав, оказывающих политическое и эко¬ 
номическое давление на правительства молодых 
государств, пытаясь дискредитировать экономиче¬ 
скую помощь СССР и не допустить расширения 
торгово-экономических отношений с социалисти¬ 
ческим лагерем. 

Количественные оценки перспектив развития 
товарооборота СССР с развивающимися страна¬ 
ми крайне затруднены, так как они обусловлены 
многими факторами, в том числе политическими, 
которые предвидеть и учесть не представляется 


возможным. Оценки о перспективах торговли раз¬ 
вивающихся стран с социалистическими странами 
как в целом, так и с СССР неоднократно дела¬ 
лись экспертами ООН и отдельными экономиста¬ 
ми. Эти подсчеты, базировавшиеся на разных 
методах, значительно расходились между собой. 
По подсчетам советских экономистов, при общей 
нормализации международной торговли товаро¬ 
оборот СССР со странами Азии, Африки и Ла¬ 
тинской Америки мог бы достигнуть 3,3 млрд, 
руб. в 1970 году и 10 млрд. руб. в 1980 году 
Следует указать, что подход к таким обобщенным 
показателям, как товарооборот в целом с большой 
группой стран, разных по уровню социально-эко¬ 
номического развития, направлению внутренней 
и внешней политики, должен быть очень осторож¬ 
ным и учитывать приблизительный и зачастую 
условный характер этих показателей. 

Бесспорно, однако, что, несмотря на наличие 
ряда трудностей, экономическое сотрудничество 
между СССР и странами Азии, Африки и Латин¬ 
ской Америки имеет хорошие перспективы для 
дальнейшего развития, так как такое сотрудниче¬ 
ство взаимовыгодно и отвечает коренным эконо¬ 
мическим и политическим интересам развиваю¬ 
щихся стран. 


' вики № 10, ноябрь 1964 г. Приложение, стр. 96. 




Коммерческий калейдоскоп 


Ш Создано Советско-эфиопское 
торговое общество «ЭФСО». Оно 
будет заниматься экспортом со¬ 
ветских машин и других товаров 
в Эфиопию и импортом эфиопских 
товаров в Советский Союз. 

■ Кубань издавна славится хоро¬ 
шими сортами риса, выведенными 
местными селекционерами. Это 
« Красн одарский-424», « Дуб ов- 
ский-129» и новый сорт «Ку¬ 
бань-3». Все они широко извест¬ 
ны за пределами края. Недавно 
элитные семена кубанского риса 
отправлены в Румынию и Венг¬ 
рию. 

Н «Для Индии» — такие надписи 
все чаще мелькают на товарных 


ящиках Уральского завода тяже¬ 
лого машиностроения. Недавно в 
адрес металлургического завода в 
Бокаро отправлено обо-рудование 
для строящегося там цеха холод¬ 
ной прокатки. Это будет уникаль¬ 
ное сооружение. Достаточно ска¬ 
зать, что корпус, где будет разме¬ 
щена технологическая цепь по вы¬ 
пуску продукции, растянется на 
одни километр. 


И Станкостроительный завод име¬ 
ни Судина (гор. Краснодар) отгру¬ 
зил заказчикам из 25 зарубеж¬ 
ных стран 140 карусельных 
станков и вертикальных токар¬ 
ных полуавтоматов. Станки по¬ 
шли в социалистические страны 


Европы и Азии, на Кубу, а так¬ 
же в Австралию, Австрию, Кала- 
ду, Пакистан, Сирию, Финлян¬ 
дию, ФРГ, Швецию и другие 
страны. 

■ Душанбинский хлопчатобумаж¬ 
ный комбинат отправил в Афга¬ 
нистан 8 тыс. м вельвет-кор¬ 
да. Экспорт хлопчатобумажных 
тканей в дружественную страну 
в нынешнем году достигнет 
80 тыс. м. 


■ Миллион кубометров леса про¬ 
дала в Японию дальневосточная 
контора В/0 «Экспортлес». Сейчас 
советскую древесину получают 
35 японских фирм. 
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Лесной экспорт СССР 


В. Ничков, 

доктор экономических наук 


Л ес — традиционный экспортный товар на¬ 
шей страны. Лесному экспорту еще в 
прошлом принадлежала важнейшая роль 
во внешней торговле русского государства. Нака¬ 
нуне первой мировой войны лесные товары за¬ 
нимали второе место (после хлеба) во внешней 
торговле России. 

Дореволюционный лесной экспорт носил су¬ 
губо сырьевой характер. Это объяснялось не 
только слабым развитием лесной промышленно¬ 
сти, но и большой зависимостью России от ино¬ 
странного капитала, Германия, например, устано¬ 
вила специальные ди4)ференцированные, крайне 
невыгодные для России ввозные пошлины на 
русские лесные товары. Так, пошлина на круг¬ 
лый лес за кубофут составляла 0,95 коп., а на 
пиломатериалы — 5,90 коп., т. е. за обработан¬ 
ный материал она была выше в 6 раз. 

Даже некоторые чиновники царской России 
протестовали против сырьевого характера ее лес¬ 
ного экспорта. Так, в докладе «К вопросу о 
современном положении русской экспортной лес¬ 
ной торговли», опубликованном в 1913 году. Лес¬ 
ная комиссия Сельскохозяйственного комитета 
по пересмотру торговых договоров констатирова¬ 
ла: «С точки зрения государственных интересов 
это явление ^кспорт необработанных лесных то¬ 
варов.— В. Н.), разумеется, представляется не¬ 
желательным, и наша политика в области вывоз¬ 
ной лесной торговли должна быть направлена к 
созданию для этой торговли таких благоприятных 
условий, чтобы лесной экспорт ограничивался 
почти исключительно лишь обработанными лес¬ 
ными товарами, т. е., чтобы, по возможности, весь 
труд по выработке этих товаров и его оплата 
оставались бы в России и не приходились на 
долю чужестранцев, издавна извлекающих из 
обработки нашего лесного сырья громадные вы¬ 
годы». 

Лесной экспорт стал одной из главных статей 
советской внешней торговли. Его роль как круп¬ 
нейшего источника получения валюты для покры¬ 
тия огромных потребностей Советской страны, 
занятой восстановлением народного хозяйства, 
охарактеризовал В. И. Ленин. 


В докладе на заседании фракции РКП(б) VIII 
Всероссийского съезда Советов 21 декабря 

1920 года В, И. Ленин, говоря о необходимости 
возможно скорее получить из капиталистических 
стран в порядке товарообмена паровозы, машины, 
электрические аппараты, без которых невозмож¬ 
но было восстановить разрушенную войной про¬ 
мышленность, указывал: «Покрыть нашим золо¬ 
тым фондом мы этого не можем, вывозить про¬ 
дукты продовольствия для нас до последней 
степени нежелательно и опасно, потому что пол¬ 
ного обеспечения продовольствием мы не имеем 
для своей промышленности, а покрыть надо. 
И здесь нет объекта более удобного для нас эко¬ 
номически, чем леса на дальнем севере, которые 
мы и.меем в невероятном количестве, они там 
гниют, пропадают, потому что экономически мы 
не в силах их эксплуатировать. Между тем лес 
на международном рынке представляет гигант¬ 
скую ценность» *. 

В 1921 году в статье «Об едином хозяйствен¬ 
ном плане» В. И. Ленин вновь говорит о лесе как 
источнике получения валюты: «Увеличение заго¬ 
товок леса и сплава его за границу могло бы дать 
при таких условиях 2 «до полумиллиарда валют¬ 
ных рублей в год в ближайшее же время»^. 

Лесу как источнику валютных поступлений 
отводилась и отводится важная роль на протяже¬ 
нии всего периода существования Советского го¬ 
сударства. 

Советский лесной экспорт имеет свою исто¬ 
рию. Начало ему было положено в октябре 

1921 года продажей в Великобританию одного 
пароходного груза пиломатериалов, отправленно¬ 
го из Архангельска на Грейт Ярмут. Ровно через 
год, 16 октября 1922 года. Постановлением 
ВЦИК и СНК ряду государственных лесопро¬ 
мышленных трестов («Северолес», «Петролес», 
«Двинолес» и др.) было предоставлено право не¬ 
посредственного выхода на внешний рынок для 
реализации своей продукции. Это была принци¬ 
пиально новая, отличная от старой, капиталисти- 


1 в. и. л е н и н. Поли. собр. соч., т. 42, стр. 111. 

* Имеется в виду покрытие расходов по электрифи¬ 
кации (В. Н.). 

> В. И. Ленин. Поли. собр. соч., т. 42, стр. 342. 
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ческой организации, форма советского лесного 
экспорта. Правда, эта организационная форма 
была далеко не совершенной. Основным недостат¬ 
ком ее было то, что лесопромышленные тресты 
начали конкурировать между собой на внешних 
рынках. Возникла необходимость в координации 
коммерческой деятельности отдельных трестов за 
границей и согласования ее с общей внешнетор¬ 
говой политикой страны. Для этой цели на осно¬ 
вании особого соглашения между ВСНХ, в веде¬ 
нии которого находились лесопромышленные 
тресты, и Народным Комиссариатом внешней 
торговли в феврале 1923 года была создана спе¬ 
циальная организация, возглавляемая представи¬ 
телем Наркомвнешторга,— Центральное лесоэкс¬ 
портное бюро (ЦЛЭБ) с соответствующими 
филиалами за границей (заграничные лесоэкс¬ 
портные бюро — ЛЭБ). 

ЦЛЭБ непосредственно не занималось опера¬ 
тивной деятельностью (запродажами), оно изуча¬ 


ло состояние внешнего рынка, вырабатывало об¬ 
щие директивы и устанавливало продажные 
цены. Кроме того, бюро распределяло рынки 
между трестами, определяло для них объем лесо- 
экспортных операций, устанавливало общие усло¬ 
вия продажи н финансирования лесопромышлен¬ 
ных трестов. 

Центральное лесоэкспортное бюро и его за¬ 
граничные филиалы сыграли в свое время поло¬ 
жительную роль в организации внешней торговли 
лесом. Однако и эта организационная форма не 
удовлетворяла требованиям быстроразвивающе- 
гося лесного экспорта. Жизнь продиктовала необ¬ 
ходимость централизации оперативного руковод¬ 
ства внешней лесной торговлей, и в первую оче¬ 
редь запродажами. Это привело к ликвидации 
ЦЛЭБ и учреждению 28 августа 1926 года акцио¬ 
нерного общества «Экспортлес», первоначально 
объединившего лишь реализацию товаров всех 
лесопромышленных трестов и других организа- 
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ций» связанных с внешним рынком, а затем и со¬ 
средоточившего в своих руках все (включая и 
портовые) внешнеторговые операции. Учредите¬ 
лями акционерного общества «Экспортлес» были 
лесные тресты «Северолес», «Севзаплес», «1{арел- 
лес». «Двинолес^ и Госторг РСФСР. 

С 1926 по 1928 гг. А/О «Экспортлес» выпол¬ 
няло функции комиссионера в области внешней 
лесной торговли. В 1929 году оно превратилось 
в монопольного продавца лесоэкспортных това¬ 
ров, закупаемых у лесных трестов. В следующем 
году к нему перешли от трестов и экспортные 
операции, осуществлявшиеся во всех основных 
портах СССР, через которые отправлялись за 
границу лесные товары. 

Одним из первых организаторов и руководи¬ 
телей советского лесного экспорта являлся вид¬ 
ный деятель Коммунистической партии Советско¬ 
го Союза К. X. Данишевский — участник V (Лон¬ 
донского) съезда РСДРП, избранный на этом 
съезде в члены ЦК. Данишевский был первым 
председателем А/О «Экспортлес». 

6 февраля 1930 года в числе других моно¬ 
польных экспортных и импортных объединений 
было основано Всесоюзное объединение «Экс- 
портлес». Согласно уставу, В/О «Экспортлес» 
осуществляет операции по экспорту из СССР и 
импорту в СССР всякого рода лесных материа¬ 
лов в обработанном и необработанном виде, а 
также целлюлозно-бумажных и других товаров. 

Быстрые темпы восстановления и дальнейше¬ 
го развития народного хозяйства СССР, в том 
числе и лесной промышленности, дали возмож¬ 
ность довольно быстро восстановить и развить со¬ 
ветский лесной экспорт. Лесные ресурсы нашей 
страны, являвшиеся до Великой Октябрьской со¬ 
циалистической революции объектом капитали¬ 
стической наживы, были поставлены на службу 
строительства социализма. Благодаря большому 
вниманию, которое уделяли развитию лесного 
экспорта партия и правительство, объем экспорта 
дореволюционной России (в рамках границ 
СССР) был достигнут уже в 1930 году. 

Огромная работа была проделана аппаратом 
«Экспортлоса» в центре и на местах. Как уже 
указывалось выше, в 1930—1931 гг. объедине¬ 
нию были переданы от лесных трестов лесоэкс¬ 
портные операции в портах. С того времени все 
портовые погрузочно-разгрузочные работы, свя¬ 
занные с лесоэкспортными операциями, должны 
были осуществляться «Экспортлесом» своими си¬ 
лами и средствами. 

Встретилось немало трудностей. Порты, через 
которые отправлялись лесные товары за границу, 
складские помещения были мало благоустроены, 
отсутствовало достаточное количество береговых 
причалов, транспортно-погрузочных средств и 
приспособлений. Все операции осуществлялись с 
помощью плашкоутов и прочих непортовых су¬ 
дов, используемых в виде плавучих складов. 
Большинство лесоперевалочных операций произ¬ 
водилось вручную. Подушка носака, тачка ката¬ 
ля, мушкель и лом стивидора, «старик» и «трын¬ 
ка» рабочего при укладке пиломатериалов в 
штабеля — вот основной арсенал «технических» 
средств, который был тогда на вооружении в лес- 



Погрузиа леса электрокраном на автомашину. 



Сплав леса по горным рекам Закарпатья. 


4 «Внешняя торговля». М 6. 
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Лесовозы комбината «Тай- 
шетлес» (Иркутская облаете) 
транспортируют лес на ле¬ 
сопильный завод. 


ных портах. Трудности усугублялись отсутствием 
постоянных кадров. Почти все операции проводи¬ 
лись с по.мощью сезонной рабочей силы. Недоста¬ 
вало и так называемого цехового персонала: сор¬ 
тировщиков пиломатериалов, брокеров круглого 
леса, счетчиков, экспедиторов и т. п. 

1930 год был годом подготовки кадров. В те¬ 
чение нескольких месяцев на курсах были обуче¬ 
ны сотчи работников нужных профессий. 

Одновременно в советских портах разверну¬ 
лись работы по их благоустройству, строительст¬ 
ву причалов, складов, дорог и механизации 
внутрискладских операций; началось массовое 
строительство жилья для лесопортовых рабочих и 
инженерно-технического персонала. В короткий 
срок, буквально за два-три года, наши лесные 
порты и портовое хозяйство в них изменились до 
неузнаваемости. 

Были заново построены многочисленные глу¬ 
боководные причалы, созданы обширные благо¬ 
устроенные лесные склады, внедрены механиз¬ 
мы — штабеллеры. автолесовозы, электрокары и 
т. д. В Новороссийске, Херсоне. Усть-Лужске и 
других городах выходные пункты по экспорту ле¬ 
са были фактически созданы вновь. 

Так, в обстановке бурного строительства и 
созидания твердо вставало на ноги Всесоюзное 
объединение «Экспортлес» — самостоятельная 
хозяйственная внешнеторговая организация 
СССР. 

К тому времени лесоэкспортные товары уже 
стали отгружаться за границу через 54 морских 
выходных пункта страны. Они шли через порты 
Белого, Баренцева, Балтийского. Черного, Кас¬ 
пийского. Японского морей и Татарского пролива. 

Товарная структура довоенного лесного экс¬ 
порта Советского Союза мало чем отличалась от 


товарной структуры лесного экспорта дореволю¬ 
ционной России. Наш лесной экспорт в этот пе¬ 
риод был представлен в основном, наряду с пило¬ 
материалами, такими малообработанными лесны¬ 
ми товарами, как балансы, пропсы и бревна. Экс¬ 
порт целлюлозно-бумажной продукции совершен¬ 
но отсутствовал. 

Послевоенный экспорт лесных товаров Со¬ 
ветского Союза начал практически восстанавли¬ 
ваться с 1948 года и к 1966 году достиг почти 
21 млн. кбм (без перевода в кругляк). К этому 
следует добавить 625 тыс. т целлюлозно-бумаж¬ 
ных товаров. 

В послевоенный период за сравнительно ко¬ 
роткий срок наша страна по экспорту лесомате¬ 
риалов вышла на первое место в Европе и на вто¬ 
рое — в мире. Это стало возможным благодаря 
неуклонно возрастающему объему лесопромыш¬ 
ленного производства в нашей стране, представ¬ 
ляющему собой в известной степени лесоэкспорт¬ 
ный потенциал страны. 

Объем лесопромышленного производства Со¬ 
ветского Союза по сравнению с лесопромышлен¬ 
ным производством царской России (1913 год) 
возрос в следующих размерах; по вывозке древе¬ 
сины — в 5,7 раза, по производству пиломатериа¬ 
лов — в 9, фанеры — в 9, целлюлозы — в 85. 
древесной массы — в 27, бумаги — в 17, карто¬ 
на — в 82 раза. 

Удельный вес экспорта по отношению к про¬ 
изводству (взято два основных товара) характери¬ 


зуется следующим образом: 

1966 г, 1913 г. 
СССР Россия 

Пиломатериалы .... 7,7 41,0 

Фанера. 16,0 30.0 
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Приведенные выше сравнительные данные от- 
четливо показывают, насколько возрос по сравне¬ 
нию с дореволюционным лесоэкспортный по¬ 
тенциал нашей страны. 

Развитие советского лесного экспорта сопро¬ 
вождалось и сопровождается довольно острой 
торгово-экономической и политической борьбой 
со стороны капиталистических стран, направлен¬ 
ной на то, чтобы затормозить его темпы. Формы 
борьбы против Советского Союза как лесоэкспор- 
тера на различных этапах претерпевали сущест- 
венішіе изменения. Нашу страну обвиняли в при¬ 
нудительном труде, демпинге, против нее вводили 
эмбарго, организовывались антисоветские вы> 
отупления отдельных политических деятелей и 
органов буржуазной печати, направленные про¬ 
тив нашего лесного экспорта. Эти выпады 
сопровождались различными валютными ограни¬ 
чениями, повышенными пошлинами, созданием 
специальных объединений — синдикатов и ассо¬ 
циаций и т. д.. действующих прямо или косвенно 
против развития нашего лесного экспорта. 

Государственная монополия внешней торгов¬ 
ли обеспечила возможность успешно противосто¬ 
ять этому напору. 

В настоящее время Советский Союз экспорти¬ 
рует свои лесные и целлюлозно-бумажные товары 


в 70 стран мира, против 26 стран в довоенное 
время. В числе наших торговых партнеров 12 со¬ 
циалистических и 58 капиталистических стран. 
Около одной трети лесного экспорта нашей стра¬ 
ны приходится на долю социалистических стран. 

Экспорт лесных товаров в 1966 году прохо¬ 
дил через 52 морских порта и портпункта. Кроме 
того, мы отправляем лесные товары за границу 
через 19 железнодорожных пунктов. 

Наша страна обладает вполне достаточными 
ресурсами для развития своего лесного экспорта. 
Советский Союз располагает площадью, покрытой 
лесами, в 660,5 млн. га. из них на долю хвойных 
лесов приходится 74,1% и лиственных (включая 
кустарники) — 25,9%. Общий запас лесов СССР 
составляет 74,8 млрд, кбм, или 48% мирового за¬ 
паса лесов, вовлеченных в сферу хозяйственной 
эксплуатации. Из общего запаса лесов нашей 
страны около 70% приходится на долю спелых и 
перестойных насаждений. Годичная рубка при¬ 
ближается к 400 млн. кбм. Это составляет одну 
четверть ежегодной мировой лесозаготовки. Фак¬ 
тически леса у нас вырубается ежегодно с пло¬ 
щади примерно в 2,5 млн. га. 

Неуклонно развивающаяся лесная и целлю¬ 
лозно-бумажная промышленность Советского 
Союза, а также наличие крупных лесосырьевых 



Автолесовоз с экспортными пиломатери¬ 
алами. 


4 ' 
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ресурсов создают достаточные возможности для 
дальнейшего развития нашего лесного экспорта, 
его количественного роста и качественного улуч¬ 
шения. 

В директивах XXIII съезда КПСС по пятилет¬ 
нему плану на 1966—1970 гг. перед нашей внеш¬ 
ней торговлей поставлена задача совершенство¬ 
вания товарной структуры советскоіго экспорта, 
дальнейшего улучшения качества товаров, постав¬ 
ляемых за рубеж. 

Товарная структура советского лесного экс¬ 
порта также нуждается в кардинальном улучше¬ 
нии. Мы будем стремиться к тому, чтобы рос удель¬ 
ный вес таких товаров, как целлюлоза, бумага, 
картон, мебель, и других. Предстоит форсировать 
экспорт высококачественных целлюлозно-бумаж¬ 
ных товаров, изделий из древесины и сокращать 
вывоз малообработанных лесных товаров, в осо¬ 
бенности кругляка. Единственным исключением в 
этом отношении до известного времени может 
быть лишь экспорт круглого леса в Японию и Ки¬ 
тай из районов, богатых лесом, но с недостаточно 
пока еще развитой лесной и целлюлозно-бумаж¬ 
ной промышленностью. Развитие целлюлозно-бу¬ 
мажной промышленности и производства древес¬ 
новолокнистых плит в нашей стране позволит нам 
в недалеком будущем резко увеличить долю экс¬ 
порта высококачественных целлюлозы, бумаги, 
картона, древесностружечных и древесноволокни¬ 
стых плит, в том числе плит с различными покры¬ 
тиями. 

Претерпит существенные изменения и экспорт 
нашей фанеры. На смену обычной придет больше¬ 
форматная фанера на водостойких клеях, с точно 


прирезными размерами, с покрытиями и в виде 
различных деталей. 

Большие изменения произойдут в экспорте 
пиломатериалов, и особенно в части улучшения 
ассортимента, спецификации, качества обработки и 
состояния товара, а также максимального прибли¬ 
жения к нормальным требованиям внешнего рын¬ 
ка. Наша промышленность будет вырабатывать и 
поставлять пиломатериалы более компактной спе¬ 
цификации, достаточно просушенные, маркиро¬ 
ванные краской и в большей своей массе в паке¬ 
тах (с досками одной длины). Внедрение в про¬ 
мышленность сушилок, пакетоформировочных и 
торцовочных устройств, а также различных транс¬ 
портно-технических средств позволит нам успеш¬ 
но решить все эти задачи. 

Пакетированная отгрузка пиломатериалов по¬ 
требует наличия морского тоннажа специальных 
конструкций, в том числе так называемых шелтер- 
дечных судов, позволяющих разместить в трюмах 
значительно большую часть груза, чем в судах 
современной конструкции. 

Отличное качество советских лесных товаров, 
экспортируемых в настоящее время, общеизвест¬ 
но. Оно в значительной степени обусловлено пре¬ 
восходными природными физико-механическими 
данными и другими свойствами нашей древесины. 

Совершенствование товарной структуры на¬ 
шего лесного экспорта наряду с совершенствова¬ 
нием приемов и методов внешнеторговой работы, 
несомненно, приведет к дальнейшему расширению 
лесоторговых связей нашей страны с зарубежны¬ 
ми странами. 
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Коммерческий калейдоскоп 


■ Технологическое оборудование 
с маркой кохомского завода «Стром- 
•маш'ияа» (Ивановская обл.) дей¬ 
ствует на домостроительных пред¬ 
приятиях многих стран. Сейчас 
завод выполняет большой заказ 
Венгерской Народной Республики. 
Туда предстоит отправить 1048 т 
различного технолоігичес'кого обо¬ 
рудования. Партия форм для круп¬ 
нопанельного домостроения и бун¬ 
керов для выдачи бетона уже от¬ 
гружена заказчику. 

■ В Лондоне подписано соглаше- 
шение о проведении в Англии 
с 6 по 24 августа советской тор¬ 
гово-промышленной вы'ставки. 
Соглашение подписали замести¬ 
тель председателя правления Все¬ 


союзной торговой палаты Ю. К. 
Приходов и директор «Индастриал 
эндтрейд фарс лимитед» Трэффорд. 
(Эта компания организовала анг¬ 
лийскую промышленную выстав¬ 
ку в Москве ів июле 1966 года.) 
Выставка разместится в крупней¬ 
шем выставочном зале англий¬ 
ской столицы «Эрл корт». На ней 
будут представлены средства про¬ 
изводства и потребительские то¬ 
вары. 

■ Во многих государствах тек¬ 
стильные машины с фирменным 
знаком завода «Таштекстильмаш» 
составляют основное оборудова¬ 
ние текстильных предприятий. По 
своему техническому уровню 
большинство этих машин не усту¬ 


пает лучшим зарубежным образ¬ 
цам. А прядильно-крутильный 
агрегат «Восток» («ПК-100»), 
завоевавший на международной 
выставке в Брно золотую медаль, 
признан одним из лучших в мире, 
В нынешнем году завод работает 
над изготовлением агрегата «Во¬ 
сток» для ряда зарубежных фирм. 

■ Подписано соглашение о по¬ 
ставках оборудования, материа¬ 
лов и об оказании услуг Совет¬ 
ским Союзом Турции в строитель¬ 
стве некоторых промышленных 
предприятий. В числе этих объ¬ 
ектов — металлургический, алю¬ 
миниевый, нефтеперерабатываю¬ 
щий заводы и другие предприя¬ 
тия. 
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Всесоюзное объединение «СОЮЗПЛОДОИМПОРТ» 


производит операции по импорту, а также экспорту и реализации на иностран¬ 
ных рынках продовольственных и сельскохозяйственных товаров растительного 
происхождения, 












В частности: 

— продовольственного сырья (фруктово-ягодные 
пульпы, пюре, фруктовые и ягодные эссенции и т. д.); 

— свежих, консервированных, мороженых фрук¬ 
тов, овощей, ягод: 

— овощей соленых, квашеных и маринованных; 

— сушеного лука, моркови и картофеля; 

— томат-пасты и пюре; 

— сухофруктов разных, включая урюк п изюм; 

— разных орехов и миндаля; 

— продуктов переработки фруктов, ягод и пло¬ 
дов; 

— спирто-водочных изделий; вин натуральных н 
крепленых; 

— безалкогольных напитков, включая минераль¬ 
ные воды; 

— чая, какао-бобов, кофе, пряностей, специй и 
других бакалейных товаров; 

— кондитерских изделий, макаронных изделий: 

— продуктов крахмало-паточной промышленно¬ 
сти и других пищевкусовых продуктов. 

Адрес: СССР, Москва, Г-200, Смоленсмая-Сенная, 32/34, 
«Союэплодоимпорт». 

Телефон: 44-22-58. 

Телеграммы: Москва Плодоимпорт. 

Телекс: 257. 














СОЕДИНЕНИЯ ТОРИЯ И УРАНА 

РЕАКТИВНОГО КАЧЕСТВА: 



«ЧИСТЫЙ» и «чистым для анализа» 

экспортирует 

З/К «т ЕЛСНА5ЭКСПОРТ» 


Наш адрес: СССР» Москва, Г 200, 
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ЛС^и^^на эконоишаНа 


О ценах в торговле 
между социалистическими странами 


Р азличие природных возможностей 
стран, ход исторического развития, а 
также уровень техники и производст¬ 
венных навыков населения приводят к тому, 
что в разных странах имеются и произво¬ 
дятся различные материалы и изделия. Это 
обуславливает международное разделение 
труда и взаимный обмен — торговлю това¬ 
рами. 

В условиях капиталистического строя 
международное разделение труда склады¬ 
вается стихийно. Внешняя торговля исполь¬ 
зуется при капитализме как орудие порабо¬ 
щения стран другими, как орудие эксплуата¬ 
ции народов отсталых и колониальных 
стран. Главный стимул для развития внеш¬ 
ней торговли капиталистических стран — 
погоня за прибылями, за дешевыми источ¬ 
никами сырья и выгодными рынками сбыта. 

Социалистическим странам эти стимулы 
чужды. Но и для социалистического ведения 
хозяйства огромное значение имеет между¬ 
народное разделение труда, роль которого 
будет возрастать. 

На базе научного социалистического раз¬ 
вития хозяйства и может быть построено 
действительно международное разделение 
труда с использованием всех возможностей 


14. Кабанов 


каждой страны путем поднятия уровня ее 
экономического развития, ее национального 
богатства и более быстрого развития всех 
стран социалистической системы в целом. 

С образованием социалистического лаге¬ 
ря между нашими странами установились 
тесные экономические связи и получила зна¬ 
чительное развитие внешняя торговля. 

Если взять за 100 уровень развития эко¬ 
номических и торговых связей между социа¬ 
листическими странами в 1950 году, то к 
1960 году он вырос в 3 раза, В последующие 
годы эти связи еще больше расширились и 
окрепли. Одновременно рос удельный вес 
внешней торговли социалистических стран в 
общем мировом товарообороте: в 1950 году 
он равнялся 8®/о, а к 1958 году увеличился 
до 12®/о. Таким образом, внешняя торговля 
стран социализма развивается быстрее, чем 
внешняя торговля капиталистических стран. 

В мировом хозяйстве образовались две 
системы — социалистическая и капиталисти¬ 
ческая и обусловились два мировых рын¬ 
ка — социалистический и капиталистиче¬ 
ский. 

Если рассматривать вопрос о ценах в тор¬ 
говле с внешней стороны, то может пока¬ 
заться, что это вопрос простой и ответ на не- 
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го может быть дан сразу. Существовал ми¬ 
ровой рынок, и цены на нем действовали. 
Образовались два рынка. Следовательно, и 
цены на них должны действовать «свои». 

Но в действительности рынки не замкну¬ 
ты, а взаимодействуют между собой, оказы¬ 
вают влияние друг на друга. Это влияние на¬ 
ходит отражение в торговле отдельными то¬ 
варами, в их количествах и перемещениях 
на рынках. Если более конкретно указать 
на такие отдельные товары, которые из чи¬ 
сла социалистических стран только Совет¬ 
ский Союз в значительном количестве про¬ 
дает (нефть, лес, пиломатериалы и другие) 
или покупает (натуральный каучук, какао- 
бобы и прочие), то станет ясным значение 
вопроса о влиянии на цены этих товаров 
двух рынков. 

Следовательно, можно сказать, что миро¬ 
вые цены на некоторые товары не являются 
только ценами капиталистического рынка. 
Нам известно, что издержки производства 
товаров различны в отдельных странах. Что 
же касается цен на мировом рынке, то они 
образуются на базе национальных стоимо¬ 
стей товаров, то есть в результате их вырав¬ 
нивания, или, как говорят, цены мировых 
рынков — это усредненные национальные це¬ 
ны. Они являются интернациональными, то 
есть средними национальными. Так в общем 
виде действует механизм образования цен 
на мировых рынках. 

До IX сессии Совета Экономической Вза¬ 
имопомощи (1958 г.) социалистические 
страны использовали этот механизм образо¬ 
вания цен и торговали между собой по теку¬ 
щим ценам мирового рынка. 

Почему же возник вопрос о принципах це¬ 
нообразования во внешней торговле социа¬ 
листических стран, если они в торговле меж¬ 
ду собой использовали цены, действующие 
на мировых рынках? 

Дело в том, что в условиях капиталисти¬ 
ческого хозяйства сильное влияние на эти 
цены оказывают циклические, спекулятив¬ 
ные и другие факторы непроизводственного 
характера, а также политика монополисти¬ 
ческих объединений. Эти влияния отклоня¬ 
ют цены то вверх, то вниз от уровня издер¬ 
жек производства товаров. 

Практически текущие цены на мировом 
капиталистическом рынке изменяются не 
только в течение года или месяца. На от¬ 
дельные биржевые товары они изменяются 
в пределах дня. Такая «игра» цен органиче¬ 
ски чужда плановому развитию хозяйства 
социалистических стран и не может иметь 


места в экономических отношениях между 
ними. 

Цены должны способствовать развитию 
планового хозяйства, то есть они должны 
иметь некоторую стабильность и периоды 
постоянства. Их изменение должно иметь 
экономическое обоснование. Некоторым ка¬ 
залось, что если имеются два рынка, то на 
каждом из них должны быть «свои» цены. 
Но это предложение отрицает, что сущест¬ 
вующие два рынка между собой взаимодей¬ 
ствуют и цена, следовательно, может быть 
построена лишь с учетом этого взаимодей¬ 
ствия. 

Кроме того, схема изолированности 
двух рынков к жизни отношения не имеет и 
научно неверна, ибо она отрицает соревно¬ 
вание между социалистическим способом 
производства и капиталистическим. 

Было внесено предложение, чтобы тор¬ 
говля между социалистическими странами 
осуществлялась по текущим мировым це¬ 
нам. Другое предложение — чтобы торговля 
велась по внутренним ценам, сложившимся 
в той или иной стране. 

Оба эти направления оказались неприем¬ 
лемыми: 

—торговать по текущим ценам — значит 
слепо следовать и копировать анархию на 
капиталистическом рынке, что противоречит 
ведению планового хозяйства; — торговать 
по внутренним ценам — значит смотреть на¬ 
зад, а это — регресс в технике, застой в тех¬ 
нологии производства, поощрение высоких 
издержек производства. 

Если мы возьмем мировые цены за неко¬ 
торый период (лучше всего брать периоды 
торговых соглашений между социалистиче¬ 
скими странами) и очистим их от всяких 
спекулятивных взлетов и падений, то уви¬ 
дим, что они в общем соответствуют средне¬ 
мировым издержкам производства отдель¬ 
ных товаров. 

Таким образом, мы будем иметь, во-пер¬ 
вых, цены, которые являются экономически 
обоснованными; во-вторых, эти цены ста¬ 
бильны и могут применяться в торговле в 
период торговых соглашений. Наконец, они 
способствуют плановой экономике и созда¬ 
ют устойчивость во внешней торговле стран. 
Эти цены исключают возможность для от¬ 
дельных внешнеторговых организаций ис¬ 
пользовать анархию цен капиталистическо¬ 
го рынка, и в частности задерживать подпи¬ 
сание контрактов на товары в тех случаях, 
когда цены на них повышаются. Они ограж¬ 
дают ведение планового хозяйства от дезор- 
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ганизующих факторов капиталистического 
рынка. 

Итак, торговля между социалистически¬ 
ми странами должна осуществляться по 
стабильным ценам мировых рынков, то есть 
по ценам, очищенным от спекулятивных 
влияний и конъюнктурных колебаний. 

При установлении этих цен следует исхо¬ 
дить из цен, сложившихся в торговле между 
социалистическими странами на протяже¬ 
нии ряда лет на базе мировых цен, ограж¬ 
денных от вредных влияний конъюнктуры 
капиталистического рынка с присущей ей 
взлетами и падениями цен, внося необходи¬ 
мые коррективы в цены на отдельные това¬ 
ры, если это является экономически обосно¬ 
ванным. 

На очередной год в контрактные цены, по 
желанию одной из сторон и по договоренно¬ 
сти между ними, должны вноситься, в слу¬ 
чае необходимости, изменения цен на от¬ 
дельные товары. 

Цены в торговле социалистических стран 
не будут копировать все текущие изменения 
мировых цен. Это будут другие цены, уста¬ 
новленные на базе цен мировых рынков. 
Они будут отвечать взаимным интересам со¬ 
циалистических стран, способствовать свое¬ 
временному заключению контрактов и осу¬ 
ществлению поставок в сроки, обеспечиваю¬ 
щие нормальное развитие хозяйства этих 
стран. 

В последнее время возникли разные мне¬ 
ния в вопросах установления цен во внеш¬ 
ней торговле между социалистическими 
странами. В частности, появились две точки 
зрения: одна — осуществлять торговлю по 
текущим ценам, другая — «по вечным це¬ 
нам». Что касается торговли по текущим це¬ 
нам, то, как отмечалось выше, такая торгов¬ 
ля не может принести пользы плановому хо¬ 
зяйству социалистических стран и сторонни¬ 
ки этой точки зрения, очевидно, быстро убе¬ 
дились бы на практике в нецелесообразно¬ 
сти для социалистических стран вести тор¬ 
говлю по текущим ценам. 


Что же касается возможности использо¬ 
вания в торговле между социалистическими 
странами механизма «неизменяемых цен», 
то это вопрос весьма серьезный в том смы¬ 
сле, что он может нанести всем нам большой 
вред и серьезно расстроить существующую 
систему и практику торговли. 

В самом деле, если цены оставить на не¬ 
определенно длительное время неизменяе¬ 
мыми, то это означало бы, что мы торгуем 
по ценам мировых рынков прошлого време¬ 
ни. Они не соответствовали бы современно¬ 
му уровню производительных сил и издержек 
производства, они не отражали бы измене¬ 
ние производительности труда и издержек 
производства не только по отдельным това¬ 
рам, но и по отдельным отраслям промыш¬ 
ленности. 

Следовательно, принцип установления 
цен в соответствии с решением IX сессии, 
где по указанному вопросу было полное еди¬ 
нодушие, оказался бы нарушенным. Цены 
оторвались бы от современной базы цен ми¬ 
ровых рынков, в результате чего у отдель¬ 
ных стран может возникнуть стремление 
продавать в капиталистические страны то¬ 
вары, современные цены на которые выше 
цен, применяемых в торговле между социа¬ 
листическими странами, и увеличивать 
предложения в социалистических странах 
таких товаров, современные цены на кото¬ 
рые на мировом капиталистическом рынке 
значительно ниже замороженных цен. 

Кроме того, могут возникнуть у отдель¬ 
ных внешнеторговых организаций «свои» 
варианты «неизменяемых» цен на самые 
различные товары — как встречные. Все это 
не будет способствовать развитию нормаль¬ 
ных торговых отношений, может затормо¬ 
зить заключение контрактов и нанести вред 
народному хозяйству социалистических 
стран. 

Плановое хозяйство предполагает не «за¬ 
мораживание», а движение вперед — про¬ 
гресс в технике, производстве, снижение из¬ 
держек производства, а следовательно, и 
экономически обоснованное изменение цен. 


33 



Сущность и формы 
социалистической монополии 
внешней торговли* 


Е. Усенко, 

Профессор, доктор юридиче- 
ских наук 


С оциалистическая монополия внешней торгов¬ 
ли — это новая форма организации междуна¬ 
родного экономического общения, рожденная 
Великой Октябрьской социалистической револю¬ 
цией. В истории советской страны она неизменно 
играла и продолжает играть роль важнейшего 
средства обеспечения построения социализма и 
коммунизма. Без введения государственной моно¬ 
полии внешней торговли в нашей стране было бы 
невозможным осуществлять эффективное планиро¬ 
вание народного хозяйства и обеспечить независи¬ 
мость социалистической экономики. Монополия 
внешней торговли успешно используется в тех же 
целях и другими социалистическими государствами. 
Процесс монополизации внешней торговли осущест¬ 
вляется и в ряде развивающихся стран, ставших на 
путь некапиталистического развития. Поэтому изуче¬ 
ние опыта монополии внешней торговли и разра¬ 
ботка на этой основе вопроса о ее сущности, 
функциях и формах имеет не только теоретическое, 
но и большое практическое значение. Обобщение 
этого опыта особенно уместно сейчас, когда народы 
Советского Союза, а вместе с ними и все прогрес¬ 
сивные силы мира готовятся отметить 50-ю годов¬ 
щину Октябрьской революции. Оглянуться на 
пройденный путь, попытаться осмыслить и осветить 
его в целом, посмотреть, что сделано и что пред¬ 
стоит сделать,— в этом прежде всего видел вели¬ 
кий Ленин значение чествования годовщины Ок¬ 
тября. 

Организационные формы советской внешней 
торговли не оставались неизменными. Они неодно¬ 
кратно изменялись советским государством в соот¬ 
ветствии с развитием социалистической экономики 
в стране, а также изменением международной об¬ 
становки. Изменялись и отдельные черты советской 
монополии внешней торговли, относящиеся к опре¬ 
делению содержания этого понятия. 

•В Декрете о национализации внешней торговли 
от 22(9) апреля 1918 года, которым была введена 
государственная монополия внешней торговли в 
нашей стране, указывалось, что торговые сделки с 
иностранными государствами и отдельными торго¬ 
выми предприятиями за границей «производятся от 
лица (подчеркнуто мной.— Е. У.) Российской рес- 


♦ В статье высказывается ряд новых положений, 
по которым желательны выступления других авторов. 


публики специально на то уполномоченными орга¬ 
нами. Помимо этих органов всякие торговые сделки 
с заграницей для ввоза и вывоза воспрещаются». 
Органом, осуществлявшим национализированную 
внешнюю торговлю, являлся Народный комиссариат 
торговли и промышленности, а с июня 1920 года — 
Народный комиссариат внешней торговли (НКВТ). 
С 1920 года на основе соглашений с соответствую¬ 
щими иностранными государствами на их террито¬ 
риях стали учреждаться советские торговые пред¬ 
ставительства как зарубежные органы монополии 
внешней торговли. 

В первые годы Советской власти внешнеторговые 
операции производились почти исключительно На¬ 
родным комиссариатом торговли и промышленно¬ 
сти и специально выезжавшими за границу миссия¬ 
ми, действовавшими от имени кооперативных 
органов (в частности, Центросоюза), так как капита¬ 
листические государства и фирмы зачастую отка¬ 
зывались торговать непосредственно с советским 
государством, не получившим еще международно- 
правового признания. С созданием торговых пред¬ 
ставительств, которые рассматривались как загра¬ 
ничный аппарат НКВТ, имелось в виду все внешне¬ 
торговые сделки осуществлять через НКВТ. «Всяі 
торговая работа,— писал по этому поводу Л. Б. Кра¬ 
син, являвшийся одним из выдающихся теоретиков 
и организаторов советской внешней торговли,— по¬ 
нималась исключительно как государственная функ¬ 
ция, осуществляемая административным органом 
НКВТ» Ч Тем не менее уже в то время обнаружи¬ 
лась необходимость отделить работу по осущест¬ 
влению непосредственных торговых операций от 
работы регулирующей и контрольной. Это получи¬ 
ло свое выражение в создании в некоторых странах 
специальных торговых обществ, таких, как Аркос в 
Лондоне, учрежденный осенью 1920 года Почти 
все торговые операции с Англией стали после этого 
осуществляться через Аркос. Торговое же предста- 


* Л. Б. Красин. Вопросы внешней торговли. Госу¬ 
дарственное изд-во, 1928, стр. 85. 

*■ Аркос (АП-Киззіап Соорегаііѵе Зосіеіу Ьітііесі) был 
создан как английское акционерное общество для 
ведения торговых операций между Советской Рос¬ 
сией и Англией. Оно имело представительства в 
Москве, Петрограде. Нью-Йорке, Париже и отделение 
в Константинополе. Деятельность Аркоса продолжа¬ 
лась вплоть до второй мировой войны. 
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вительство выполняло функции главным образом 
регулирования и контроля. 

В период восстановления народного хозяйства 
(1921—1925 гг.), в связи с развитием товарно-денеж¬ 
ных и хозрасчетных отношений в стране и необходи¬ 
мостью более широкого использования возможно¬ 
стей экономических связей с капиталистическим 
миром, для ускорения подъема ее производитель¬ 
ных сил, потребовалось внести изменения и в орга¬ 
низационные формы внешней торговли. Направление 
этих изменений было определено в 1921 году дек¬ 
ретом Совета Народных Комиссаров от 9 августа 
и решением ІХ съезда Советов, состоявшегося в де¬ 
кабре. В постановлении съезда Советов, в частно¬ 
сти, указывалось, что «дальнейшее развитие торго¬ 
вых сношений с заграницей требует более прямых 
и непосредственных связей промышленности с за¬ 
граничным рынком». Это обусловило большое раз¬ 
нообразие форм организации советской внешней 
торговли этого периода. 

Часть внешнеторговых операций продолжала осу¬ 
ществляться непосредственно от имени Советского 
государства его торговыми представительствами за 
границей, причем некоторые государственные уч¬ 
реждения на основе постановлений Совета труда и 
обороны (СТО) получали право иметь в составе 
торговых представительств своих агентов и предста¬ 
вителей. 

В апреле 1922 года в составе НКВТ была создана 
Государственная экспортно-импортная контора 
(Госторг) РСФСР. Госторг являлся оперативным ор¬ 
ганом НКВТ, наделенным правами юридического 
лица. Он мог организовывать свои представитель¬ 
ства, отделения и конторы как в РСФСК так и за 
границей. Впоследствии Госторги были созданы при 
уполномоченных НКВТ и в других союзных респуб¬ 
ликах (Украина, Белоруссия, Закавказская Федера¬ 
ция, Узбекистан, Туркменистан), а также в некото¬ 
рых областях. Госторги проводили операции по 
закупкам за границей и продаже в советских рес¬ 
публиках импортных товаров, по заготовкам в со¬ 
ветских республиках и продаже на внешних рынках 
экспортных товаров как за свой счет, так и на ко¬ 
миссионных началах. Согласно статье 18 Положения 
о НКВТ СССР от 12 ноября 1923 г., Госторг при упол¬ 
номоченном НКВТ при СНК союзной республики 
проводил свои коммерческие операции на терри¬ 
тории данной республики. В случае необходимости 
проведения каких-либо операций за границей та¬ 
ковые могли осуществляться исключительно через 
коммерческие части соответствующих торгпредств. 
Характеризуя положение Госторгов, Л. Б. Красин 
писал, что они «являются правительственными уч¬ 
реждениями, составной частью органов Наркомата 
в союзных республиках, но по внутренней своей 
организации они значительно приближаются к типу 
торговых и даже акционерных обществ». Таким об¬ 
разом, в создании Госторгов получила свое даль¬ 
нейшее развитие тенденция к отделению функции 
непосредственного осуществления внешнеторговых 
операций, а также связанной с нею в то время 
функции заготовки экспортной продукции и распре¬ 
деления импортной продукции, от функции регули¬ 
рования внешней торговли и контроля за ее осу¬ 
ществлением. 

Право самостоятельного совершения операций 
по экспорту и импорту определенных товаров в 
этот период получили и некоторые государственные 
производственные и коммерческие предприятия и 
объединения, список которых утверждался Советом 
труда и обороны. Эти организации, согласно по¬ 
становлениям ВЦИК и СНК от 16 октября 1922 г. и 


12 апреля 1923 г., могли продавать за границей 
только предметы своего производства и покупать 
предметы, необходимые для собственного произ¬ 
водства. Перепродажа закупленных ими товаров 
воспрещалась. Право вывоза не произведенных ими 
товаров могло быть разрешено только НКВТ в от¬ 
дельных случаях, при невозможности получить ва¬ 
люту иным путем. 

Предприятия и объединения, имевшие право са¬ 
мостоятельного совершения операций по внешней 
торговле, получали от НКВТ или его органов спе¬ 
циальные удостоверения на ввоз или вывоз тех 
товаров, сделки по которым они могли совершать. 

К числу таких предприятий и объединений отно¬ 
сились: Северолес, Петролес, Двинолес, Западолес, 
Дальлес, Фанеротрест, Нефтесиндикат, Льноторг, 
Госторг, Хлебопродукт, Донбасс, Азнефть, Гроз- 
нефть. Чаеуправление, Кожсиндикат, Резинотрест, 
Госмедторг. Право совершения экспортно-импорт¬ 
ных операций имел и Государственный универсаль¬ 
ный магазин — ГУМ. Указанные предприятия и 
объединения имели право открывать за границей 
представительства, действовавшие от их имени. Го¬ 
сударство в целом никакой ответственности по обя¬ 
зательствам этих предприятий и объединений не 
несло. 

Правом непосредственного совершения опера¬ 
ций на внешних рынках пользовались также круп¬ 
нейшие кооперативные центры — Центросоюз, 
Сельскосоюз и Льноцентр. Центросоюзу представ¬ 
лялось право совершения непосредственных сде¬ 
лок с заграничными кооперативными объединения¬ 
ми и другими кооперативными организациями. 
При этом на НКВТ возлагалась обязанность общего 
контроля и руководства указанными операциями 
Центросоюза. 

В силу циркуляра НКВТ от 21 августа 1922 г. 
Центросоюз был обязан предварительно согласо¬ 
вывать свои сделки с органами НКВТ в целях про¬ 
ведения единой политики цен. 

Наряду с государственными хозяйственными 
предприятиями и объединениями, а также коопера¬ 
тивными союзами, внешнеторговые операции могли 
совершаться акционерными обществами, такими, 
как Аркос, а также акционерными обществами со 
смешанным капиталом — советским и иностранным 
(например. Русское лесное агентство, Руссголланд- 
лес. Русско-британское хлебоэкспортное общество). 

Во всей своей деятельности смешанные общества 
подчинялись контролю НКВТ и его органов, и, в 
частности, всем правилам и постановлениям в отно¬ 
шении контингентов, регулирования цен, лицензий, 
соответствия ввоза и вывоза экспортно-импортному 
плану и т. д., о чем НКВТ заключал с такими иност¬ 
ранными фирмами специальные договоры. Право 
совершения внешнеторговых сделок имели и кон¬ 
цессионные предприятия. 

Наконец, разовые сделки по внешней торговле 
могли совершать государственные центральные и 
местные хозяйственные органы с предварительного 
разрешения в каждом отдельном случае НКВТ или 
торгового представительства СССР в соответствую¬ 
щей стране. 

Таким образом, в этот период государственная 
монополия внешней торговли выражалась не только 
в непосредственном осуществлении торговых опе¬ 
раций специальными государственными органами 
монополии внешней торговли (Народный комисса¬ 
риат внешней торговли, торговые представительст¬ 
ва в соответствующих странах, Госторги), но и в 
регулировании и контроле операций большого ко¬ 
личества хозяйственных образований, государствен- 
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ных и коаперативных, получивших право выхода на 
внешний рыноКі а также специальных акционерных 
обществ <в том числе с участием частного русского 
и иностранного капитала), организованных для раз> 
вития советской внешней торговли, вместе с тем 
следует подчеркнуть, что господствующее положе¬ 
ние во внешней торговле страны и на этом этапе 
социалистического строительства занимали государ¬ 
ственные предприятия и организации. Доля Гостор- 
гов и других государственных органов и предприя¬ 
тий, включая государственные акционерные общест¬ 
ва, к концу восстановительного периода (1924— 
1925 гг.) составляла в экспорте 78,9%, доля коопе¬ 
рации была 12,5%, а смешанных обществ — ме¬ 
нее 9% 3, 

В период осуществления политики ускоренной 
индустриализации страны (1926—1929 гг.) потребова¬ 
лось создание более гибкой и более специализиро¬ 
ванной внешнеторговой коммерческой системы. 

Вопросы внешней торговли были рассмотрены на 
октябрьском Пленуме ЦК РКП(б) 1925 года. «Орга¬ 
низация внешней торговли пролетарского государ¬ 
ства в капиталистическом окружении,— указывалось 
в резолюции Пленума,— должна быть подчинена 
двум основным задачам: а) максимальное содей¬ 
ствие и стимулирование развития производительных 
сил страны и б) защита строящегося социалистиче¬ 
ского хозяйства от экономического наступления ка¬ 
питалистических стран». Необходимо, говорилось 
далее в резолюции, «не только отражать натиск ка¬ 
питализма, но и использовать внешнюю торговлю в 
целях укрепления хозяйства СССР и укрепления 
социалистического строительства» 

Подчеркивая, что главным орудием выполнения 
этих задач является монополия внешней торговли. 
Пленум дал следующее определение ее сущности. 
«Государство само осуществляет ведение внешней 
торговли через специально созданный орган 
(НКВТ); устанавливает, какие организации, в каких 
отраслях и в каком объеме могут вести непосред¬ 
ственные операции по внешней торговле; опреде¬ 
ляет, исходя из задач подъема хозяйства н социа¬ 
листического строительства, посредством экспортно¬ 
импортного плана, что и в каких количествах мо¬ 
жет быть вывезено из страны и что ввезено в нее; 
посредством системы лицензий и контингентов оно 
непосредственно регулирует ввоз и вывоз и опера¬ 
ции внешнеторговых организаций». 

Пленум признал, что максимальное увеличение 
темпа развития внешней торговли, возрастание раз¬ 
нообразия импортных и экспортных товаров, повы¬ 
шение требований, в особенности к качеству вво¬ 
зимых товаров, строгому соответствию их техниче¬ 
ским условиям, к срочности исполнения заказов 
предполагает более приспособленные к интересам 
потребителя и производителя формы организации 
внешней торговли. В соответствии с решением Пле¬ 
нума были организованы специализированные ак¬ 
ционерные общества и синдикаты по экспорту 
(кроме существовавшего ранее Экспортхлеба, были 
созданы Экспортлес, Экспортлен, Экспортмарганец 
и другие) и специальные импортные акционерные 
общества и товарищества (например, Сельмашим- 
порт, Металлимпорт, Электроимпорт, Химимпорт). 
Как правило, указанные общества, синдикаты и то¬ 
варищества монопольных прав не имели, в исклю- 


* Исчислено на основе данных, приведенных 
С. М. Меньшиковым в книге «Международные эко¬ 
номические отношения». М., 1957, стр. 286—288. 

* См. резолюцию Пленума ЦК РКП(б) «О внешней 
торговле». «КПСС в резолюциях и решениях съездов, 
конференций и пленумов», ч. 2, изд. 7, стр. 54 — 55. 


читальных случаях такие права могли им предо¬ 
ставляться особым постановлением СТО. 

Импортом продолжали заниматься и некоторые 
хозяйственные органы (например, Резинотрест, Чае¬ 
управление, Нефтесиндикат). Продолжали играть 
довольно значительную роль и Госторги, хотя их 
удельный вес во внешней торговле, по мере разви¬ 
тия деятельности государственных акционерных 
обществ, неуклонно падал. 

Характерной особенностью этого периода явля¬ 
лось то, что экспортные и импортные акционерные 
общества, так же как и Госторги, должны были про¬ 
водить свои операции исключительно через спе¬ 
циальные отделы торговых представительств СССР 
за границей. Иначе говоря, юридической стороной 
сделки выступало торговое представительство 
СССР как правительственный орган монополии 
внешней торговли. Такой порядок мог быть распро¬ 
странен и на хозяйственные организации, имевшие 
право доступа на внешний рынок. Этим в тот период 
достигалось единство выступлений всех советских 
органов и организаций за границей. Другой особен¬ 
ностью этого периода является отход от террито¬ 
риального принципа разграничения компентенции 
внешнеторговых органов и организаций. Это полу¬ 
чило свое выражение в предоставлении специализи¬ 
рованным акционерным обществам, синдикатам и 
товариществам права совершения операций на всей 
территории СССР (в предыдущий период таким 
правом пользовались только Экспортхлеб к немно¬ 
гие другие общества). Одновременно ограничива¬ 
лись функции территориальных органов (Госторгов) 
обслуживанием местных нужд соответствующих 
республик и областей. 

В последующий период (1930—1935 гг.) была про¬ 
ведена работа по дальнейшей специализации орга¬ 
низаций, участвующих во внешней торговле, цент¬ 
рализации осуществления внешней торговли и госу¬ 
дарственного руководства ею. Госторги и смешан¬ 
ные общества были ликвидированы. Импортные и 
экспортные акционерные общества были реорга¬ 
низованы в монопольные импортные и экспортные 
всесоюзные объединения (всего 20), подведомствен¬ 
ные Народному комиссариату внешней торговли. 
Эти объединения, специализированные по опреде¬ 
ленной номенклатуре товаров в своей совокупно¬ 
сти охватывали все товары внешнеторгового оборо¬ 
та. Тем самым была устранена возможность выступ¬ 
ления за границей других хозяйственных организаций, 
не входящих в систему Наркомата внешней торгов¬ 
ли (исключение составляло лишь Всесоюзное им¬ 
портное объединение Центросоюза). 

Одновременно сделки с иностранными фирмами 
по импорту и экспорту продолжали заключать, как 
и в предыдущий период, советские торговые пред¬ 
ставительства, а также заграничные акционерные 
общества с советским капиталом. 

Коренное изменение этого порядка вещей было 
произведено Постановлением СНК от 27 июля 
1935 г., наделившим всесоюзные экспортные и им¬ 
портные объединения правом непосредственного 
заключения внешнеторговых сделок с иностранны¬ 
ми фирмами как на территории СССР, так и за гра¬ 
ницей. Реформа 1935 года положила, таким образом, 
начало той системе организации внешней торговли 
СССР, которая действует в настоящее время. 

Естественно, что и торговые представительства 


5 Кроме того, для торговли с сопредельными вос¬ 
точными странами были созданы объединения, пра¬ 
воспособность которых определялась не только по 
номенклатуре товаров, но и территориально: Совмонг- 
торг, Совафганторг, Совсиньторг, Совтувторг. 
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сохранили право заключения внешнеторговых сде^ 
лок. Однако предоставление монопольного права на 
совершение операций по определенной номенкла> 
туре товаров только данному всесоюзному внешне- 
торговому объединению, осуществленное еще в 
1930 году, являлось достаточной гарантией единства 
выступления Советской страны на внешних рынках, 
вследствие чего становилось практически излишним 
заключать внешнеторговые сделки только или пре¬ 
имущественно через торговые представительства. И 
если данная юридическая форма продолжала при¬ 
меняться еще в течение пяти лет после того, как 
практическая необходимость в ней отпала, то это 
объясняется господствовавшим в то время убежде¬ 
нием, что принцип государственной монополии 
внешней торговли требует совершения внешнетор¬ 
говых сделок от лица советского государства. От¬ 
ступления же от этого порядка, допускавшиеся на 
практике в силу той или иной необходимости, с этой 
точки зрения, естественно, должны были рассматри¬ 
ваться как исключения либо истолковываться при¬ 
менительно к указанному порядку®. 

Эта общая концепция, получившая закрепление во 
многих нормативных актах и потому приобретшая 
значение общего юридического принципа монопо¬ 
лии внешней торговли, постепенно приходила во все 
большее несоответствие с действительными конкрет¬ 
ными юридическими формами, в которых осущест¬ 
влялась внешняя торговля и которые получали за¬ 
крепление в тех же или других нормативных актах. 
Это несоответствие и было ликвидировано рефор¬ 
мой 1935 года, но для его ликвидации потребовалось 
изменение не только указанной общей концепции, 
но и конкретных форм осуществления внешней 
торговли. 

Реформа 1935 года внесла существенное измене¬ 
ние в понимание принципа монополии внешней 
торговли — обстоятельство, которое недостаточно 
учитывается в работах, посвященных данному во¬ 
просу. Нередко в таких работах в терминологию 
актов предшествующих периодов вкладывается со¬ 
держание, какого они в свое время не имели и иметь 
не могли. Это в особенности касается декрета 1918 
года «О национализации внешней торговли» и ре¬ 
золюции октябрьского Пленума ЦК РіКП(б) 1925 го¬ 
да Наряду с этим в современных работах сущность 
монополии внешней торговли нередко определяется 
просто путем дословного повторения или цитирова¬ 
ния определения, содержащегося в этой резолю¬ 
ции 


• В этом убеждают документы того периода. Так, 
например, Аркос, вопреки его юридическому статусу, 
рассматривался просто как коммерческая часть тор¬ 
гового представительства СССР в Лондоне: равным 
образом и «коммерческий отдел*^ торгового предста¬ 
вительства СССР в Берлине, совершенно обособивший¬ 
ся и действовавший на основе хозрасчета, все же 
считался частью торгового представительства, нахо¬ 
дившегося на государственном бюджете. Такое же 
положение существовало и в других торговых пред¬ 
ставительствах, в которых велась значительная ком¬ 
мерческая работа. Юридическим основанием такой 
организации являлось постановление п. 1, раздела II 
Положения о торговых представительствах РСФСР 
за границей, утвержденного Приказом НКВТ от 
20.ѴІІ 1923 года. Двойственный характер имел юри¬ 
дический статус и Госторгов, на что уже указывалось 
выше. 

’ Так, всесоюзные внешнеторговые объединения 
в некоторых работах рассматриваются, наряду с торг¬ 
предствами, как государственные органы монополии 
внешней торговли (см., например, «Международное 
право». М., 1957, стр. 2Ѳ9: «Юридический словарь». М. 
ІУ53, стр. 336: «Международные экономические отно¬ 
шения». М., 1957, стр. 288—295). Тем самым игнори¬ 
руется, что внешнеторговые объединения органами 
государства не являются, что они заключают сделки 
не от лица государства, а от своего имени и что они 


Отождествление различных понятий и терминов, 
стремление вложить новые явления в старые поня¬ 
тия, по-видимому, объясняются укоренившимся пред¬ 
ставлением о том, что в упомянутых актах дано оп¬ 
ределение неизменной сущности социалистической 
монополии внешней торговли Но неизменных сущ¬ 
ностей в природе нет. Развитие предмета есть раз¬ 
витие не только его явлений, но и его сущности 
Иное дело, что сущность устойчивее явлений. Одна¬ 
ко различные моменты сущности (любая сущность 
всегда есть совокупность ряда моментов или черт) 
обладают различной степенью устойчивости. Одни ее 
моменты, ближе стоящие к явлениям, отличаются 
меньшей степенью устойчивости, другие — опреде¬ 
ляющие более глубокие свойства предмета — более 
устойчивы. Верно также, что возможность измене¬ 
ний сущности конкретного предмета не беспредель¬ 
на. Если в результате развития сущности наиболее 
глубокие моменты ее претерпевают качественные 
изменения, то это значит, что предмет прекратил 
свое существование, он превратился в нечто другое, 
причем такое изменение сущности может произой¬ 
ти и под влиянием искажения внешних форм пред¬ 
мета. Поэтому вопрос о соответствии организацион¬ 
ных форм монополии внешней торговли наиболее 
глубоким моментам ее сущности должен быть по¬ 
стоянно в центре внимания как науки, так и прак¬ 
тики. 

Следовательно, приведенное выше определение 
1925 года должно расматриваться конкретно-истори¬ 
чески. В то время как одни из отмеченных в нем су¬ 
щественных для того периода черт монополии внеш¬ 
ней торговли в процессе дальнейшего развития при¬ 
обрели еще большее значение, выдвинувшись на 
первое место (например, планирование экспорта и 
импорта), другие претерпели значительные измене¬ 
ния (в частности, ввиду изменения понятия внешне¬ 
торговой организации), третьи же вообще оказались 
преходящими и утратили свое практическое значе¬ 
ние (осуществление внешнеторговых операций са¬ 
мим государством). Естественно также, что в этом 
определении отсутствуют моменты, возникшие поз¬ 
же, на что уже указывалось в литературе. 

Так, В. С. Поздняков пишет, что определение со¬ 
ветской монополии внешней торговли «должно от¬ 
разить и другие, не отмеченные в резолюции Пле¬ 
нума черты монополии, а также те изменения в ор¬ 
ганизации советской внешней торговли, которые про- 


могут это делать только ввиду изменения соответст¬ 
вующего положения декрета 1918 года последующим 
законодательством. Аналогичные ошибки допускаются 
и при использовании в современных работах опреде¬ 
ления сущности монополии внешней торговли, дан¬ 
ного Пленумом ЦК РКП(б) 1925 года. Упускается, 
например, из вида, что содержащееся в этом опреде¬ 
лении положение — «государство само осуществляет 
ведение внешней торговли» — означало не «заведова¬ 
ние» в смысле «управление» внешней торговлей, а 
осуществление внешнеторговых сделок самим госу¬ 
дарством через НКВТ, т. е. через торговые предста¬ 
вительства. 

• См., например, П, А. Червяков. «Организация и 
техника внешней торговли СССР». М., 1962, стр. 10: 
также М. Г. РозенбеЬг. «Правовое регулирование от¬ 
ношений между Всесоюзными внешнеторговыми 
объединениями и советскими организациями — заказ¬ 
чиками импортных товаров». М., 1966, стр. 7. 

" Это представление ведет свое начало от работы 
Д. Д. Мишустина «Социалистическая монополия внеш¬ 
ней торговли СССР»,—1938, в которой автор утверждал, 
что изменяются лишь формы осуществления монопо¬ 
лии внешней торговли, сущность же ее остается и 
будет оставаться неизменной. 

« См. Ленин В. И. «Философские тетради», 1947, 
стр. 237. 
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изошли» за истекшие после Пленума годы Соот¬ 
ветственно им было дано определение монополии 
внешней торговли СССР на современном этапе. 
Известное развитие этот вопрос получил и в опреде¬ 
лении социалистической монополии внешней торгов¬ 
ли, которое дано автором настоящей статьи 

Однако оба эти определения, отражающие сущ¬ 
ность монополии внешней торговли на конкретном 
этапе ее развития, естественно, не могут претендо¬ 
вать на более общее значение. 

Возвращаясь к вопросу об эволюции организаци¬ 
онных форм советской внешней торговли, следует 
отметить, что для этой эволюции, как это видно из 
ранее сказанного, характерны следующие основные 
тенденции: а) обособление внешнеторговой деятель¬ 
ности от сфер производства и потребления товаров; 
б) обособление коммерческой деятельности по осу¬ 
ществлению внешнеторговых операций от функций 
планирования, контроля и регулирования внешней 
торговли и руководства внешнеторговыми организа¬ 
циями; в) специализация внешнеторговых организа¬ 
ций на операциях по определенной номенклатуре 
товаров; г) централизация коммерческой внешне¬ 
торговой деятельности во всесоюзных объединени¬ 
ях, подведомственных одному органу—НКВТ. Эти 
тенденции получают свое принципиальное заверше¬ 
ние в организационных формах, возникших в период 
1930—1935 гг. 

Для данной системы организации внешней тор¬ 
говли, существовавшей в СССР в ее наиболее после¬ 
довательных формах примерно до середины 50-х го¬ 
дов, характерно разграничение следующих функций: 

— планирования и общего руководства внешней 
торговлей, осуществляемой правительством; 

— непосредственного регулирования внешней 
торговли страны и контроля за ее осуществлением, 
а также общего административного руководства 
внешнеторговыми организациями, выполняемого 
министерством внешней торговли; 

~ непосредственного осуществления коммерче¬ 
ских экспортно-импортных операций специальными 
государственными внешнеторговыми объединения¬ 
ми. Такие объединения имеют монопольное право 
на совершение сделок по номенклатуре товаров, за¬ 
крепленных за объединением, чем устраняется воз¬ 
можность конкуренции между внешнеторговыми ор¬ 
ганизациями страны при их выступлениях на внешних 
рынках. С момента утверждения устава объединения 
соответствующим государственным органом объеди¬ 
нение возникает как юридическое лицо, обособлен¬ 
ное от казны; государство не отвечает по обязатель¬ 
ствам объединения, объединение — государства. С 
экономической точки зрения, деятельность объедине¬ 
ний носит чисто посреднический характер. Предприя¬ 
тия — изготовители экспортной и потребители им¬ 
портной продукции права выхода на внешний рынок 
не имеют. 

После второй мировой войны эта система орга¬ 
низации внешней торговли была воспринята и боль¬ 
шинством других социалистических стран по мере 
введения в них государственной монополии внешней 
торговли. В дальнейшем, однако, наметились изме¬ 
нения этой системы как в СССР (примерно с середи¬ 
ны 50-х годов), так и в социалистических странах Ев- 


** В. С. Поздняков. «Государственная монополия 
внешней торговли в СССР и внешнеторговые сделки 
советских хозяйственных организаций» в книге «Пра¬ 
вовое регулирование внешней торговли СССР». М.. 
1961, стр. 20. 22. 

** Е. Т. Усенко. «Формы регулирования социали¬ 
стического международного разделения труда». М., 
1965, стр, 62—64. 69—72. 


ропы (начиная с 1962—1965 гг.), где эти изменения 
идут несколько в ином направлении. 

В СССР в результате выделения в 1955 году из 
ведения министерства внешней торговли особой 
сферы внешнеэкономических связей—оказания тех¬ 
нического содействия социалистическим и развива¬ 
ющимся странам в строительстве народнохозяйствен¬ 
ных объектов, а также осуществления ряда других 
мероприятий, функция общего административного 
руководства организациями, допущенными к выходу 
на внешний рынок, оказалась разделенной между 
несколькими ведомствами. 

Большая часть внешнеторговых организаций (38) 
продолжает оставаться подведомственной министер¬ 
ству внешней торговли. Шесть внешнеторговых орга¬ 
низаций, осуществляющих экспорт комплектного 
оборудования и оказывающих техническое содейст¬ 
вие зарубежным странам, находятся под общим ру¬ 
ководством Государственного комитета Совета Ми¬ 
нистров СССР по внешним экономическим связям. 
Всесоюзное объединение «Совфрахт», наделенное 
монопольным правом фрахтования иностранного 
тоннажа, было передано в 1962 году в ведение Мини* 
стерства морского флота СССР. Всесоюзное объеди¬ 
нение «Совэкспортфильм» в 1963 году было переда¬ 
но в ведение Комитета Совета Министров СССР по 
кинематографии. В 1964 году акционерное общество 
«Интурист» перешло в ведение Управления по ино¬ 
странному туризму при Совете Министров СССР. В 
связи с возобновлением в 1953 году внешнеторговой 
деятельности потребкооперации была создана Все¬ 
союзная контора, преобразованная в 1962 году во 
Всесоюзное объединение «Союзкоопвнешторг», 
подведомственное Центросоюзу. Внешнеторговая 
организация «Скотоимлорт» находится в ведении 
Министерства мясной и молочной промышленности 
СССР. 

С созданием в 1955 году Главного управления, 
реорганизованного в 1957 году в Государственный 
комитет Совета Министров СССР по внешним эко¬ 
номическим связям (ГКЭС), оказалась разделенной 
между МВТ и ГКЭС функция непосредственного ре¬ 
гулирования внешней торговли страны и контроля за 
ее осуществлением. 

Министерство внешней торговли по-прежнему 
осуществляет выдачу разрешений на экспорт и им¬ 
порт товаров, а также валютных разрешений, уста¬ 
навливает порядок пропуска грузов через государ¬ 
ственную границу, утверждает правила приемки то¬ 
варов за границей, правила составления и рассылки 
документации на товары, поставляемые для экс¬ 
порта. 

Приказы и инструкции МВТ по вопросам регули¬ 
рования внешней торговли обязательны для всех 
органов и организаций, принимающих участие в осу¬ 
ществлении внешней торговли, независимо от их ве¬ 
домственного подчинения. 

Контрольные функции МВТ состоят в надзоре за 
соблюдением всеми органами и организациями, уча¬ 
ствующими во внешней торговле, установленного по¬ 
рядка внешнеторговых операций, контроле за вы¬ 
полнением торговых и других, относящихся к его 
компетенции, международных соглашений СССР, 
контроле за качеством экспортных товаров, контро¬ 
ле за соблюдением разрешительного порядка про¬ 
пуска грузов через государственную границу СССР. 

Отмеченные функции по регулированию и конт¬ 
ролю осуществляются МВТ как непосредственно, так 
и через своих уполномоченных при Советах Минист¬ 
ров союзных республик и в отдельных экономиче¬ 
ских центрах страны, а за границей — через торго- 
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вые представительства СССР и торговых советников 
при посольствах и миссиях СССР. 

Вместе с тем функцию регулирования и контро¬ 
ля в отношении подведомственных ему внешнетор- 
говых объединений выполняет и ГКЭС. Кроме того, 
он осуществляет общее организационное руковод¬ 
ство и координацию деятельности генеральных по¬ 
ставщиков комплектного оборудования за границу, 
контроль за выполнением ими своих обязательств, а 
также контроль за работой советских специалистов, 
командированных за границу для оказания техниче¬ 
ской помощи. Он контролирует также выполнение 
относящихся к его компетенции международных со¬ 
глашений СССР. Функции регулирования и контроля 
ГКЭС осуществляет как непосредственно, так и че¬ 
рез работающих под его руководством экономиче¬ 
ских советников при посольствах СССР за границей. 

Углубление и быстрое расширение экономиче¬ 
ских связей, прежде всего с другими социалистиче¬ 
скими странами, а также со странами капитализма, 
и стремительное развитие техники, расширение и 
усложнение номенклатуры внешнеторгового обме¬ 
на обусловили дальнейшее развитие тенденции ко 
все более дробной специализации советских внеш¬ 
неторговых организаций, что осуществлялось как 
путем разделения уже существующих организаций, 
так и создания новых. Так, если в 1940 году суще¬ 
ствовало 22 внешнеторговые организации, а в 
1964 году — 31, то в 1967 году их насчитывается 
уже около 50. 

В ГДР, Чехословакии, Польше, Венгрии, Болгарии 
поиски новых форм организации внешней торговли 
идут по пути ликвидации разобщенности между 
промышленностью и внешней торговлей, которая, 
как считают в этих странах, отрицательно сказыва¬ 
лась на развитии международного разделения тру¬ 
да, в частности на кооперировании производства 
социалистических стран ‘з. Наряду с осуществле¬ 
нием внешней торговли через специализированные 
внешнеторговые организации применяются следую¬ 
щие формы: предоставление права выхода на внеш¬ 
ний рынок производственным предприятиям (напри¬ 
мер, «Карл Цейс» в ГДР, «Болгарплод» в Болгарии, 
«Медикорет» в Венгрии), создание внешнеторговых 
обществ, находящихся в двойном подчинении — 
министерства внешней торговли и соответствующе¬ 
го промышленного министерства или объединения 
(например, «Хемианлаген» в ГДР), предоставление 
промышленным объединениям и предприятиям прав 
отраслевых контор внешнеторговых организаций 
(например, «Польфа», «Рафамет», «Дефама» в 
Польше), учреждение на некоторых промышленных 
предприятиях контор внешнеторговых организаций 
и другие. 

Таким образом, многие из тех организационных 
форм, которые сейчас вводятся в европейских со¬ 
циалистических странах, в том или ином виде суще¬ 
ствовали в Советском Союзе в двадцатые годы. 
Однако это отнюдь не означает повторения прой¬ 
денного этапа. Европейские социалистические стра¬ 
ны осуществляют опыт сближения внешнеторговой 
и производственной деятельности а исторически 
новых условиях, когда существует мировая социали¬ 
стическая система, становящаяся решающим факто¬ 
ром развития человеческого общества, когда а 
ряду задач социалистических государств все боль- 


См, О. Богомолов. «Хозяйственные реформы — 
важный фактор развития сотрудничества социалисти¬ 
ческих стран» в книге «Промышленность, внешняя 
торговля, планирование». М.. 1966, стр. 31—40. 


шее значение приобретает задача овладения миро¬ 
вым рынком 

Краткий обзор эволюции организационных форм 
монополии внешней торговли за почти полувековую 
историю ее развития позволяет уяснить, в чем со¬ 
стоит ее глубокая сущность. В самом деле, почему, 
несмотря на использование советским государством 
на различных этапах его развития самых разнооб¬ 
разных организационных форм внешнеторговых от¬ 
ношений (от непосредственного участия в торговых 
операциях самого государства до осуществления 
этих операций через смешанные акционерные об¬ 
щества и концессионные предприятия, а в совре¬ 
менных условиях — через обособленные от казны 
юридические лица — всесоюзные внешнеторговые 
объединения), мы вправе говорить, что на всех от¬ 
меченных этапах монополия внешней торговли была 
незыблемым принципом хозяйственной политики 
нашей страны? Почему, несмотря на внедрение в 
ряде социалистических стран отмеченных выше но¬ 
вых форм внешнеторговых связей, мы вправе го¬ 
ворить о незыблемости государственной монополии 
внешней торговли и в этих странах? В чем устойчи¬ 
вая основа всех этих форм? Ответить на этот во¬ 
прос— это значит ответить на вопрос о сущности 
социалистической монополии внешней торговли. 

Известно, что задача познания сущности тех или 
иных явлений состоит в нахождении их действитель¬ 
ной причины Причина, обуславливающая необхо¬ 
димость монополии внешней торговли, проявляется 
самым непосредственным образом в ее функциях 
(назначении). 

Если говорить в самой общей форме, то основное 
назначение социалистической монополии внешней 
торговли — быть формой организации связей пла¬ 
новой экономики социалистической страны с эко¬ 
номикой других стран. Социалистическая государ¬ 
ственная монополия внешней торговли есть, таким 
образом, одно из специфических следствий: а) пла¬ 
новых начал экономики и б) суверенности социали¬ 
стических государств. Социалистический характер 
монополии внешней торговли непосредственно 
определяется социалистическим характером плани¬ 
рования народного хозяйства страны, имеющим 
своей целью построение социализма и коммунизма. 
Государственная монополия внешней торговли, не 
отвечающая этому требованию, не может тракто¬ 
ваться как социалистическая. 

Более конкретно функции социалистической мо¬ 
нополии внешней торговли, выражающие ее сущ¬ 
ность, заключаются в обеспечении: а) независимого 
развития планового хозяйства данной социалистиче¬ 
ской страны и б) планового характера экономиче¬ 
ских отношений данной страны с окружающим ми¬ 
ром. Обе эти функции органически присущи социа¬ 
листической монополии внешней торговли на всех 
ее этапах, но они получают различное развитие в 
зависимости от экономического уровня страны и от 
социально-экономического строя стран, являющих¬ 
ся ее контрагентами. Это особенно явственно обна¬ 
ружилось после возникновения мировой социали¬ 
стической системы. 

Во взаимоотношениях с капиталистическими стра¬ 
нами государственная монополия внешней торговли, 
создавая широкие возможности для развития дело¬ 
вого сотрудничества между различными социально- 
экономическими системами, защищает плановую 


На эту задачу социалистической революции 
указывал еще Маркс. См. К. Маркс и Ф. Энгельс. Соч.. 
т. 9. стр. 230. 

«Действительное познание причины,— писал 
В. И. Ленин,— есть углубление познания от внешно¬ 
сти явлений к субстанции». Соч., т. 38, стр. 148. 
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экономику от влияния стихийных колебаний миро¬ 
вого капиталистического рынка, а также от проник¬ 
новения иностранного капитала в экономику социа¬ 
листической страны. Следовательно, в этих взаимо¬ 
отношениях на первый план выдвигается функция 
обеспечения независимого развития социалистиче¬ 
ской системы хозяйства, которая приобретает здесь 
характер защитной функции. Именно поэтому мо¬ 
нополия внешней торговли во многих определениях 
характеризуется как «защитный вал», как «защитная 
ограда» против интервенции и влияния капитали¬ 
стического окружения. Здесь, конечно, присутствует 
и функция планирования но она выступает лишь 
как элемент указанной основной функции. 
Разумеется, и в этой области внешнеторговых отно¬ 
шений социалистических стран обе рассматривае¬ 
мые функции монополии внешней торговли не 
остаются неизменными. По мере роста техниче¬ 
ского и экономического могущества социалистиче¬ 
ских стран и удельного веса в мировой экономике 
всей социалистической системы мирового хозяйства 
изменяется и будет изменяться и роль обеих ука¬ 
занных функций, хотя защитная функция, по-види¬ 
мому, всегда здесь будет играть значительную 
роль. 

Во взаимоотношениях же между социалистиче¬ 
скими странами на первый план выдвигается именно 
функция планомерного развития внешнеэкономиче¬ 
ских связей. Здесь моно'полия внешней торговли 
является одним из главных средств взаимного со¬ 
гласования народнохозяйственных планов плано¬ 
мерного развития устойчивых форм социалистиче¬ 
ского международного разделения труда, важным 
условием развития тесного экономического сотруд¬ 
ничества между плановыми экономическими систе¬ 
мами независимых социалистических государств. 

Далее, монополии внешней торговли прису¬ 
ща третья функция — обеспечивать единство вы¬ 
ступления социалистической страны как на внешних 
рынках, так и в экономических взаимоотношениях с 
другими государствами Осуществление этой 
функции монополии внешней торговли направлено 
на обеспечение единства внешнеэкономической 
политики страны, на подчинение ведомственных ин¬ 
тересов общегосударственным интересам, на исклю¬ 
чение конкуренции между организациями данной 
страны в области внешней торговли, на использо¬ 
вание преимущества плановой системы хозяйства 
страны и ее взаимоотношения с внешним миром. 
Следовательно, данная функция неразрывно связана 
с двумя другими, отмеченными выше. 

Указанные функции монополии внешней торгов¬ 
ли раскрывают важнейшую сторону ее сущности, но 
еще не дают полного представления о ней. 

Государственная монополия внешней торговли 
есть установленное законом право государства. 


Монополия внешней торговли «есть не что иное, 
как регулирование и план»,— писал в 1924 году 
Л. Б. Красин. (Цитир. соч., стр. 71). 

” На это вп^вые было обращено внимание 
А. И. Микояном. (См. «Правда» от 21 декабря 1949 го¬ 
да). 

Такие функции, как обеспечение социалистиче¬ 
ского накопления, максимальное содействие разви¬ 
тию производительных сил, техническому прогрессу 
я т. п., рядом авторов относятся к функциям монополии 
внешней торговли. Но они представляют собой функ¬ 
ции социалистической внешней торговли, а не ее мо¬ 
нополии. Поскольку же внешняя торговля почти во 
всех социалистических странах осуществляется на 
основе государственной монополии, постольку соз¬ 
дается впечатление, что и эти функции суть специфи¬ 
ческие функции монополии внешней торговли. 


Следовательно, ее сущность необходимо включает 
в себя и юридические моменты, придающие каче¬ 
ственную определенность данному явлению, как 
монополии особого рода. 

Особенность данной монополии состоит прежде 
всего в том, что она имеет не гражданско-право¬ 
вой, а государственно-правовой характер. В силу 
национализации и монополизации внешней торгов¬ 
ли государство приобретает исключительное право 
планировать, регулировать и контролировать 
внешнюю торговлю страны, непосредственно про¬ 
изводить внешнеторговые операции или разрешать 
их осуществление гражданско-правовым организа¬ 
циям, наделяемым для этого специальной право¬ 
способностью, и осуществлять общее администра¬ 
тивное руководство такими организациями. 

Все эти моменты в совокупности, а не порознь 
взятые, образуют юридическую сторону государ¬ 
ственной монополии внешней торговли. Все они 
относятся к суверенным правам государства, осуще¬ 
ствляющего монополию внешней торговли. Все эти 
права в силу их государственно-правовой природы 
8 равной мере неотчуждаемы. 

Выше было показано, что в настоящее время со¬ 
циалистические государства сами внешнеторговых 
сделок, как правило, не осуществляют, а предо¬ 
ставляют право выхода на внешний рынок спе¬ 
циально созданным внешнеторговым организациям, 
а текже иным государственным (но не только госу¬ 
дарственным) предприятиям. Это, однако, не озна¬ 
чает передачи права монополии внешней торговли 
субъектам гражданского права. И в этом случае 
субъектом права монополии внешней торговли 
остается само государство. Оно лишь наделяет 
указанные организации и предприятия правом опе¬ 
ративного осуществления внешнеторговых сделок в 
определенных пределах (специальная правоспособ¬ 
ность). И подобно тому, как передача права опера¬ 
тивного управления государственной социалистиче¬ 
ской собственностью предприятием не означает 
дробления права государственной собственности или 
изменения его субъекта, подобно этому и наделение 
правом осуществления внешнеторговых сделок граж¬ 
данско-правовых субъектов не есть дробление права 
социалистической монополии внешней торговли 
или изменение его субъекта. 

В данной связи представляется очевидной оши¬ 
бочность иногда высказываемого мнения о том, 
что для государственной монополии внешней тор¬ 
говли достаточно, чтобы внешняя торговля осуще¬ 
ствлялась государственными предприятиями. Конеч¬ 
но, монополия внешней торговли предполагает гос¬ 
подствующее положенме государственных пред¬ 
приятий в этой отрасли народного хозяйства, что 
является следствием ее национализа'ции либо лик¬ 
видации частного сектора в экономике страны или 
его вытеснения. Но само по себе ведение внешней 
торговли государственными хозрасчетными пред¬ 
приятиями еще не означает государственной моно¬ 
полии внешней торговли. 

Право осуществления внешнеторговых операций 
относится к области гражданского права, монополия 
внешней торговли —к сфере суверенных прав го¬ 
сударства. И лишь поскольку источником указанного 
гражданского права является государственная мо¬ 
нополия, лишь постольку мы можем говорить, что 
наделение таким правом указанных предприятий 
есть форма организации внешней торговли на 
основе государственной монополии, но не сама фор¬ 
ма этой монополии. 

В связи с предоставлением в ряде социалистиче¬ 
ских стран права выхода на внешний рынок произ- 
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водственным предприятиям и введением других 
форм объединения внешнеторговой и промышлен¬ 
ной деятельности в печати братских стран обсуж¬ 
дался вопрос о том, что монополия внешней тор¬ 
говли не должна истолковываться как монополия 
министерств внешней торговли. По нашему мнению, 
для правильного решения этой проблемы необхо¬ 
димо разграничивать два вопроса: во-первых, долж¬ 
ны ли все предприятия, имеющие право выхода на 
внешний рынок, находиться в ведении министерства 
внешней торговли и, во-вторых, должно ли мини¬ 
стерство внешней торговли быть единственным ве¬ 
домством внешнеэкономических отношений страны, 
осуществляющим регулирующие и контрольные 
функции в области внешней торговли. 

На первый вопрос следует ответить отрицатель¬ 
но. Принцип монополии внешней торговли, как это 
видно из ранее сказанного, вовсе не требует, чтобы 
все предприятия, в том числе и производственные, 
участвующие во внешней торговле, находились бы 
под непосредственным управлением министерства 
внешней торговли. 

Иначе обстоит дело со вторым вопросом. Раз¬ 
деление функций регулирования и контроля внеш¬ 
ней торговли между несколькими ведомствами не 
может, ввиду самого характера этих функций, не 
причинить ущерба единству выступления страны в 
области международных экономических отношений. 
Сосредоточение функций регулирования и конт¬ 
роля, равно как и вообще функции внешнеэкономи¬ 
ческих отношений страны, в ведении одного обще¬ 
государственного органа представляет собой поэто¬ 
му один из существенных моментов монополии 
внешней торговли. 


Из всего ранее сказанного следует, что сущ¬ 
ность монополии внешней торговли состоит в ис¬ 
ключительном праве государства: планировать экс¬ 
порт и импорт товаров и услуг; совершать или раз¬ 
решать совершать внешнеторговые операции отдель¬ 
ным предприятиям и наделять их для этого специаль¬ 
ной правоспособностью; обеспечивать посредством 
мер общего руководства, регулирования и фактичег 
ского контроля, осуществляемых специальным ве¬ 
домством внешних экономических сношений, плано¬ 
мерность, согласованность действий в сфере меж¬ 
дународных экономических отношений всех пред¬ 
приятий и ведомств страны. В каких формах 
устанавливается этот порядок и какими средствами 
обеспечивается его осуществление, зависит от кон¬ 
кретно-исторических внутренних и внешних усло¬ 
вий развития той или иной социалистической страны, 
в особенности от форм и методов планирования ее 
народного хозяйства. 

Несомненно, что монополия внешней торговли, 
представляющая собой проявление объективной 
необходимости планомерной организации экономи¬ 
ческих связей социалистической страны с внешним 
миром, в течение обозримого исторического пе¬ 
риода будет оставаться неотъемлемым свойством 
суверенитета социалистических государств. Несом¬ 
ненно также, что переход к новым методам плани¬ 
рования потребует дальнейшего совершенствования 
организационных форм внешней торговли как СССР, 
так и других социалистических стран. Поэтому раз¬ 
работка вопроса о сущности социалистической 
монополии внешней торговли имеет в современ¬ 
ных условиях первостепенное практическое зна¬ 
чение. 


ОТЧЕТ ВНЕШТОРГБАНКА 

Иифориацноииое сообщение 


6 мая 1967 года состоялось общее собрание ак¬ 
ционеров Банка для внешней торговли СССР. Соб¬ 
рание акционеров, в соответствии с Уставом Внеш¬ 
торгбанка СССР, утвердило годовой отчет Банка за 
1966 год, баланс на 1 января 1967 года и распреде¬ 
ление прибыли Банка за 1966 год, а также утверди¬ 
ло отчет ревизионной комиссии. 

Балгнс банка. 

Актив 


В тот же день состоялось заседание Совета Внеш¬ 
торгбанка СССР, который рассмотрел расчеты кре¬ 
дитного плана Банка на 1967 год и утвердил новую 
инструкцию о кредитовании внешнеторговых и дру¬ 
гих организаций по экспортным и импортным опера¬ 
циям. Эта инструкция направлена на создание более 
лучших финансовых условий для экспорта советских 
товаров и особенно машин и оборудования. 

(рублей и копеек) 

1 января 1967 г. 1 января 1966 г. 


Касса, текущие и др. счета. 

Кредиты предоставленные и обязательства по 

гарантиям и акцептам. 

Ценные бумаги, паи и акции. 

Прочие активы. 

754.734.393—42 

3.657.967.483—68 

7.373.240—00 

856.875—02 

787.331.267—51 

2.968.252.674—28 

6.553.680-00 

1.813.858—35 

Баланс 

4.420.931.992—12 

3.763.951.480—14 

Пассив 



Акционерный и резервный капиталы .... 
Средства на текущих и других счетах . . . 

Кредиты полученные, гарантии и акцепты . . 

Чистая прибыль. 

Прочие пассивы. 

348.008.671—71 

3.022.262.019—58 

1.020.622.817—63 

22.652.829—10 

7.385.654—10 

333.985.986—54 

2.283.300.616—95 

1.124.574.476—50 

17.715.615—91 

4.374.784—24 

Баланс 

4.420.931.992—12 

3.763.951.480—14 
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Путешествовать по суше, 

по воздуху, 
по воде? 


Познакомьтесь с малолитражным 
автомобилем « Москвич » — и 
Ваш выбор предопределен. 

Красивый, экономичный и удобный 
«МОСКВИЧ» —великолепная машина. 


Запросы Вы можатв направить по адресу; СССР, Москва, Г-200, 
Смоланская-Санная, 32/34, «Автоэкспорт», а также в торговые праД'* 
ставительства СССР за границей. 



































































































































Всесоюзное экспортно-импортное объединение 
«Востокинторг» осуществляет торговые операции 
по экспорту и импорту товаров с 


Монгольской Народной Республикой 

Афганистаном 

Ираном 

Турцией 

Йеменской Арабской Республикой 
к Адеком 


В/О «Востокинторг» экспортирует: прокат черных металлов, 
метизы, чугун, цемент, стекло, лесоматериалы, бумагу, сель¬ 
скохозяйственный инвентарь, химические товары, текстильные 
товары, одежду, кожаную и резиновую обувь, сахар, чай, му¬ 
ку, консервы и другие пищевые продукты, сигареты, спички, 
фарфоровую, фаянсовую, стеклянную и эмалированную посу¬ 
ду, швейные машины, электробытовые товары, спортивные и 
охотничьи принадлежности, парфюмерию и галантерею, му¬ 
зыкальные инструменты, санитарно-технические и другие то¬ 
вары. 


Из этих же стран В/О «Востокинторг» импортирует: шерсть, хлопок, ко¬ 
жевенное и пушно-меховое сырье, кофе, свежие и сухие фрукты, цитрусо¬ 
вые, миндаль, орехи, маслосемена, растительные и животные масла, свеже¬ 
мороженую рыбу, икру, гуммидрагант, хну, басму и другие товары их тради¬ 
ционного экспорта. 


Адрес: СССР, Москва, Г-200, Смоленсная-Сенная, 
32/34, «Востокинторг». 

Телеграммы: Москва Востокинторг. 

Телекс: 246. 



Л^мшиленноапь для эксно/и^ 


СОВЕТСКОЕ 
ПРИБОРОСТРОЕНИЕ 

К. Руднев, 

министр приборостроения, 
средств автоматизации и 
систем управления СССР 



С оветское приборостроение успешно 
развивается, обеспечивая возрастаю¬ 
щие потребности отечественной про¬ 
мышленности в совершенных приборах, 
средствах автоматизации, управляющих ма¬ 
шинах, необходимых для ее технического 
перевооружения. Объем производства при¬ 
боров, средств автоматизации за последние 
10 лет вырос в 5,2 раза. Тысячи ученых, ин¬ 
женеров. конструкторов и рабочих упорно 
трудятся над созданием более совершенных 
приборов, автоматических регуляторов, 
управляющих машин и других механизмов. 

Ежегодно сотни новых приборов выпу¬ 
скают приборостроительные предприятия 
для осуществления комплексной автомати¬ 
зации мартеновского и доменного производ¬ 
ства, для пуска в действие энергоблоков 
мощностью 200—300 тыс. квт и выше, кон¬ 
троля их работы и автоматического управ¬ 
ления. для организации надежных систем 
оперативной информации и автоматического 
управления сложными технологическими 
процессами на предприятиях химической, 
нефтеперерабатывающей, цементной, целлю¬ 
лозно-бумажной и многих других отраслей 
промышленности. 

В Советском Союзе в основном заверша¬ 
ются работы по созданию Государственной 
системы приборов Советского Союза (ГСП). 
Это очень важная ступень в развитии совет¬ 
ского приборостроения. Некоторые заводы 
уже приступили к выпуску приборов этой 
системы. Дело в том, что приборы, изготов¬ 
лявшиеся до последнего времени в нашей 
стране, обладали индивидуальными кон¬ 
структивными особенностями и эксплуата¬ 
ционными характеристиками. Это ограничи¬ 
вало техническую возможность совместной 
работы приборов различных типов в слож¬ 
ных системах управления и создавало мно¬ 
гие неудобства в эксплуатации. 


В основу Государственной системы при¬ 
боров заложен блочно-модульный принцип 
построения. Это позволяет создавать всевоз¬ 
можные приборы и системы автоматики из 
сравнительно небольшого числа типовых 
блоков и модулей, каждый из которых при¬ 
зван выполнять строго определенные функ¬ 
ции. Высокая гибкость использования типо¬ 
вых блоков и модулей для построения при¬ 
боров и автоматических регуляторов обес¬ 
печивается, в частности, строгой унифика¬ 
цией входных и выходных параметров. Уни¬ 
фикация выходных параметров придает при¬ 
борам ГСП еще одну важную особеіыость: 
они могут работать без каких-либо дополни¬ 
тельных устройств и преобразователей в си¬ 
стемах с электронными управляющими вы¬ 
числительными машинами. В самом недале¬ 
ком будущем советская приборостроитель¬ 
ная промышленность полностью перейдет на 
производство приборов систе.мы ГСП, что 
позволит увеличить также экспортные ре¬ 
сурсы. 

Государственная система приборов яв¬ 
ляется плодом международного социалисти¬ 
ческого разделения труда. Страны — члены 
Совета Экономической Взаимопомощи про¬ 
водят совместную разработку международ¬ 
ной универсальной системы приборов (УРС). 
Проекты многих приборов и устройств этой 
системы созданы специалистами стран—чле¬ 
нов СЭВ. Часть из них уже осуществлена в 
производстве ряда стран. Государственная 
система приборов выполнена в полном соот¬ 
ветствии с принципами и решениями, уста¬ 
новленными странами — членами СЭВ для 
международной системы приборов УРС. 
Это открывает большие возможности для 
взаимных поставок приборов и автоматики 
между странами — членами СЭВ. Единые 
для всех стран унифицированные выходные 
параметры позволяют использовать в систе- 
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мах управления приборы, изготовленные в 
разных странах. 

Советские ученые и конструкторы созда¬ 
ли систему пневматических приборов, явля¬ 
ющуюся частью системы ГСП и построен¬ 
ную на тех же принципах. Московский завод 
«Тизприбор» выпускает сейчас широкий 
комплекс самых разнообразных пневматиче¬ 
ских приборов м регуляторов, известных под 
названием системы «Старт*. Эта система, 
подобно электронным устройствам и радио¬ 
изделиям, получающимся из композиции ти¬ 
повых радиодеталей, позволяет легко и 
просто комбинировать любые приборы и 
системы авто.матики из универсальной си¬ 
стемы элементов промышленной пневмати¬ 
ческой автоматики (УСЭППА). 

Приборы «Старт* имеют хорошие стати¬ 
ческие и динамические характеристики, 
высокую взаимозаменяемость элементов. 
Они надежны в работе, просты в установке, 
наладке и эксплуатации. Приборы и регуля¬ 


торы «Старт» получили всеобщее признание 
и широко применяются во многих отраслях 
промышленности нашей страны. Еще ни од¬ 
на иностранная фирма не выпустила на ры¬ 
нок пневматические приборы, аналогичные 
приборам «Старт*. Оригинальность системы 
элементов и способа компоновки из них раз¬ 
личных приборов и регуляторов подтверж¬ 
дены патентами ряда стран. Некоторые 
иностранные фирмы приобрели лицензии 
на изготовление приборо'В на элементах 
УСЭППА, а одна из итальянских фирм уже 
приступила к ■производству приборов с их 
применением. 

В этом году завод «Тизприбор» выполня¬ 
ет заказы Всесоюзного объединения «Маш- 
приборинторг* на поставку приборов 
«Старт» в Болгарию, Венгрию, на Кубу, в 
Польшу, Югославию, а также в Финляндию, 
Францию, Швецию, Японию и т. д. 

Много и других оригинальных новинок 
готовит в текущей пятилетке к выпуску на- 


Система пневматических приборов «Старт». 
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Наладна электронных микроскопов на 
Сумском завод*. 


ше приборостроение. Из года в год будет 
пополняться арсенал технических средств 
для создания современных систем управле- 
ния. Большое место отводится сейчас созда¬ 
нию аналитических приборов для научных 
и лабораторных исследований. На смену 
мелким лабораториям и предприятиям, за¬ 
нимавшимся разработкой и изготовлением 
единичных приборов, приходят хорошо осна¬ 
щенные заводы, институты и конструктор¬ 
ские бюро, специализирующиеся в области 
создания этой группы приборов. 

На Сумском заводе электронных микро¬ 
скопов и электроавтоматики организовано 
крупное промышленное производство элек¬ 
тронных микроскопов и масс-спектромет¬ 
ров. Современный спрос на эти изделия, 
предназначенные для проведения научных 
исследований, очень велик. И продукция 
Сумского завода уже хорошо зарекомендо¬ 
вала себя среди советских потребителей. 
Тщательная проработка конструкции элек¬ 
тронных микроскопов, высокое качество их 
изготовления позволяют экспериментато¬ 
рам получить разрешающую способность до 
5 ангстрем. Телевизионный экран дает 
увеличенное изображениз с повышенной яр¬ 
костью. К услугам биологов завод выпуска¬ 
ет специальный электронный микроскоп. 



46 








Оригинальное устройство, разработанное 
советскими специалистами, позволяет на 
на этом приборе наблюдать деление живой 
клетки. 

Завод выпускает также ультрамикрото* 
мы с пьезоэлектрическим манипулятором 
оригинальной конструкции. В отличие от 
способов подачи объекта к ножу, применяю¬ 
щихся в других микротомах, пьезоэлектри¬ 
ческая подача дает возможность ученым 
получить заданную толщину среза и объек¬ 
тивно определить его толщину по шкале при¬ 
бора. Кроме того, пьезоэлектрический мик¬ 
ротом позволяет получать срезы с заморо¬ 
женных объектов, а это обстоятельство очень 
важно при биологических исследованиях. 

Среди разнообразных типов масс-спек¬ 
трометров хорошо зарекомендовали себя 
приборы для количественного химического 
анализа. Эти приборы автоматически осу¬ 
ществляют непрерывный анализ состава ве¬ 
щества в процессе производства и помимо 
регистрации результатов анализа на диа¬ 
грамме выдают командные сигналы для 
управления технологическим режимом. 

Зарубежные потребители охотно пользу¬ 
ются продукцией Сумского завода. Элект¬ 
ронные микроскопы, масс-спектрометры и 
другие приборы этого предприятия постав¬ 


ляются не только нашим традиционным по¬ 
купателям в странах — членах СЭВ, но и 
фирмам Англии, Франции и других капита¬ 
листических стран. 

У нас в стране и за границей высоко це¬ 
нится рентгеновская аппаратура, изготов¬ 
ляемая ленинградским заводом «Буревест¬ 
ник». Это прежде всего рентгеновские аппа¬ 
раты для структурного анализа материалов, 
дифрактометры высокого класса, рентгенов¬ 
ские спектрометры и анализаторы состава, 
рентгеновский микроскоп и импульсный ап¬ 
парат для исследования быстропротекающих 
процессов. 

Советский Союз экспортирует рентгенов¬ 
скую аппаратуру в 21 страну. Продукцию 
советских предприятий приобретают потре¬ 
бители в Англии, США и Японии, хотя в 
этих странах рентгеновское аппаратострое- 
ние находится на высоком уровне. 

Завод «Буревестник» может поставить 
ряд аппаратов, для которых советские спе¬ 
циалисты нашли новые технические реше¬ 
ния. Например, в настольном рентгеновском 
аппарате АРС-4М, предназначенном для 
структурного анализа материалов, микро¬ 
фокусная рентгеновская трубка и точечный 
источник излучения дают остронаправлен¬ 
ный пучок излучения с фокусом 40—50 мик- 


Цех автоматиче* 
сиой обработки 
платины часов на 
2-м Московском ча¬ 
совом заводе. 31 ав¬ 
томат за 28 совме¬ 
щенных операций 
выполняет работу, 
которая произво¬ 
дилась раньше на 
136 станках и за 70 
операций. 
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Ультрамииротом с пьезоэлектрическим манипулято¬ 
ром позволяет получить ультратонмие срезы с раз¬ 
личных препаратов, исследуемых в электронном и 
световом микроскопах. 

рон. Малые дозы излучения и надежная за¬ 
щита обеспечивают полную безопасность 
работы оператора в непосредственной бли¬ 
зости от аппарата. 

Внимание советских и зарубежных спе¬ 
циалистов привлекает переносный импульс¬ 
ный рентгеновский аппарат ИРА-1, предна¬ 
значенный для исследования быстропротека- 
ющих процессов и дефектоскопии деталей в 
труднодоступных местах. Работа аппарата 
основана на явлении вакуумного пробоя в 
двухэлектродной рентгеновской трубке. Этот 
аппарат является одним из самых малогаба¬ 
ритных в мире рентгеновских аппаратов ана¬ 
литического назначения. Потребители высо¬ 
ко оценивают качество исследований, про¬ 
стоту обслуживания, надежность и порта¬ 
тивность этого аппарата. 

Завод «Буревестник» изготовляет также 
теневой рентгеновский микроскоп МИР-1, 
предназначенный для исследования фазово¬ 
го состава и микродефектов в металлах. 
Прибор обладает широкими возможностями 
исследований, что в сочетании с простотой 
обслуживания и надежностью в эксплуата¬ 
ции выделяет его среди лучших аналогич¬ 
ных приборов известных иностранных фирм. 

Советская приборостроительная промыш¬ 
ленность производит ныне и много других 
изделий. Здесь и приборы промышленного 
контроля, и приборы аналитические, элек¬ 
троизмерительные, испытательные, гидроме¬ 
теорологические и геофизические. Она вы¬ 
пускает также технические средства для ав¬ 
томатизации инженерного и управленческо¬ 
го труда, некоторые средства вычислитель¬ 
ной техники и различные другие изделия, 
необходимые для развития систем управле¬ 
ния в народном хозяйстве. 


Хорошо известна на международных 
рынках продукция наших заводов, изготов¬ 
ляющих часы. Миллионы часов сходят с кон¬ 
вейеров этих предприятий. Высокопроизво¬ 
дительные автоматы выполняют обработку 
таких сложных деталей, как платина и мо¬ 
сты, составляющие основу всего часового 
механизма. Однако массовое конвейерное 
производство часов не мешает удовлетво¬ 
рять самые разнообразные вкусы советских 
и зарубежных потребителей. Множество ва¬ 
риантов внешнего оформления и все новое, 
что известно в технике часового дела, при¬ 
меняется на наших заводах. Часовая про¬ 
мышленность СССР выпускает сейчас на¬ 
ручные часы с самыми разнообразными до¬ 
полнительными устройствами: автоподзаво¬ 
дом, календарем, звуковыми сигналами и 
т. п. 

Высокое качество советских часов обще¬ 
признано. Жители 70 стран уже приобрета¬ 
ют часы советского производства, и спрос на 
них с каждым годом увеличивается. В на¬ 
стоящее время наша часовая промышлен¬ 
ность приступила к выпуску особо точных 
наручных часов, а также настольных элек¬ 
тронных часов с батарейным питанием. 

Темпы развития народного хозяйства 
СССР и технический прогресс во всех его 
отраслях определяют быстрый рост произ¬ 
водства приборов и необходимость созда¬ 
вать все новые и новые приборы и средства 
автоматизации. Высокий технический уро¬ 
вень советского приборостроения и его раз¬ 
витая производственная база являются хо¬ 
рошей основой для дальнейшего роста по¬ 
ставок его продукции на внешние рынки. 


Самый портативный в мире рентгеновский аппарат. 
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ТОЧНЫЕ СТАБИЛЬНЫЕ СОПРОТИВЛЕНИЯ- 

ИЗ НОВОГО СЛОИСТОГО МАТЕРИАЛА 

Птициометр Р-343 (шботает из еопротишиш 
из нового ешстого материзм. 
Точность измерения-О, ОООРі 



Всесоюзное объединение «Ли* 
цензинторг» предлагает лицеи* 
эню на разработанный в Совет* 
сном Союзе совершенный спо¬ 
соб изготовления слоистого 
материала, применяемого в 
технике электролриберестрое* 
ния для изготовления стабнль* 
ных сопротивлений высокой 
точности. 


Предлагаемый способ позволяет исключитъ неизбеж* 
ный процесс искусственного старения изготовленных 
сопротивлений и процесс длительного естественного 
старения (вылежнвання|, которые обычно применяют¬ 
ся в технологии точных сопротивлений. Технологиче¬ 
ский цикл сокращается с шести месяцев до несколь¬ 
ких дней с одновременным улучшением стабильности 
слоистого материала в несколько раз. Достигнутая 
стабильность сохраняется при последующей перера¬ 
ботке материала в готовые сопротивления. 



Ваши запросы мапраоляйта по адрасу: СССР, 
Москалг Кахоака, 31» корп. 2, «ЛИЦЕНЗИНТОРГ». 
Т а л а ф о и: Зв-09-53 
Талаграммы; Москаа Лицамзмнторг. 

Телекс: 966. 




НАШИ СВАРОЧНЫЕ АГРЕГАТЫ 


ОБЕСПЕЧИВАЮТ НАДЕЖНУЮ 
И БЫСТРУЮ ОБРАБОТКУ ТРУБ 


САМЫХ РАЗЛИЧНЫХ ПАРАМЕТРОВ 


Агрегат 426-820 предназначен для дуговой 
электросварки труб большого диаметра с 
прямым швом под слоем флюса. Сварка на¬ 
ружного шва трубы производится со ско¬ 
ростью от 1 м/мин. до 4 м/мин., а сварка внут¬ 
реннего шва — со скоростью от 0»65 м/мин. до 
2 м/мин. 


Диаметр труб 426—820 мм. 
Толщина стенки — 6—12 мм. 
Длина — 11 —12,1 м. 


Агрегаты 6-32 и 10-76 предназначены для 
аргоно-дуговой сварки труб наружным диамет¬ 
ром 6-32 и 10-76 мм с толщиной стенки 0,4^ 
1,25 и 0,8 — 3,5 мм. 









За подробной информацией п с заказами можно об¬ 
ращаться по адресу: СССР, Москва, В-330, Мосфиль¬ 
мовская, 35, «Машиноэкспорт». 


Телефон: 43-69-52. 
Телеграммы: Москва Машиноэкспорт. 

Телекс: 170. 










3 ан/игнах социализма 


Сегодня и завтра 
Международного банка 
социалистических стран 


В О внешнеторговых и других эконо¬ 
мических отношениях между страна¬ 
ми Совета Экономической Взаимо¬ 
помощи применяется система многосто¬ 
ронних расчетов. Международный банк 
экономического сотрудничества, созданный 
в целях содействия сотрудничеству, укреп¬ 
ления и расширения хозяйственных связей 
братских стран, уже четвертый год осуще¬ 
ствляет свою деятельность. Новая органи¬ 
зация многосторонних расчетов за этот 
короткий срок показала свои преимуще¬ 
ства, неизменную силу, заняв достойное 
место в системе экономических отношений 
социалистических стран. 

Многосторонняя система расчетов при¬ 
шла на смену двусторонним клирингам, 
которые использовались в расчетах по 
взаимному обмену товарами между стра¬ 
нами и преследовали цель строгого двусто¬ 
роннего балансирования. Клиринговые рас¬ 
четы в течение длительного времени спо¬ 
собствовали развитию товарооборота. Од¬ 
нако по мере расширения связей между 
странами они перестали отвечать требо¬ 
ваниям быстро развивающейся внешней 
торговли. В условиях двустороннего балан¬ 
сирования объем внешней торговли опре¬ 
делялся страной, которая располагает 
меньшими экспортными возможностями. 

Многосторонняя система предусматри¬ 
вает балансирование поступлений валюты 
по экспорту и платежей по импорту в пре¬ 
делах календарного года каждой страной 
по отношению ко всем остальным странам — 
участницам соглашения о многосторонних 
расчетах. Таким образом, появилась воз¬ 
можность использовать превышение выруч¬ 
ки от торговли с одними странами для по¬ 
крытия задолженности в торговле с дру¬ 
гими и на этой основе создавать простор 
для увеличения товарооборота. 

Кредитная система МВЭС предусматри¬ 
вает применение нескольких видов целе¬ 


вых кредитов, имеющих плановый и сроч¬ 
ный характер. 

Переход от одной системы расчетов и 
кредитования к другой был подготовлен 
ходом развития и совершенствования в 
рамках СЭВ всех видов экономического 
сотрудничества. 

Создавая Международный банк эконо¬ 
мического сотрудничества для многосто¬ 
ронних расчетов, страны СЭВ имели в виду 
расширение торговых и других экономи¬ 
ческих связей как между собой, так и с 
другими государствами. Торговля социали¬ 
стических стран в 1966 году возросла на 
6®/о, а за три последних года — на 
15®^. Растет также торговля стран — чле¬ 
нов банка с развивающимися и с промыш¬ 
ленно развитыми капиталистическими стра¬ 
нами. 

Имеющиеся возможности по использо¬ 
ванию переводного рубля и многосторон¬ 
ней системы расчетов должны способство¬ 
вать развитию торговли стран — членов 
МВЭС со всеми другими странами, Что 
касается социалистических государств, не 
являющихся членами банка, то их торговые 
отношения со странами — членами МВЭС 
могут успешно осуществляться с использо¬ 
ванием переводных рублей и тех льготных 
условий, которые действуют при кредито¬ 
вании стран-членов. В торговле с развиваю¬ 
щимися и развитыми капиталистическими 
странами целесообразно также использо¬ 
вать для расчетов переводные рубли и со¬ 
ответствующие кредиты. Такие расчеты 
могут касаться как отдельных сделок, так 
и широкого круга операций между заинте¬ 
ресованными сторонами. 

Переводные рубли можно применять в 
операциях по погашению взаимных обяза¬ 
тельств, возникших на основе клиринговых 
счетов, ведущихся в других валютах. Раз¬ 
вивающиеся страны в настоящее время не 
располагают необходимыми резервами 
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свободно конвертируемой валюты и по¬ 
этому в расчетах по внешней торговле при¬ 
меняют двусторонние клиринги либо в 
национальной, либо в расчетных валютах. 
Здесь заложена возможность для исполь¬ 
зования экономических преимуществ пе¬ 
реводного рубля в целях развития внешней 
торговли социалистических стран с разви¬ 
вающимися странами. Перед развивающи¬ 
мися странами открывается возможность с 
экономической выгодой для себя исполь¬ 
зовать действующую в отношениях между 
социалистическими партнерами многосто¬ 
роннюю систему расчетов в переводных 
рублях. Страны социалистического содру¬ 
жества представляют развивающимся стра¬ 
нам широкий устойчивый рынок для сбыта 
их товаров, а также надежный источник 
получения оборудования и других необхо¬ 
димых товаров. Все это в сочетании с более 
прогрессивной формой валютно-финансо¬ 
вых отношений может способствовать 
подъему экономики развивающихся стран 
Азии, Африки и Латинской Америки. 

Кредиты в переводных рублях, предо¬ 
ставляемые Международным банком, вы¬ 
даются всем заинтересованным странам- 
членам на одинаковых и весьма льготных 
условиях. В первом году деятельности 
МВЭС выдал кредитов на сумму 1,5; во 
втором — 1,8 и в третьем—1,6 млрд, пе¬ 
реводных рублей. Потребность в кредитах 
была удовлетворена полностью. Они обес¬ 
печили своевременные платежи во все пе¬ 
риоды года. 

Если превышение платежей над поступ¬ 
лениями было обусловлено кратковремен¬ 
ным несовпадением поставок товаров по 
экспорту и импорту, МВЭС выдавал упол¬ 
номоченным банкам стран-членов расчет¬ 
ный кредит. Он имеет револьверный (во¬ 
зобновляемый) характер и выдается по 
мере надобности в пределах годового ли¬ 
мита кредитования без заранее обуслов¬ 
ленного срока его погашения. По генераль¬ 
ной договоренности банка-заемщика кре¬ 
дит погашается Международным банком 
самостоятельно, как только на его текущем 
счете образуется на конец дня свободный 
остаток средств после производства всех 
платежей по поручениям банка-заемщика. 
Фактические сроки погашения этого креди¬ 
та у отдельных банков складываются по- 
разному. Они колебались в пределах 
10—15 дней, но почти всегда не превышали 
одного месяца. 

Расчетный кредит является самым рас¬ 


пространенным видом кредита, к которому 
прибегали в течение истекших трех лет все 
уполномоченные банки стран — членов 
МВЭС. В кредитных операциях в перевод¬ 
ных рублях его удельный вес (в ^/о) был в 
1964 году 73, в 1965 —85 и в 1966 — 84. 
Следует и в перспективе ожидать, что этот 
вид кредита будет преобладающим в 
сравнении с другими видами. Это объяс¬ 
няется, с одной стороны, экономическими 
предпосылками и, с другой —весьма эла¬ 
стичным техническим порядком выдачи и 
погашения кредита. 

Более длительный период превышения 
платежей над поступлениями, связанный с 
сезонным характером производства и реа¬ 
лизации экспортных товаров, вызывает 
потребность в так называемых сезонных 
кредитах. Они выдаются на срок, пределом 
которого являлся конец каждого кален¬ 
дарного года. На долю этого вида кредита 
в кредитных операциях МВЭС приходится 
10—15®/о. Поскольку из года в год происхо¬ 
дит выравнивание уровней экономического 
развития стран СЭВ и удельный вес про¬ 
мышленных изделий в экспорте партнеров 
все время увеличивается, видимо, не сле¬ 
дует ожидать на ближайшее время роста 
удельного веса сезонного кредита. Он 
станет возрастать, по нашему мнению, 
когда к многосторонней системе расчетов 
и кредитования будут присоединяться дру¬ 
гие страны. 

МВЭС предоставляет также кредиты на 
расширение товарооборота, которые по¬ 
могают реализации товаров сверх согла¬ 
сованных годовых контингентов. Объем 
этих кредитов еще сравнительно невелик 
и будет увеличиваться по мере того, как в 
странах — членах банка на базе специали¬ 
зации и кооперирования производства 
станут все чаще появляться новые экспорт¬ 
ные изделия, не предусмотренные в годо¬ 
вых товарных контингентах. На развитие 
таких кредитов должна оказать влияние 
и более активная работа предприятий, вы¬ 
званная новыми условиями планирования и 
экономического стимулирования, что соз¬ 
дает дополнительные экспортные возмож¬ 
ности социалистических стран. Анализ кре¬ 
дитных операций по уполномоченным 
национальным банкам показывает, что по¬ 
требность в кредитах зависит не столько от 
объема товарооборота, сколько от струк¬ 
туры экспорта и импорта. 

Однако в подавляющей части расчеты 
обеспечиваются все же собственными 
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средствами. Они составили (в % к общему 
объему расчетов между странами): в 
1964 году —88,2; в 1965—86,9; в 1966 — 
88,3. Соответственно доля кредитов МВЭС 
была (в %): в 1964 году—11,8; в 1965—13,1; 
в 1966— 11,7. Есть страны, банки которых в 
течение года либо полностью обходились 
собственными средствами, либо пользова¬ 
лись незначительными кредитами и на 
весьма короткое время. Потребность в 
кредитах была более значительная у стран 
с сезонным характером производства то¬ 
варов. Они использовали кредиты для 
обеспечения расчетов в размерах от 11 до 
39% к общему объему платежей. 

Несмотря на различную степень исполь¬ 
зования кредитов странами — членами 
Международного банка, данные за истек¬ 
шие три года показывают, что, как правило, 
нет таких стран, которые постоянно были 
бы заемщиками, а другие постоянно распо¬ 
лагали свободными средствами в перевод¬ 
ных рублях. Все они в этом отношении за¬ 
нимали примерно равное положение. 

В качестве основной формы расчетов в 
течение всего трехлетнего периода преоб¬ 
ладало инкассо с последующим акцептом. 
Такая форма значительно ускоряет расче¬ 
ты, полностью соответствует характеру 
отношений социалистических стран, осно¬ 
ванных на взаимном доверии национальных 
банков и организаций внешней торговли. 

Если кредитные и расчетные операции 
МВЭС в переводных рублях способствуют 
укреплению внешнеторговых и других эко¬ 
номических отношений между странами — 
членами банка, то операции в свободно 
конвертируемых валютах способствуют раз¬ 
витию отношений стран — членов МВЭС 
как между собой, так и с другими партне¬ 
рами. Устав МВЭС предусматривает воз¬ 
можность ведения всех банковских опера¬ 
ций, принятых в международной банков¬ 
ской практике, в том числе и в расчетах по 
внешнеторговому обороту. Однако, как 
показывает опыт, в настоящее время нет 
необходимости участия Международного 
банка экономического сотрудничества в 
расчетах по товарообороту между страна¬ 
ми— его членами и странами капиталисти¬ 
ческого мира, поскольку собственная кор¬ 
респондентская сеть уполномоченных бан¬ 
ков в этих странах полностью обеспечивает 
их потребности. Поэтому МВЭС с первых 
дней своей деятельности сосредоточил 
внимание на таких операциях в свободно 
конвертируемых валютах, которые бы до¬ 


полнительно удовлетворяли потребности 
стран — членов банка в получении необхо¬ 
димой им валюты, в надежном хранении 
их собственных свободных средств и в по¬ 
мещении временно свободных средств во 
вклады (депозиты) на взаимовыгодных 
условиях. 

Операции по текущим счетам и вкладам 
успешно развивались уже в первые два 
года деятельности банка, но еще активнее 
стали развиваться, когда в 1966 году стра¬ 
ны — Члены МВЭС внесли в капитал банка 
золото и свободно конвертируемую валю¬ 
ту. Появилась возможность выдавать кре¬ 
диты в свободно конвертируемых валютах. 
Капитал в золоте, свободно конвертируе¬ 
мой валюте и привлеченные средства в 
этой валюте используются банком и его 
корреспондентами на взаимовыгодных ус¬ 
ловиях как для депозитных, так и для кре¬ 
дитных операций. Они осуществляются на 
условиях, складывающихся на мировых ва¬ 
лютных рынках, причем МВЭС кредитует 
уполномоченные банки стран-членов по 
наиболее благоприятным процентным став¬ 
кам. Корреспондентские отношения Меж¬ 
дународного банка успешно развиваются 
со многими странами, в том числе и с капи¬ 
талистическими, что способствует увеличе¬ 
нию операций в свободно конвертируемых 
валютах. Операции чаще всего ведутся в 
долларах США, фунтах стерлингов, марках 
ФРГ, швейцарских франках, французских 
франках, итальянских лирах и голландских 
гульденах. 

Остатки средств, принятых банком в де¬ 
позиты, в 1966 году возросли по сравнению 
с 1965 годом на 65%, а по сравнению с 
1964 — более чем в 2 раза. Операции по 
текущим счетам увеличились в 1966 году в 
3 раза. Общий объем операций в свободно 
конвертируемых валютах в 1966 году до¬ 
стиг суммы, эквивалентной 3,8 млрд, пере¬ 
водных руб. (против 2 млрд, в 1965 году). 
Этот внушительный рост операций показы¬ 
вает, что МВЭС уделял необходимое вни¬ 
мание развитию экономических отношений 
стран—членов банка с теми странами ка¬ 
питалистического мира, которые на взаимо¬ 
выгодных условиях развивают торговлю 
с социалистическими странами. Ожидается 
дальнейшее и все более значительное раз¬ 
витие операций Международного банка в 
этих валютах. 

Итоги трехлетней деятельности Меж¬ 
дународного банка экономического сотруд¬ 
ничества ярко показывают, что перед ним 
открыты большие перспективы. 
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Читайте и выписывайте 


«Бюллетень 

ИНОСТРАННОЙ КОММЕРЧЕСКОЙ 

ИНФОРМАЦИИ» 

«Бюллетень иностранной коммерческой информации» на основании сообщений 
коммерческих отделов ТАСС в Лондоне, Нью-Йорке, Токио, Париже, Нью-Дели, сооб¬ 
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НА РЫНКАХ 
СЫРЬЯ 

Костюхин. 

доктор экономических наук 

Р азвитие мировых рынков сырьевых товаров в 
1966 году и в начале этого года происходит в 
весьма сложной обстановке. Активное воздей¬ 
ствие. »'а конъюнктуру оказывают .многочисленные 
факторы экономического, политического и военного 
характера. 

Важнейшим стимулирующим фактором явился 
выс кий уровень деловой активности в большинстве 
капиталистических стран. Наличие спроса на ряд 
сырьевых товаров в значительной степени обусловле¬ 
но воегно-инфляционным бумом в американской эко¬ 
номике. вызванным агрессией США во Вьетнаме. 

Благоприятное воздействие на рынки сырья ока¬ 
зали также отмена или снижение некоторыми стра- 

Производство сырье:ых товаров 
^ капиталистических странах > 
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Медь черновая 
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нами ограничительных мер, принятых в свое время 
в целях борьбы с инфляцией или в связи с большим 
пассивом торговых и платежных балансов. Росту 
спроса на сырьевые товары способствовало дальней¬ 
шее развитие торговли между социалистическими и 
развивающимися странами. 

В целом, в 1966 году наблюдались рост производ¬ 
ства и потребления ряда сырьевых товаров, увеличе¬ 
ние международной торговли, некоторое повышение 
цен на отдельные виды сырья. Производство, экспорт 
и импорт увеличились прежде всего по таким видам 
сырья, как нефть и нефтепродукты, химические това¬ 
ры, удобрения, синтетический каучук, цветные метал¬ 
лы. На большинство из них цены были на относи¬ 
тельно высоком уровне. 

Вместе с тем производство большинства видов 
сырья и международная торговля ими в 1966 году 
отставали от общего роста промышленного произ¬ 
водства и внешней торговли капиталистических 
стран. Объем промышленного производства в капи¬ 
талистическом мире увеличился на 6% (в США и Ка¬ 
наде— на 9%, в Японии — на 11%), международная 
торговля на 10%. По многим сырьевым товарам тем¬ 
пы роста производства были значительно ниже, при¬ 
чем замедление произошло полностью за счет нату¬ 
ральных видов сырья, исключая нефть. Производство 
многих видов черных и цветных металлов возросло 
только на 2—4%. На уровне 1965 года оставалось 
производство хвойных пиломатериалов, угля, нату¬ 
рального каучука, шерсти, пшеницы, кормового зер¬ 
на, сахара. Заметно сократилось производство хлоп¬ 
ка и кофе. Сохранялись высокие темпы роста произ¬ 
водства синтетических материалов. 

Добыча нефти в капиталистических странах в 
1966 году возросла на 106 млн. т, или на 9% по 
сравнению с 7% среднегодового прироста за послед¬ 
ние пять лет. Рост добычи нефти в основном имел 
место в странах Ближнего и Среднего Востока, Аф¬ 
рики и Северной Америки. Добыча нефти в Венесуэ¬ 
ле, являющейся самым крупным экспортером среди 
капиталистических стран, снизилась на 3%, в Алжи¬ 
ре, наоборот, она возросла на 23%. Увеличение до¬ 
бычи нефти на 7% имело место в США, оно было 
самым значительным за последние 10 лет и связано 
с ростом спроса на нефтепродукты для ведения аг¬ 
рессивной войны в Юго-Восточной Азии. Переработ¬ 
ка нефти и потребление нефтепродуктов в истекшем 
году увеличились на 8%. 

Производство стали в 1966 году в 10 капитали¬ 
стических странах — крупнейших производителях со¬ 
хранилось на уровне 1965 года. Однако по отдель¬ 
ным странам картина различна. В США и Японии 
производство стали возросло. В США это было обус¬ 
ловлено крупными заказами для военных целей. 
В частности, на снарядную заготовку и спецсталь 
заказы увеличились в пять раз, тогда как спрос 
гражданских отраслей на сталь снизился. Сталели¬ 
тейная промышленность в Западной Европе пережи¬ 
вала застой. В ФРГ, Бельгии, Люксембурге произ¬ 
водство сократилось на 2—4%, в Англии — на 10%. 
В Индии, странах Латинской Америки и других раз¬ 
вивающихся странах производство стали заметно 
возросло. 

Увеличилось производство цветных металлов, что 
также было связано прежде всего с ростом потреб¬ 
ления их военной промышленностью США. 

В группе цветных металлов наибольший прирост 
производства (на 8%) имел место по алюминию. 
Выпуск этого металла возрос в Японии, Норвегии, 
США и Канаде, т. е. во всех основных странах, про¬ 
изводящих алюминий. Рост спроса и здесь был связан 
с ростом военных заказов, а также с расширением 
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сфер применения алюминия в качестве заменителя 
других цветных металлов, и в первую очередь меди, 
ввиду весьма высоких цен на медь. В США при об¬ 
щем росте потребления в 1966 году алюминия на 
11% потребление его в электротехнике возросло по 
этой причине более чем на 20%. Производство оло¬ 
ва, свинца и цинка также увеличилось. Кроме того, 
значительное количество их было распродано из 
стратегических запасов США: олова — 17 тыс. т, 
цинка — более 80 тыс. т, продавались также свинец, 
медь и цинк. В результате баланс спроса и предло¬ 
жения на рынке этих товаров улучшился. 

Производство химических товаров в 1966 году 
продолжало развиваться относительно высокими 
темпами (рост на 7%), хотя и несколько медленней, 
чем в предыдущем году (9%), в связи с замедлением 
общих темпов развития экономики ряда стран За¬ 
падной Европы. Наиболее быстрыми темпами разви¬ 
валось производство пластических масс, основных ор¬ 
ганических химикатов, синтетического каучука. 

Производство большинства сельскохозяйственных 
товаров сохранилось примерно на уровне 1965 года 
или даже снизилось. Производство зерновых в ряде 
развивающихся стран, в первую очередь в Юго-Во¬ 
сточной Азии, снизилось, а в развитых капиталисти¬ 
ческих странах возросло, но в целом оставалось на 
уровне 1965 года. Несущественным был рост произ¬ 
водства сахара, каучука натурального, шерсти. Про¬ 
изводство кофе упало на 21%, хлопка — на 14%. Од¬ 
нако положение на рынках этих двух товаров про¬ 
должает оставаться напряженным в связи с чрез¬ 
мерными нереализованными запасами урожаев про¬ 
шлых лет. 

Таким образом, за общими показателями некото¬ 
рого улучшения конъюнктуры в 1966 году скрывают¬ 
ся серьезные трудности, которые имеют место в раз¬ 
витии рынков ряда важных сырьевых товаров. 

В 1966 году наблюдалось дальнейшее снижение 
доли сырья в общем объеме торговли при одновре¬ 
менном росте удельного веса готовых изделий. Меж¬ 
дународная торговля готовыми изделиями возросла 
на 11—12%, особенно быстро развивалась торговля 
машинами и оборудованием. В то же время относи¬ 
тельно высокими темпами развивался экспорт лишь 
весьма ограниченного круга сырьевых товаров, и в 
первую очередь нефти, каменного угля, химических 
товаров, удобрений, кукурузы, сахара. Экспорт же 
цветных металлов, натурального каучука, шерсти, 
кофе, пшеницы практически не увеличивался. Умень¬ 
шился экспорт хвойных пиломатериалов, хлопка, ка¬ 
као-бобов. 

Некоторое увеличение производства и торговли 
отдельными видами сырьевых товаров в условиях 
высокой общехозяйственной конъюнктуры привело к 
повышению общего уровня их экспортных цен. За пер¬ 
вые три квартала 1966 года цены поднялись, по дан¬ 
ным ООН, примерно на 1%, в том числе на сырьевые 
товары — на 1,6%, продовольственные — на 1%, из 
них: на зерновые — на 3%, пищевкусовые товары — 
на 4,1%. На текстильное сырье цены поднялись в сред¬ 
нем на 2,3%, в том числе на шерсть — на 9,6%. От¬ 
мечалось падение цен на сахар, жиры и масла, мае- 
лосемена и некоторые другие продовольственные то¬ 
вары. 

Усилилось расхождение в динамике цен на сырье¬ 
вые товары, экспортируемые из развитых капитали¬ 
стических стран и из развивающихся стран. Цены на 
сырье и продовольствие, вывозимые из развитых 
стран, были более выгодными, чем на товары разви¬ 
вающихся стран. Цены на первые за 1962—1966 гг. 
поднялись в целом на 11%, а на сырьевые товары 
развивающихся стран снизились на 2%. За первые 


три квартала 1966 года общий индекс цен на сырье 
из развитых капиталистических стран составил 111 
пунктов (1958 г.= 100), а из развивающихся стран— 
94 пункта. Тенденция снижения цен, отчетливо про¬ 
явившаяся во втором полугодии, охватывает все бо¬ 
лее широкий круг товаров (хлопок, каучук, сахар и 
другие). Вместе с тем продолжала развиваться тен¬ 
денция повышения цен на готовые изделия. Цены на 
них за последние пять лет (1962—1966 гг.) подня¬ 
лись на 6%. 

Основные показатели активности мировых рынков 
сырьевых товаров свидетельствуют о том, что даже 
в условиях высокой общехозяйственной конъюнкту¬ 
ры капиталистических стран развитие рынков сырья 
носит неустойчивый характер. 

Существенный отпечаток на развитие мировых 
рынков сырья наложило усиление в 1966 году дис¬ 
пропорции в темпах роста экономики в двух Основ¬ 
ных промышленно развитых районах капиталистиче¬ 
ского мира. Экономика США в прошлом году про¬ 
должала развиваться высокими темпами, и прирост 
промышленного производства за год составил 9%, а 
в Западной Европе он был втрое ниже, причем в ря¬ 
де случаев наблюдалось затухание роста промышлен¬ 
ного производства, а в Англии, ФРГ, Бельгии прак¬ 
тически имел место застой. 

Экономика западноевропейских стран значительно 
больше зависит от импорта сырья, чем экономика 
США. В импорте сырья из развивающихся стран на 

Экспорт важнейших товаров 
из капиталистических стран 


(в млн, т) 
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Пшеница (включая 
муку). 

33,8 

46,0 

54,0 

54,1 

Кукуруза . ... 

10,5 

18,8 

22,4 

26,0 

Кофе. 

2,9 

2,9 

2,7 

2,6 

Какао-бобы .... 

0,9 

1,04 

1,3 

1,0 

Сахар. 

11 г 6 

12,5 

12,3 

13,0 

Хлопок . 

3,3 

3,4 

3,3 

3,2 

Шерсть (на базе не¬ 
мытой) . 

1,3 

1,4 

1,4 

1,4 

Натуральный каучук 

1 у 9 

2,0 

2,3 

2,3 

Хвойные пиломате¬ 
риалы (млн. стд.) . 

5,3 

5,8 

6,0 

5,8 

Нефть. 

360 

491 

620 

676 

Каменный уголь (без 
бункера) .... 

64,8 

79,5 

75,0 

77,2 

Прокат черных ме¬ 
таллов (включая за¬ 
готовки) . 

34,4 

38,1 

44,0 

46,0 


Цветные металлы 
(медь, олово, сви> 
нец, цинк, алюми- 


ний). 

Оборудование (вклю- 

4,3 

5,1 

5,6 

5,7 

чая транспортное, 
млрд, долл.) . . . 

23,8 

31,3 

38,5 

42,0 

Химические товары 
(млрд, долл.) . . 

Хлопчатобумажные 

6,8 

8,1 

10,8 

12,0 

ткани (млрд, м) 

4,4 

4,1 

4,1 

4,1 


* Оценка. 
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долю Западной Европы приходится свыше 60%, в то 
время как на долю США — примерно 20%. Затуха¬ 
ние темпов развития экономики стран Западной Ев¬ 
ропы оказало заметное депрессивное влияние на со¬ 
стояние и развитие ряда мировых рынков сырьевых 
товаров. 

Важным фактором, усиливающим депрессию в 
международной торговле сырьевыми товарами, и в 
первую очередь натуральными видами сырья, являет¬ 
ся политика развитых капиталистических стран, на¬ 
правленная на усиление самообеспеченности сырьем. 

Благотворное воздействие, которое объективно 
призван оказывать научно-технический прогресс на 
все стороны жизни общества, в условиях капитали¬ 
стической действительности нередко приводит к об¬ 
ратным результатам. 

Научно-технический прогресс привел к структур¬ 
ным изменениям в предложении и спросе на сырье и 
материалы в развитых капиталистических странах, 
вызвал устойчивый и значительный рост производ¬ 
ства новых видов синтетических товаров (искусствен¬ 
ных и синтетических волокон, пластических материа¬ 
лов, синтетического каучука). Соответственно сокра¬ 
тился спрос на традиционное натуральное, и в пер¬ 
вую очередь импортное сырье. 

За последнее десятилетие потребление в развитых 
капиталистических странах, например, искусственных 
волокон более чем удвоилось, синтетического каучу¬ 
ка увеличилось почти в два раза, пластических мате¬ 
риалов — более чем в три раза. Потребление же боль¬ 
шинства видов натурального (природного) сырья 
росло крайне медленно. Так, доля химических воло¬ 
кон в общей стоимости потребляемого текстильного 
сырья в 1963—1965 гг. достигла 60%, и только 40% 
приходилось на натуральные виды волокон (хлопок, 
шерсть и др.). 

Прошлый год не является исключением в разви¬ 
тии этой тенденции. Производство синтетических во¬ 
локон в 1966 году возросло на 20%, заметно увели¬ 
чился их экспорт из капиталистических стран, устой¬ 
чивыми были цены на большинство видов синтетиче¬ 
ских волокон. В то же время производство хлопка 
и шерсти не увеличилось, так как рынок хлопка пе¬ 
реживал серьезные трудности со сбытом, цены нахо¬ 
дились на весьма низком уровне. 

Не менее отчетливо проявилась эта тенденция и 
в отношении каучука. Доля синтетического каучука 
в общем объеме потребления каучука за последнее 
десятилетие возросла с 38% до 62% и соответствен¬ 
но сократился удельный вес натурального каучука. 
Более того, подавляющая часть общего прироста про¬ 
изводства, потребления и международной торговли 
каучуком за последние годы практически происходит 
за счет синтетического каучука. В 1966 году произ¬ 
водство его составило 3,3 млн. т и возросло по срав¬ 
нению с предыдущим годом почти на 9%. В таком 
же размере вырос и его экспорт. Совершенно обрат¬ 
ная картина наблюдается на рынке натурального 
каучука. Производство его в 1966 году, т. е. в усло¬ 
виях высокой общехозяйственной конъюнктуры, не 
только не увеличилось, но даже сократилось на 1%. 
Импорт натурального каучука крупными промыш¬ 
ленно развитыми капиталистическими странами, за 
исключением США, не увеличился. Цены на него 
снизились на 7%. 

Существенным фактором, сдерживающим разви¬ 
тие международной торговли сырьевыми товарами, 
и в первую очередь традиционными товарами экспор¬ 
та развивающихся стран, является политика протек¬ 
ционизма, проводимая многими развитыми капитали¬ 
стическими странами. Страны «Общего рынка» вве¬ 
ли у себя систему регулирования импорта, суще¬ 


ственно затрагивающую внешнюю торговлю сырье¬ 
выми товарами развивающихся стран. Установлена 
неблагоприятная для них система регулирования 
ввоза риса, молока и ряда других сельскохозяйствен¬ 
ных товаров. Введены меры по усилению защиты 
производства фруктов и овощей. Разработана систе¬ 
ма регулирования рынка зерновых, которая должна 
вступить в действие с 1 июля 1967 года. 

Ряд мероприятий протекционистского характера 
был осуществлен и в Соединенных Штатах. В част¬ 
ности, увеличены внутренние квоты за счет ограни¬ 
чения импортных квот по сахару. В истекшем году 
в США был принят новый сельскохозяйственный за¬ 
кон, которым предусматривается изменение полити¬ 
ки в области производства и внешней торговли хлоп¬ 
ком в целях усиления давления на мировые цены. 

Политика протекционизма и самообеспеченности 
сырьевыми товарами, проводимая развитыми капита¬ 
листическими странами, затрагивает многие важные 
селіьскохозяйственные товары. Заметно возросло про¬ 
изводство сахара в США и странах Западной Евро¬ 
пы, начиная с 1960 года, когда США встали на путь 
бойкота импорта кубинского сахара. В результате 
цоля местного производства сахара в общем его по¬ 
треблении в развитых капиталистических странах по¬ 
высилась за последние 10 лет с 63 до 73%. Удельный 
вес масел и жиров местного производства в общем 
потреблении этих товаров в развитых капиталистиче¬ 
ских странах в 1953—1964 гг. увеличился с 81% до 
88%. Доля хлопка, производимого в развитых капи¬ 
талистических странах, возросла в общем потребле¬ 
нии его в этой группе стран в 1957—1965 гг. с 73% 
до 83%. 

Удельный вес развивающихся стран в общем ми¬ 
ровом экспорте сырьевых товаров снизился с 44% в 
1953—1955 гг. до 40% в 1963—1964 гг., а если ис¬ 
ключить группу топлива, то эта доля снизилась с 
40% до 33%. 

Существенное воздействие на рынки многих сырье¬ 
вых товаров, и в первую очередь стратегических ви¬ 
дов сырья, оказало, как уже отмечалось, расширение 
агрессии США в Юго-Восточной Азии. Это воздей-, 
ствие имеет двойственный, в корне противоречивый 
характер. Как показал опыт всех послевоенных лет, 
милитаризация экономики и военно-инфляционные 
бумы ни в коей мере не создают устойчивости раз¬ 
вития, а наоборот, дезорганизуют рынок. Искус¬ 
ственно созданный спрос на короткое время ведет 
к росту торговли и цен, но вызывает экономически 
неоправданный прирост мощностей по добыче и про¬ 
изводству ряда товаров, что впоследствии, когда 
фактор милитаризации теряет свою активность, ста¬ 
новится тяжелым бременем для рынка. 

В целом современная конъюнктура сырьевых 
рынков свидетельствует о том, что даже в условиях 
высокого общего уровня деловой активности в капи¬ 
талистических странах положение на рынках ряда 
сырьевых товаров, и в первую очередь натуральных 
видов сырья, экспортерами которого являются раз¬ 
вивающиеся страны, остается неустойчивым. Это вы¬ 
разилось в снижении спроса, замедлении роста, а по 
некоторым товарам в сокращении производства и 
международной торговли, особенно проявившихся 
в конце 1966 года, 

В настоящее время нет достаточных оснований 
надеяться на ослабление в ближайшем будущем дей¬ 
ствия факторов, отрицательно влияющих на мировые 
рынки сырья. 



РОСТ АВИАПЕРЕВОЗОК 
В МЕЖДУНАРОДНОЙ ТОРГОВЛЕ 


Е. Курина 


О бъем воздушных перевозок грузов капитали¬ 
стического мира в послевоенные годы стре¬ 
мительно растет — со 110 млн, ткм в 1945 го¬ 
ду до 5 млрд, ткм в 1965 году. Полагают, что к 
1980 году объем грузовых перевозок по воздуху 
возрастет в 20 раз и по доходности они сравняются 
с пассажирскими. 

Росту интереса капиталистических фирм к пере¬ 
возке внешнеторговых грузов воздушным транс¬ 
портом способствуют: во-первых, большая экономия 
времени, ускорение в результате этого оборота ка¬ 
питала и рост прибылей; во-вторых, возможность 
проникнуть в трудно доступные для других видов 
транспорта районы мира и тем самым расширить 
рынки сбыта; в-третьих, возможность с наибольшей 
эффективностью использовать благоприятную конъ¬ 
юнктуру ^ынка; в-четвертых, относительная в ряде 
случаев дешевизна перевозок. 


Воздушные грузовые перевозки 
(в тыс. т) 


Годы 

Европа — 
Северная 
Америка 

Северная 
Америка — 
Европа 

Всего 

1960 

24 

22 

46 

1961 

29 

34 

63 

1962 

37 

42 

79 

1963 

43 

47 

90 

1964 

51 

59 

110 

1965 

74 

87 

161 


Воздушные перевозки грузов занимают все воз¬ 
растающее место в международной торговле. 
О темпах роста воздушных перевозок внешнеторго¬ 
вых грузов можно судить по данным о перевозках 
через Северную Атлантику — район наиболее ин¬ 
тенсивного воздушного движения. 

Воздушные перевозки экспортных грузов США 
составляют по отношению к морским 0,5% по весу 
и 13% по стоимости, обнаруживая явную тенденцию 
к росту. За период 1962—1964 гг. они увеличились 
на 53% (морские на 5%). 

Многие автомобилестроительные фирмы США 
используют воздушный транспорт для доставки 
запасных частей, отдельных деталей. Компания «Хо- 


ниуэлл», выпускающая автоматические системы и 
счетно-решающие устройства, начиная с 1966 года 
экспортирует свою продукцию в Европу только 
воздушным транспортом. Экономия от воздушных 
перевозок, включая хранение, обработку и страхо¬ 
вание, составила за год около 200 тыс. долларов. 

Доля воздушного транспорта в перевозках экс¬ 
портных грузов Англии в 1964 году составляла 
5,75%. Быстрыми темпами растут авиаперевозки из 
Англии текстильных и швейных изделий. Английские 
экспортеры успешно конкурируют с местными фир¬ 
мами, выполняя заказы в пределах 24 часов. При 
перевозке готового платья и текстиля применяется 
облегченная упаковка — картонные коробки и 
крафт-бумага. 

Франция отправляет в США воздушным транс¬ 
портом более 60% экспорта одежды, 45% му¬ 
зыкальных инструментов, 50% дамских шляп. 

В воздушных перевозках все большее место за¬ 
нимают машины,« оборудование, печатная продук¬ 
ция, электрорадиооборудование, химические това¬ 
ры, запчасти к машинам. Доля традиционных авиа¬ 
грузов — скоропортящихся продуктов, цветов, пред¬ 
метов роскоши — в общем объеме перевозок по¬ 
степенно снижается. 

В настоящее время перед воздушным грузовым 
транспортом стоит ряд нерешенных проблем. Одна 
из них — отсутствие экономичного специализирован¬ 
ного грузового самолета. Существующая практика 
перевозок авиагрузов самолетами, совершающими 
регулярные пассажирские рейсы (около 70% гру¬ 
зов), представляет определенные неудобства и 
сдерживает развитие грузовых авиаперевозок. 

Увеличивающийся объем грузовых операций 
предъявляет новые требования к методам и сред¬ 
ствам наземной доставки и обработки грузов. 
В настоящее время наземная транспортировка, 
погрузочно-разгрузочные работы, оформление до¬ 
кументов, таможенный досмотр составляют около 
80% времени перевозки грузов, что в значительной 
степени снижает преимущества скоростной достав¬ 
ки. На некоторых авиалиниях расходы на погрузку- 
разгрузку превышают стоимость перевозки. 

Перспективным средством удешевления и уско¬ 
рения погрузочно-разгрузочных работ является 
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применение контейнеров. Однако до сих пор не 
решены проблема унификации габаритов контейне** 
ра для использования их на различных типах само* 
летов и наземном транспорте, способ возврата кон¬ 
тейнеров владельцам. 

Авиакомпании США предоставляют скидку с 
тарифной ставки в размере 12%, если грузы упа¬ 
кованы в контейнеры. Если контейнер принадлежит 
авиакомпании, грузоотправитель платит арендную 
плату. Вес контейнера не оплачивается. Погрузка 
мелких штучных грузов на самолеты осуществляется 
с помощью поддонов. 

Стремясь удешевить и ускорить наземные опе¬ 
рации, авиакомпании проводят большую работу по 
модернизации и рационализации наземных соору¬ 
жений для производства погрузочно-разгрузочных 
работ. 

Первостепенной проблемой, решение которой 
способствовало бы дальнейшему расширению гру¬ 
зовых воздушных перевозок, является снижение та¬ 


рифов. За последние пять лет тарифы уменьшились 
почти на 40%, однако все еще остаются высокими. 
Эксплуатация грузовых реактивных самолетов, со¬ 
вершенствование их наземного обслуживания, уско¬ 
рение транспортировки груза <сот двери до две¬ 
ри»— все это понизило себестоимость воздушных 
перевозок, создало основу для дальнейшего сни¬ 
жения тарифных ставок. Однако авиакомпании пред¬ 
почитают не снижать тарифные ставки, а вводить 
всякого рода льготные условия, рассчитывая таким 
образом расширить перевозки и увеличить прибыли. 

Доходность перевозки в значительной степени 
определяется правильным комплектованием грузов. 
Если самолет загружен объемным, но легким гру¬ 
зом, авиакомпании применяют пониженные тарифы. 
Английские авиакомпании в целях поощрения пере¬ 
возок текстиля самолетом ввели скидки с тариф¬ 
ной ставки до 60%. Снижение тарифных ставок 
производится и в том случае, когда самолет в об¬ 
ратном рейсе оказывается недогруженным. 


«СОЮЗИРОМЭКСИОРТ» 

на международных выставках и ярмарках 


С каждым годом расширяется 
объем запродаж В/О «Союз- 
промэкспорт». Богатейшие 
сырьевые ресурсы Советского Сою¬ 
за, открытие и разработка новых 
месторождений, увеличение мощ¬ 
ностей предприятий добывающей 
промышленности обеспечивают по¬ 
стоянный рост экспортных воз¬ 
можностей объединения. 

Число иностранных покупателей 
советских промышленно-сырьевых 
товаров ежегодно увеличивается. 
Металлурги Польши, Югославии, 
Австрии, Италии, Японии и мно¬ 
гих других стран попользуют со- 
іветокие коксующиеся угли. В ГДР, 
Польше, Румынии, Чехословакии, 
Югославии, в Греции, Дании, Ита¬ 
лии, Финляндии, Франции, Шве¬ 
ции применяются уголь и антра¬ 
цит, экспортируемый нашим обь- 
единением в качестве бытового и 
энергетического топлива. Высоко 
ценят армирующие свойства совет¬ 
ского асбеста строители и химики 
ГДР, Польши, Чехословакии, Бель¬ 
гии, Италии, Франции, ФРГ, Япо¬ 
нии и других стран. Сталеварам 
социалистических стран, а также 
Англии, Норвегии, США, Франции, 
ФРГ, Швеции хорошо известны 


советские марганцевые и хромовые 
руды. Фермеры и крестьяне Венг¬ 
рии, ГДР, Польши, Англии, Брази¬ 
лии, Гвинеи, Индонезии, Канады, 
Норвегии, Швеции, Японии повы¬ 
шают урожаи, применяя советские 
удобрения. 

Участие в международных вы¬ 
ставках и ярмарках является 
важнейшим фактором, способству¬ 
ющим дальнейшему продвижению 
товаров объединения на внешний 
рынок. 

Ежегодно В/О «Союзпромэкс- 
порт» демонстрирует свои товары 
за рубежом, причем участие в та¬ 
ких крупных международных 
ярмарках, как Лейпцигская, По¬ 
знаньская, Будапештская, Плов- 
дивская. Загребская, Дамасская и 
Алжирская, стало для объединения 
традиционным. 

На стендах объединения можно 
увидеть образцы твердого топли¬ 
ва, асбеста, марганцевых и хромо¬ 
вых руд, минеральных удобрений. 
Отзывы посетителей экспозиций 
В/О «Союзпромэкспорт» говорят о 
том, что качество советских про¬ 
мышленно-сырьевых товаров за¬ 
воевало им хорошую репутацию на 
мировом рынке. 


Международные выставки и яр¬ 
марки— это прежде всего встречи 
представителей торговых и про¬ 
мышленных кругов, результаты 
которых завершаются торговыми 
сделками и соглашениями. О поль¬ 
зе этих встреч красноречивее все¬ 
го говорят цифры. 

В 1966 году В/О «Союзпромэкс- 
порт» показало свои экспонаты на 
И международных выставках и 
ярмарках. 

Объединение является также по¬ 
стоянным участником международ¬ 
ных выставок и ярмарок, органи¬ 
зуемых в Москве. Так, на Между¬ 
народной выставке «Химия» в 
1965 году были подписаны кон¬ 
тракты на сумму более 180 млн. 
руб., на Международной выставке 
«Современные сельскохозяйствен¬ 
ные машины и оборудование» — 
на сумму около 4,5 млн. рублей. 

В 1967 году посетители между¬ 
народных выставок и ярмарок в 
Лейпциге, Познани, Будапеште, 
Бухаресте, Брно, Алжире, Дамас¬ 
ке, Загребе, Пловдиве снова смо¬ 
гут ознакомиться с экспортной про¬ 
граммой В/О «Союзпромэкспорт». 
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/С/ішИшса и ^и^мюг^ии^мл 


Агрессивный 
протекционизм США 


В нешнеторговая политика 
крупнейшей империалисти¬ 
ческой страны — Соединен¬ 
ных Штатов Америки заслуживает 
внимательного изучения. В этой 
связи представляет интерес книга 
Н. Н. Ливенцева «Протекционизм 
США; защита или экспансия?»^ 
Американские компании можно 
разделить на три группы: высту¬ 
пающие за высокий протекцио¬ 
нистский барьер, заинтересован¬ 
ные в понижении пошлин и имею¬ 
щие смешанные интересы. Жест¬ 
кого протекционистского курса 
придерживаются в первую оче¬ 
редь те монополии, которые ори¬ 
ентируются в основном на внут¬ 
ренний рынок, а заграничные опе¬ 
рации не имеют сколько-нибудь 
существенного значения в их об¬ 
щем обороте. В поддержку про¬ 
текционизма активно выступают 
представители таких отраслей, как 
добыча и производство сырьевых 
материалов, сельскохозяйственной 
продукции, некоторые отрасли об¬ 
рабатывающей промышленности. 
Значительную часть протекциони¬ 
стски настроенных кругов состав¬ 
ляют владельцы мелких и средних 
предприятий, которые могут су¬ 
ществовать Лишь в условиях зна¬ 
чительного ограничения импорта. 

Другую позицию в вопросах 
внешнеторговой политики США 
занимают многочисленные круп- 

‘ Изд-во «Международные отно¬ 
шения», 1967. 
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ные монополии, которые имеют 
значительные интересы за грани¬ 
цей: крупнейшие автомобильные, 
нефтяные компании, монополии 
других ведущих отраслей тяжелой 
промышленности, торговые ассо¬ 
циации, занятые реализацией им¬ 
портных товаров. 

Порой трудно установить точный 
водораздел между сторонниками 
жесткого протекционистского кур¬ 
са и защитниками либерализации. 
Большинство фирм принадлежит 
одновременно к нескольким, а 
крупные компании—сразу к десят¬ 
ку ассоциаций, отстаивающих за¬ 
частую диаметрально противопо¬ 
ложные направления в области 
внешнеэкономической политики. 
Так, когда автомобильные компа¬ 
нии США выступили в 1962 году в 
поддержку законопроекта о рас¬ 
ширении внешней торговли (то 
есть за некоторую либерализацию 
внешнеэкономической политики), 
«Дженерал моторе» заняла осо¬ 
бую, довольно сдержанную пози¬ 
цию. Причина этого в том, что 
крупнейшим держателем акций 
«Дженерал моторе» является мо¬ 
нополия «Дюпон де Немур», воз¬ 
главлявшая лагерь протекциони¬ 
стов. 

Современная система протек¬ 
ционизма США оснащена целым 
арсеналом разнообразных и под¬ 
час хитроумно закамуфлирован¬ 
ных методов и приемов. Структу¬ 
ра тарифной системы и правила 


Л. Фрумкин, 

доктор экономических наук 

применения пошлин открывают 
широкие возможности для тамо¬ 
женной дискриминации отдельных 
стран, прежде всего социалисти¬ 
ческих. С 1951 года на товары, 
импортируемые из этих стран (за 
исключением Польши и Югосла¬ 
вии), не распространяется прин¬ 
цип наибольшего благоприятство¬ 
вания, и они облагаются пошлина¬ 
ми, установленными еще в 1930 го¬ 
ду, в два-три раза превышающи¬ 
ми основные ставки американско¬ 
го тарифа. Помимо пошлин, су¬ 
щественную роль в тарифной си¬ 
стеме США играют дополнитель¬ 
ные сборы и налоги, так назы¬ 
ваемые антидемпинговые и ком¬ 
пенсационные пошлины. 

В книге приводятся данные, ха¬ 
рактеризующие средний уровень 
таможенного обложения в США. 
Понижение пошлин производится, 
как правило, в интересах крупней¬ 
ших монополий, а также из воен¬ 
но-стратегических соображений. 
В то же время пошлины на полу¬ 
фабрикаты и обработанное сырье 
сохраняются на высоком уровне, 
что мешает развитию националь¬ 
ной промышленности и росту экс¬ 
порта развивающихся стран. 

Борьба между протекциониста¬ 
ми и сторонниками либерализации 
торговой политики нашла свое 
выражение в ряде протекционист¬ 
ских оговорок к таможенному за¬ 
конодательству. Так, с 1955 года 
существует оговорка «о нацио- 



нальной безопасности». Возмож¬ 
ность широкого толкования ого¬ 
ворки позволяет американским 
компаниям подводить под эту 
формулу практически любое угод¬ 
ное им изменение импорта. 

Существенную роль в совре¬ 
менной внешнеторговой политике 
США играет аграрный протекцио¬ 
низм. Осуществляемая США про¬ 
грамма искусственного поддержа¬ 
ния уровня цен на сельскохозяй¬ 
ственные товары выше мировых 
сопровождается введением огра¬ 
ничений на импорт этих товаров. 
Широко применяется практика ко¬ 
личественного регулирования им¬ 
порта. Нередко Соединенные Шта¬ 
ты используют импортные квоты 
на сельскохозяйственные продук¬ 
ты в качестве прямого орудия 
экономической агрессии, как это 
было при отмене квоты на импорт 
кубинского сахара. 

Средства косвенного протекцио¬ 
низма, называемые «невидимым 
тарифом», злоупотребление сани¬ 
тарно-карантинными правилами, 
изменение законодательства о па¬ 
тентах и торговых марках создают 
нередко более эффективную про¬ 
текционистскую преграду, чем 
различные формы прямого огра¬ 
ничения импорта. 

В специальной главе автор рас¬ 
сматривает место протекционизма 
в современной внешнеэкономиче¬ 
ской политике США, исследует 
экономическую связь между про¬ 
текционистской политикой США, с 
одной стороны, и монопольными 
ценами на их внутреннем рынке 
и экспортном демпинге, с другой 
стороны. Из прибылей, получае¬ 
мых за счет монопольно высоких 
цен на внутреннем рынке, созда¬ 
ются фонды для финансирования 
демпинга, который служит своего 
рода тараном, сокрушающим та¬ 
моженные барьеры других стран. 
Характерной чертой этой системы 
на современном этапе является 
все более широкое использование 
государственного аппарата и госу¬ 
дарственных средств. 

Как верно отмечает автор моно¬ 
графии, «переплетение демпинга 
и сверхпротекционизма — основ¬ 


ных орудий современной торговой 
политики американских и других 
монополий — подрывает действие 
механизма выравнивания мировых 
цен, способствует усилению не¬ 
устойчивости конъюнктуры миро¬ 
вого капиталистического рынка и 
анархии капиталистического про¬ 
изводства». 

В работе прослеживается связь 
протекционизма США с мощным 
орудием экономической экспан¬ 
сии— экспортом капитала. Автор 
подчеркивает, что увеличение ка¬ 
питаловложений за границей уси¬ 
ливает заинтересованность амери¬ 
канских монополий-инвесторов в 
переговорах с другими странами 
о взаимном снижении тарифов. 
Другая сторона этого вопроса, за¬ 
служивающая специального ана¬ 
лиза, состоит в том, что агрессив¬ 
ный протекционизм является од¬ 
ним из факторов, ограничивающих 
емкость внутреннего рынка США, 
способствующих росту избыточно¬ 
го капитала, который устремляется 
за границу. 

Автор разоблачает несостоя¬ 
тельность демагогических рассуж¬ 
дений протекционистов о том, что 
они отстаивают интересы амери¬ 
канских рабочих. Протекционисты 
обычно игнорируют то обстоятель¬ 
ство, что либерализация торговой 
политики дает толчок росту не 
только импорта, но и экспорта и 
тем самым способствует увеличе¬ 
нию занятости во многих отрас¬ 
лях, связанных с внешним рынком. 

Заключительная глава книги по¬ 
священа анализу противоречий 
между США и «Общим рынком» 
по таможенно-тарифным вопро¬ 
сам. Создание «Общего рынка» 
заставило США пересмотреть не¬ 
которые аспекты своей внешне¬ 
торговой политики и встать на путь 
ограничений либерализации, кото¬ 
рая нашла свое отражение в зако¬ 
не 1962 года. Проблема торговых 
взаимоотношений США со страна¬ 
ми ЕЭС становится еще более 
острой по мере перехода этих 
стран к «единому внешнему тари¬ 
фу» и ослабления влияния первых 
на мировом рынке. іВ работе при¬ 
водятся факты о расширении 


таможенной войны между США и 
странами «Общего рынка». 

Одной из областей наиболее 
острого столкновения интересов 
монополий США и «Общего рын¬ 
ка» является торговля сельскохо¬ 
зяйственными товарами, в экспор¬ 
те которых особенно заинтересо¬ 
ваны США. При этом американ¬ 
ский экспорт продуктов сельского 
хозяйства в страны ЕЭС оказы¬ 
вается источником противоречий 
не только между США и этими 
странами, но и между участника¬ 
ми «Общего рынка». Наиболее 
острые разногласия в этой сфере 
у США и Франции. В отличие от 
.Франции, ФРГ не заинтересована 
в значительном сокращении сель¬ 
скохозяйственного импорта из 
США, который позволяет ей в об¬ 
мен экспортировать туда промыш¬ 
ленную продукцию. 

Либерализация внешнеэкономи¬ 
ческой политики, осуществляемая 
Соединенными Штатами во имя 
сохранения единства со своими 
партнерами по НАТО, обостряет 
конкурентную борьбу между аме¬ 
риканскими и западноевропейски¬ 
ми монополиями. Хотя США еще 
остаются наиболее мощной импе¬ 
риалистической державой, их бы¬ 
лое могущество уже подорвано. 
Они не могут блокировать торгов¬ 
лю капиталистических стран Е.вро- 
пы с социалистическими странами. 
Их положение в мировом капита¬ 
листическом хозяйстве ухудшается. 

Монография Н. Н. Ливенцева 
представляет собой полезное ис¬ 
следование ряда серьезных во¬ 
просов. Нам представляется, одна¬ 
ко, что автор не уделил должного 
внимания переговорам в рамках 
«Кеннеди раунд». Не нашла до¬ 
статочного освещения в работе и 
проблема влияния 'протекциониз¬ 
ма США на экономическое поло¬ 
жение развивающихся стран. 

В целом эта работа, несомнен¬ 
но, будет с пользой прочитана те¬ 
ми, кто интересуется вопросами 
современных международных эко¬ 
номических отношений и внешне¬ 
торговой политикой США. 



ОфициамныЛ оіЯіел 


УСТАВ 

ВСЕСОЮЗНОЙ ТОРГОВОЙ ПАЛАТЫ 


I. Общие положения 

1. Всесоюзная торговая палата является обще¬ 
ственной организацией» содействующей развитию и 
укреплению тор'говых и экономических связей СССР 
с д^гими странами. 

Деятельность Всесоюзной торговой палаты осу¬ 
ществляется в соответствии с настоящим Уставом. 

2. Всесоюзная торговая палата: 

а) устанавливает и развивает связи с иностранны¬ 
ми деловыми и общественными кругами и объединя¬ 
ющими или представляющими их организациями, уча¬ 
ствует в международных съездах торговых палат; 
может входить в состав членов смешанных торговых 
палат и в состав других международных экономиче¬ 
ских организаций; 

б) приглашает и принимает в СССР в установлен¬ 
ном порядке иностранные торгово-экономические де¬ 
легации, а также направляет советские делегации за 
границу; устраивает в СССР и за границей доклады 
о народном хозяйстве, торговле и экономических свя¬ 
зях СССР с другими странами; 

в) изучает и обобщает справочные и информаци¬ 
онные материалы об экономике и внешней торговле 
иностранных государств, о деятельности торговых 
палат, объединений и союзов деловых кругов, между¬ 
народных экономических и других организаций, за¬ 
нимающихся вопросами расширения международных 
торгово-экономических связей; 

г) издает периодический журнал, бюллетени и 
справочники по вопросам, входящим в компетенцию 
Палаты, в целях информации членов Палаты и дру¬ 
гих заинтересованных организаций СССР о состоянии 
экономики и внешней торговли иностранных госу¬ 
дарств и общественных кругов за границей об эконо¬ 
мике и внешней торговле СССР; 

д) организует советские торгово-промышленные 
выставки за границей и проводит необходимые меро¬ 
приятия по подготовке хозяйственных организаций 
СССР к участию в заграничных ярмарках и выстав¬ 
ках, а также содействует организации иностранных и 
международных выставок в СССР; 

е) выполняет за границей операции по патентова¬ 
нию советских изобретений и промышленных образ¬ 
цов и по регистрации товарных знаков советских 
предприятий и организаций; 

ж) осуществляет по доверенностям иностранных 
граждан и юридических лиц все операции по патен¬ 
тованию в СССР иностранных изобретений и про¬ 
мышленных образцов и по регистрации в СССР то¬ 
варных знаков иностранных юридических лиц и граж¬ 
дан; 

з) выдает удостоверения о происхождении това¬ 
ров, вывозимых из СССР; 

и) производит по просьбам заинтересованных со¬ 
ветских и иностранных организаций и лиц эксперти¬ 
зы товаров и оборудования; 

к) свидетельствует по просьбам заинтересованных 
организаций и лиц торговые и портовые обычаи, при¬ 
нятые в СССР; 


Л) свидетельствует в соответствии с условиями 
торговых сделок обстоятельства форс-мажора; 

м) содействует обмену мнениями между членами 
Палаты и другими заинтересованными организациями 
и лицами по вопросам экономического сотрудничест¬ 
ва и внешней торговли путем устройства лекций, до¬ 
кладов, совещаний и конференций; 

н) координирует деятельность республиканских 
торговых палат. 

3. Всесоюзная торговая палата имеет соответст¬ 
вующие управления, отделы и отделения, а также 
другие организации и предприятия, действующие на 
хозяйственном расчете, 

4. При Всесоюзной торговой палате состоят дей¬ 
ствующие на основе особых положений о них: 

Внешнеторговая арбитражная комиссия; 

Морская арбитражная комиссия; 

Бюро диспашеров, 

5. Всесоюзная торговая палата является юридиче¬ 
ским лицом: она обладает основными и оборотными 
средствами, может от своего имени приобретать иму¬ 
щественные и личные неимущественные права и не¬ 
сти обязанности, заключать всякого рода сделки и 
договоры, вытекающие из осуществления своих функ¬ 
ций, быть истцом и ответчиком в суде, арбитраже или 
третейском суде. 

6. Всесоюзная торговая палата имеет печать с изоб¬ 
ражением своего наименования и эмблемы Палаты— 
жезла Меркурия и скрещенных серпа и молота. 

7. Местонахождение Всесоюзной торговой пала¬ 
ты — г. Москва. 

II. Состав Всесоюзной торговой палаты 

8. Всесоюзная торговая палата состоит из действи¬ 
тельных и почетных членов и членов-корреспонден- 
тов. 

9. Действительными членами Всесоюзной торговой 
палаты могут быть советские государственные, ко¬ 
оперативные и общественные организации. 

10. Прием в действительные члены Всесоюзной 
торговой палаты производится Президиумом Палаты 
по письменным заявлениям. Отказ в приеме может 
быть обжалован в Совет Палаты; решение Совета, в 
свою очередь, может быть обжаловано общему соб¬ 
ранию членов Палаты, решение которого является 
окончательным. 

11. Действительные члены Всесоюзной торговой 
палаты имеют право: 

а) участвовать в обсуждении и решении на общих 
собраниях вопросов о деятельности Палаты; 

б) избирать органы управления Палаты; 

в) получать в Палате и ее отделениях необходи¬ 
мую помощь в решении вопросов, входящих в круг 
деятельности Палаты, а также различные информа¬ 
ционные и справочные материалы но этим вопросам; 

г) вносить на рассмотрение Президиума Совета и 
общего собрания членов Палаты свои предложения 
по вопросам, входящим в круг деятельности Палаты; 
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д) пользоваться в первоочередном порядке услу¬ 
гами Палаты и ее отделений, а также льготами при 
оплате услуг Палаты. 

12. Действительные члены Всесоюзной торговой 
палаты обязаны вносить в определяемые Президиу¬ 
мом Палаты сроки вступительные и членские взносы 
согласно статье 35 настоящего Устава. 

Неуплата членского взноса в течение трех месяцев 
влечет за собой выбытие из числа действительных 
членов Палаты. 

13. Почетные члены Всесоюзной торговой палаты 
избираются Советом Палаты, по предложению Пре¬ 
зидиума Палаты, из числа лиц и организаций, ока¬ 
завших особо ценные услуги делу развития внешней 
торговли и экономических связей СССР, 

Почетные члены, пользуясь всеми правами дейст¬ 
вительных членов, не платят вступительных и член¬ 
ских взносов, 

14. Членами-корреспондентами Всесоюзной торго¬ 
вой палаты могут быть организации и лица, имеющие 
местопребывания как в СССР, так и за границей и 
изъявившие готовность быть полезными Палате в 
осуществлении ее задач. 

Вопрос о приеме в члены-корреспонденты решает¬ 
ся Президиумом Палаты, 

Члены-корреспонденты могут получать в Палате 
различные информационные и справочные материалы 
по вопросам ее деятельности, а также пользоваться 
другими услугами Палаты. 

Члены-корреспонденты не платят вступительных и 
членских взносов. 

III. Секции Всесоюзной торговой палаты 

15. Президиумом Всесоюзной торговой палаты в 
составе Палаты могут быть образованы специаль¬ 
ные секции, на которые возлагается разработка во¬ 
просов, связанных с деятельностью Палаты. 

16. В состав секций кроме членов Всесоюзной тор¬ 
говой палаты могут входить в качестве членов сек¬ 
ций приглашенные Президиумом Палаты организа¬ 
ции и лица, не состоящие членами Палаты. 

17. Содержание и форма работы секций устанавли¬ 
ваются специальными положениями о них, утверж¬ 
даемыми Президиумом Всесоюзной торговой палаты. 

IV. Отделения Всесоюзной торговой палаты 

18. Всесоюзная торговая палата может организо¬ 
вывать отделения на территории СССР. 

19. Порядок деятельности отделений Всесоюзной 
торговой палаты определяется положением о каждом 
отделении, утвеждаемым Президиумом Палаты. 

V. Органы управления Всесоюзной торговой палаты 

20. Органами управления Всесоюзной торговой па¬ 
латы являются: 

Общие собрания членов Палаты; 

Совет Палаты; 

Президиум Палаты. 

Общее собрание членов Всесоюзной торговой 
палаты 

21. Очередные общие собрания членов Всесоюзной 
торговой палаты созываются не реже одного раза в 
3 года. 

За один месяц до общего собрания членам Пала¬ 
ты рассылается письменное извещение о собрании. 
Сообщение об общем собрании членов Палаты публи¬ 
куется также в печати. 

22. Для обсуждения вопросов, не терпящих отлага¬ 
тельств, могут созываться чрезвычайные общие соб¬ 
рания членов Всесоюзной торговой палаты. 

Чрезвычайные общие собрания созываются Сове¬ 


том Палаты по своему усмотрению, по требованию 
ревизионной комиссии или по требованию 1/5 членов 
Палаты. 

23. К ведению общего собрания членов Всесоюз¬ 
ной торговой палаты относятся: 

а) рассмотрение докладов Совета Палаты о дея¬ 
тельности Палаты; 

б) выборы Совета Палаты; 

в) выборы ревизионной комиссии; 

г) рассмотрение вопросов об изменении или до¬ 
полнении Устава Палаты, а также о прекращении 
деятельности Палаты: 

д) рассмотрение жалоб на решения Совета Па¬ 
латы об отказе в приеме в число членов Палаты и 
об исключении из членов Палаты; 

е) рассмотрение других вопросов, касающихся 
деятельности Палаты. 

24. По требованию не менее 1/5 членов Всесоюзной 
торговой палаты в повестку дня как очередных, так и 
чрезвычайных общих собраний должны включаться 
отдельные вопросы, подлежащие разрешению на об¬ 
щем собрании, если требование об этом заявлено Со¬ 
вету Палаты или Президиуму Палаты до созыва со¬ 
брания. 

25. Общие собрания членов Всесоюзной торговой 
палаты считаются полномочными при наличии не ме¬ 
нее половины общего числа действительных членов 
Палаты. В отдельных случаях общее собрание счи¬ 
тается полномочным, даже если прибывшие на об¬ 
щее собрание действительные члены Палаты не со¬ 
ставляют половины общего числа членов Палаты, но 
при условии, что об этом заранее было упомянуто в 
извещении о собрании 

26. Вопросы, обсуждаемые как на очередных, так и 
чрезвычайных общих собраниях членов Всесоюзной 
торговой палаты, решаются простым большинством 
голосов, за исключением вопросов об изменении или 
дополнении Устава Палаты, о прекращении деятель¬ 
ности Палаты, а также вопросов, возникающих по 
жалобам на решения Совета Палаты об отказе в при¬ 
еме в члены Палаты и об исключении из членов Па¬ 
латы. Эти вопросы решаются подачей голосов не ме¬ 
нее чем 2/3 присутствующих на общем собрании чле¬ 
нов Палаты. 

Совет Всесоюзной торговой палаты 

27. Для руководства деятельностью Всесоюзной 
торговой палаты общим собранием членов Палаты 
избирается на срок на 3 года Совет Палаты в чи¬ 
сле, определяемом общим собранием. 

Совет Палаты: 

а) избирает Президиум Палаты; 

б) избирает почетных членов Палаты; 

в) рассматривает жалобы на решения Президиу¬ 
ма Палаты об отказе в приеме в члены Палаты и об 
исключении из членов Палаты; 

г) докладывает общему собранию о деятельности 
Палаты; 

д) решает вопросы о вступлении Палаты в чле¬ 
ны других общественных организаций как в СССР, 
так и за границей; 

е) утверждает сводный годовой финансово-хозяй¬ 
ственный план, сметы доходов и расходов Палаты, 
годовой финансовый отчет и заключение по нему ре¬ 
визионной комиссии, а также фонды: уставный, мате¬ 
риального поощрения, социально-культурных меро¬ 
приятий и жилищного строительства; 

ж) созывает очередные и чрезвычайные общие со¬ 
брания членов Палаты; 

з) рассматривает иные вопросы, входящие в круг 
деятельности Совета Палаты, вносимые Президиу¬ 
мом или ревизионной комиссией. 


вз 



28. Заседания Совета Всесоюзной торговой па¬ 
латы созываются по мере надобности, но не реже од¬ 
ного раза в 6 месяцев. 

29. Заседания Совета Всесоюзной торговой пала¬ 
ты действительны при наличии не менее половины 
членов Совета Палаты. Решения Совета Палаты при¬ 
нимаются большинством голосов присутствующих 
членов Совета Палаты, 

Президиум Всесоюзной торговой палаты 

30. Для непосредственного руководства работой 
Всесоюзной торговой палаты Советом Палаты изби¬ 
рается на срок 3 года Президиум Палаты в числе, оп¬ 
ределяемом Советом Палаты, в составе председате¬ 
ля, пяти заместителей, генерального секретаря и чле¬ 
нов Президиума. 

Президиум Палаты: 

а) руководит повседневной деятельностью управ¬ 
лений, отделов, отделений и других организаций и 
предприятий Палаты; 

б) представляет Палату во взаимоотношениях с 
советскими, иностранными и международными орга¬ 
низациями и лицами в осуществлении задач Палаты; 

в) организует и проверяет выполнение решений 
общих собраний членов Палаты и Совета Палаты; 

г) координирует деятельность республиканских 
торговых палат; 

д) распоряжается средствами Палаты и контроли¬ 
рует выполнение финансово-хозяйственных планов и 
смет доходов и расходов Палаты, ее отделений, а 
также других организаций и предприятий Палаты; 

е) разрабатывает и вносит на утверждение Совета 
Палаты сводный годовой финансово-хозяйственный 
план, сметы доходов и расходов Палаты, образование 
фондов (уставного, материального поощрения, соци¬ 
ально-культурных мероприятий и жилищного строи¬ 
тельства), годовой финансовый отчет; 

ж) утверждает структуру, штаты и сметы адми¬ 
нистративно-управленческих расходов подведомст¬ 
венных Палате отделений, а также других организа¬ 
ций и предприятий в пределах установленной Всесо¬ 
юзной торговой палате численности и фонда заработ¬ 
ной платы работников, исчисленного исходя из сред¬ 
них должностных окладов и с соблюдением схем дол¬ 
жностных окладов, а также штаты управлений и от¬ 
делов центрального аппарата Всесоюзной торговой 
палаты в пределах утвержденной численности и фон¬ 
да заработной платы этого аппарата; 

з) устанавливает в соответствии с действующим 
законодательством расценки за работы, выполняемые 
по просьбам заинтересованных организаций управле¬ 
ниями, отделами, отделениями, а также другими 
организациями и предприятиями Палаты; 

и) организует и ликвидирует отделения, а также 
другие хозрасчетные организации и предприятия, 
подведомственные Палате; 

к) поощряет за хорошую работу отделения, а 
также другие организации и предприятия, подведом¬ 
ственные Палате; 

л) назначает членов Внешнеторговой и Морской 
арбитражных комиссий и Бюро диспашеров; 


м) принимает и исключает действительных чле¬ 
нов и членов-корреспондентов Палаты и вносит на 
рассмотрение Совета Палаты вопросы о приеме 
почетных членов Палаты; 

н) определяет сроки уплаты членских взносов; 

о) образует специальные секции по разработке 
вопросо-в, связанных с деятельностью Палаты, и 
привлекает к работе этих секций организации и 
лиц, не состоящих членами Палаты; 

п) утверждает положения об управлениях, са¬ 
мостоятельных отделах, отделениях, а также других 
организациях, предприятиях и секциях Палаты. 

31. Заседания Президиума Всесоюзной торговой 
палаты действительны при наличии не менее поло¬ 
вины состава членов Президиума Палаты, 

32. Переписка по делам Всесоюзной торговой 
палаты ведется Президиумом Палаты; договоры, 
обязательства, доверенности и денежные документы 
подписываются председателем Президиума Палаты 
или его заместителем, либо генеральным секретарем 
Палаты. 

Денежные документы, кроме того, подписываются 
главным бухгалтером Палаты или его заместителем. 

VI. Ревизионная комиссия 

33. Для ревизии денежных отчетов и смет, про¬ 
верки кассы и имущества, а также делопроизводства 
и отчетности Всесоюзной торговой палаты общим 
собранием избирается на срок 3 года ревизионная 
комиссия в числе, определяемом общим собранием, 
из лиц, не входящих в состав Совета и Президиума 
Палаты. 

VII. Средства Всесоюзной торговой палаты 

34. Средства Всесоюзной торговой палаты состав¬ 
ляются из: 

а) вступительных и членских взносов; 

б) платы, взимаемой за услуги, оказываемые 
Палатой, по расценкам, устанавливаемым Президиу¬ 
мом Палаты; 

в) доходов от проведения выставок (в установ¬ 
ленном -порядке); 

•г) доходов от изданий; 

д) иных поступлений. 

35. Вступительный взнос устанавливается в раз¬ 
мере 10 рублей, членский взнос — в размере 50 руб¬ 
лей в год. 

36. Средства Палаты направляются на обеспече¬ 
ние ее деятельности и образование фондов (устав¬ 
ного, материального поощрения, социально-культур¬ 
ных мероприятий и жилищного строительства) и рас¬ 
ходуются по сметам, утверждаемым Советом Па¬ 
латы. 

37. Отчетный год Всесоюзной торговой палаты 
устанавливается с 1 января по 31 декабря. 

VIII. Прекращение деятельности Всесоюзной 

торговой палаты 

38. Вопрос о прекращении деятельности Все¬ 
союзной торговой палаты, порядке ликвидации ее 
дел и имущества разрешается общим собранием 
членов Палаты, 


РЕДАКЦИОННАЯ КОЛЛЕГИЯ: 

Золоев В. Т. (главный редактор), Рачков 
Б. В. (заместитель главного редактора), 

Васильев Н. В., Гуров Е. П., Иванов В. М., 
Лошаков М. Г., Манжуло А. Н.г Оконеч- 
ников Н. А., Орлов Н. В., Петрушев А. Е., 
Птичкин Н. Н.г Спандарьян В. Б., Фокин 
Д. Ф., Ширяев Н. П. 


Адрес редакции: Москва, ул. Пудовкина, 
д. 4. Телефоны: ЛГ 3-38-72, АГ 3-09-25. 
Художественный редактор В. Лаврентьева. 
Технический редактор Н. Шуберт. 

А00690. Подпис. к печати 13/ѴІ- 67 г. Сдано 
в набор 6/Ѵ-67 г. Объем 4 п. л. Цена 30 коп. 
Заказ. 1517. Тираж 9550 экэ. 

Изд-во и типография «Известий Советов депута¬ 
тов трудящихся СССР» имени И. И. Скворцова- 
Степанова. Москва, Пушкинская пл., 5. 





ПОСЕТИТЕ СОВЕТСКИЙ СОЮЗ В 1967 ГОДУ -- 
В МЕЖДУНАРОДНЫЙ ГОД ТУРИЗМА И ГОД 
50ЛЕТИЯ ВЕЛИКОЙ ОКТЯБРЬСКОЙ СОЦИА¬ 
ЛИСТИЧЕСКОЙ РЕВОЛЮЦИИ 



ВЫ МОЖЕТЕ ПОСЕТИТЬ 

Традиционны# фестивали советского искусства 

Спартакиаду народов СССР по олимпийской 
программе 

Специальную выставку, посвященную Между¬ 
народному году туризма 

Национальную выставку, организуемую к 
50-летию СССР 

Юбилейные театрализованные представления 

К ВАШИМ УСЛУГАМ 

специальные маршруты на выгодных коммер¬ 
ческих условиях 


Подробности в бюро путешествий у контр¬ 
агентов Интуриста в столицах и крупных горо¬ 
дах мира, а также в информационных бюро 
Интуриста; 



в Берлине — 153а, Ргіес1псЬ$іга6е, Вегііп \^. 8 
ООК 

в Западном Берлине— ЗбЬ, ѴУйгНвтЬвгдІ$сЬе 
$1гаВе, ВегГт-\ѴіІтвг$сІогГ 
в Лондоне — 314, Кедепі $1гее1, Еопсіоп, V/, 1 
В Париже —10, гие Не $6ге, Рагі$, 9е 
В Нью-Йорке — 355 Іехіпдіоп Аѵепие, Ме^-Ѵогк 
16, М.У. 


в Стокгольме— $егдеіда1ап 21, ЗІоскЬоІт С 
в Вене — Рагк-Кіпд 10, ѴѴіеп 1 
в Копенгагене — ^е^пЬапедас^е 5, КбЬепНаѵп 
в Амстердаме — НоліЬог$»$1гааі 42, Атііег- 
Нат- 2 

в Брюсселе—119, гие Роуаіе, Вгихе11е$ 1 
в Токио — ЗепНадауа Мап^іоп 4-20, ЗепНвдауа, 
ЗНіЬиуа-ки, Токуо 
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«ВНЕШНЯЯ ТОРГОВЛЯ 


Журнал освещает вопросы торгово-экономИ' 
ческих отношений СССР с зарубежными 
странами, актуальные проблемы междуна¬ 
родной торговли и экономического сотруд¬ 
ничества, деятельность всесоюзных экспорт¬ 
но-импортных объединений, а также промыш¬ 
ленных предприятий, работающих на экспорт. 


в 1967 году подписчики попучат приложение к журналу — статисти* 
ческий обзор «Внешняя торговля СССР за 1966 год». 

Вы можете подписаться на журнал «Внешняя торговляі» не только 
на русском, но и на английском, французском и испанском языкам. 

Подписка принимается без ограничений: на территории СССР всеми 
отделениями «Союзпечати», конторами и отделениями связи и общест* 
венными распространителями печати, за границей — фирмами, торгую¬ 
щими советскими изданиями. 

Подписная цена на год — 3 руб. 60 коп. (с приложением статистиче¬ 
ского обзора «Внешняя торговля СССР за 1966 год» на русском языке — 
4 руб. 40 коп.|. Цена отдельного номера — 30 коп. 
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